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Syfte med noteringen

Xtracom AB (publ) bildades 2002. Under december 2005 férvarvades tre bolag,
Verismo Network AB, Systemering AB samt Xtrafone AB. Malsattningen med
forvarven var att bygga en platform dar utvecklingmdéjligheter inom IP tjanster
och konsulting kan tillvaratas och latas vaxa. For att mojliggéra detta behover
Xtracom vara ett publikt bolag, vars aktie kan handlas fritt pa en val fungerande
marknadsplats. Aktietorget ar en sddan marknadsplats, och Xtracom har valt att
under december 2005 lata notera sig dar.

En notering av bolaget har framst foljande positiva effekter:

Tillgang till kapital

Om bolaget i framtiden skulle behéva bredda sin kapitalbas méjliggdér en notering
detta genom att bolaget redan finns genomlyst av marknadens analytiker.
Starkandet av kapitalbasen skall framst ske i offensiva syften dar forvarv eller nya
affarsomraden kraver detta.

Mojlighet till forvarv

Genom en marknadsnotering ges bolaget méjligheten att gora foretagsférvarv och
erlagga kopeskilling med egna aktier. Detta ar en pataglig fordel jamfort med
onoterade bolag. Utan en marknadsnotering finns ett varderingsproblem som
leder till att man ar mer bunden till kontant betalning, vilket kan vara
hammande i forhandlingssituationer dar riskfordelning, bedémning av
forvarvssynergier och tillaggskopeskilling annars kan bli svéara att hantera.

Okad kunskap om bolaget

Noteringen av bolaget ger i sig upphov till ett 6kat medvetande om bolagets
aktiviteter p& marknaden. Bolaget far genom sin notering anledning till att
offentliggdra sina affarer och resultat. Bolagets jamforbarhet med andra bolag i
branschen 6kar ocks& med en notering. Detta ar viktigt inte minst da det galler
att attrahera kompetent personal inom konsultverksamheten.




Agarspridning via gava

Bolagets huvudéagare har forbundit sig att under férsta kvartalet 2006 genomfora
en aktiespridning genom att skdnka bort mellan 500 och 1000 aktieposter till
allméanheten. Detta motsvarar upp till 10 % av bolagets aktiekapital. Beslutet att
nyttja detta tillvagagangssatt for att uppna en spridning av dgandet grundar sig pa
en ekonomisk analys av de alternativa vagar till spridning av agandet som star till
buds.

| de flesta fall s& sammanfaller en marknadsnotering med nagon form av
kapitalanskaffning. Bolag som vill notera sig nyemitterar alltsa aktier som séljs till
allmanheten. | Xtracoms fall ar en nyemission inte aktuell da bolaget i nulaget ar
fullfinansierat och har ett positivt kassaflode.

Bolag av Xtracoms storlek lampar sig mindre val till anvandandet av traditionella
noteringsmetoder da just kostnaden kan vara preventiv.

Aktietorget som marknadsplats

Bolaget har noggrant analyserat de marknadsplatser som ar aktuella for bolag pa
den svenska marknaden. Aktietorget &r tydligt profilerat for att hantera bolag déar
entreprendrsandan ar drivande. Xtracoms styrelse och huvudagare delar
uppfattningen att Aktietorget &r den marknadsplats som béast kan tillgodose

bolagets behov under éverskadlig framtid.
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Bolaget i korthet

Xtracom AB &r ett holdingbolag for olika verksamheter inom IP-relaterade tjanster
med fokus pa triple-play. Bolaget skall noteras p& Aktietorget med handelsstart 30

december 2005. Verkstéllande direktor &r Per Hallerby.

Xtracom

92% 100% 100%
Verismo
Network AB Xtratone  AE Systemering  AB
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Verismo Network AB

erismo

kommunikationsoperatér. Bolaget hette tidigare ViaEuropa Network.

ViaEuropa fick mycket uppmaérksamhet inom bredbandsvarlden da bolaget
kom att representera en affarsmodell som idag ar tongivande inom flertalet
stadsnét i Sverige. Aven utomlands har ViaEuropa-modellen legat till grund for hur
man skall driva stadsnat. Idag finns det manga operatorer i Sverige som baserar
sin verksamhet pa ViaEuropas enkla men tydliga affarsmodell for 6ppna stadsnat.

Verismo Network AB startades 1999 som Sveriges forsta

ViaEuropas kommunikationsoperatdrsverksamhet saldes till Labs2 Group véren
2004. | samband med forsaljningen 6vertog Labs2 Group varumarket ViaEuropa.
Det kvarvarande bolaget bytte samtidigt namn till Verismo Network AB. Ingen
personal ingick i férséljningen.

Verismo ar nu ett renodlat konsultbolag. Kunderna &r storre telekomoperatérer
och produkttillverkare inom telekom. Verismo har fokus pa IP-relaterade
konsulttjanster, bade inom projektledning och teknikutveckling. Verismo erbjuder
ocksa hogkvalificerade projektledningsresurser inom traditionell telekom, da
framforallt med fokus pa billing.




Xtrafone AB

trafone

Four BrosdBard phione compsny

trafone AB startades 2004 som en IP-telefonioperatér. Bolaget ar verksamt

pa flertalet marknader utanfor Sverige som leverantor av IP-telefonisystem

till ISPer och virtuella operatérer. Xtrafone driver ocksa en slutkundstjanst
via sin hemsida www.xtrafone.com, framst riktad till individer utomlands som
onskar ett telefonnummer i Sverige eller tredje land.

Vid tidpunkten for lanseringen av Xtrafones kommersiella test via sin hemsida
fanns det f& kommersiella IP-telefonioperatorer pa den svenska marknaden. Sedan
dess har mycket hant. Bland annat har manga av de stérre telebolagen, sdsom
Tele2 och Telia, lanserat egna VolP tjanster. IP-telefoni har fatt mycket
uppmarksamhet genom forsaljningen av Skype till Ebay for 6ver 20 miljarder
kronor. Spridningen av IP-telefoni sker pa manga olika nivaer. Inom
foretagstelefoni ar IP ingalunda en nyhet. IP har varit barare av féretagsintern
telefoni i ganska manga ar. Trots det sa har sjalva termineringen av samtalen
skett via vanliga telefonnatet, och inte via IP. Sa lange foretagen inte har till fullo
gatt dver till IP kommer det finnas mojligheter for snabbfotade forsaljningsbolag
att salja in IP-telefoni till féretag, stora som sma. Ju mindre bolaget ar, desto
stdrre ar vinsten for bredbandsaktérer att paketera telefonitjansten tillsammans
med bredbandstjansten. Xtrafone star till tjanst med telefoniplattform till sddana
forsaljningsbolag och bredbandsoperatdorer.

P& privatkundsidan har méjligheten att ringa via IP funnits kommersiellt i ett par
ar. | USA har tjansten natt massmarknaden genom bolag som Vonage, Broadvoice
m.fl. Aven héar i Europa kommer tjansten starkt. | specifika lander, dar
forutsattningarna rent telepolitiskt &r gynnsamma, har IP-telefonibolagen lyckats
ta marknadsandelar av dominanten, det gamla monopolet. Norge ar ett bra
exempel dar Telio AS har kapat at sig ett antal procent av den fasta
telefonimarknaden. | Sverige har det under lang tid funnits strukturella problem
vilket gjort det omgjligt for IP-telefonin att kapa at sig en betydande del av
privattelefonimarknaden. En stor orsak ar Telias krav pa telefonabonnemang for
att kunna fa ADSL tjansten. Denna s.k. ”bundling” som enbart stravar till att
behalla Telias position pa fasttelefonimarknaden ar nu pa vag att luckras upp.
Bredbandsoperattrer kan nu i storre grad utesluta Telia fran vardekedjan och
leverera egen telefoni till slutkunder. Xtrafones plattform kan med fordel
anvandas av bredbandsoperatorer for leverans av IP-telefoni till privatkunder.
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Systemering AB

ystemering AB grundades redan 1971. Under de drygt 30 &r som bolaget

existerat har k&rnan i verksamheten alltid varit kvalificerade IT-

konsulttjanster. Systemerings affarsidé ar att tillhandahéalla IT-tjanster av
hog kvalitet for att skapa langsiktiga relationer med foretag och organisationer.
Bolaget har i november 2005 &tta anstallda konsulter som var och en har minst 15
ars erfarenhet av systemutveckling. Inriktningen pa konsulttjansterna ar framst
projektledning och systemintegration.

Under 2005 har ett fastprisprojekt medfort oférutsedda kostnader. Projektet har
avslutats under november 2005 och godkéants av kunden. Samtliga kostnader for
projektet har tagits under de forsta 10 manaderna av 2005. Marknaden for IT-
konsulter har forbattrats snabbt under hésten 2005 och bolaget har idag en god
belaggning. Malsattningen for 2006 ar att 6ka antalet anstallda till 15.

Ett nytt verksamhetsomrade har startats under 2005 i och med att Systemering
ingatt ett partneravtal med Reksoft Ltd. Reksoft ar ett outsourcingféretag baserat
i St. Petersburg med 250 anstallda, www.reksoft.com. Reksoft har idag fyra
kunder pa den svenska marknaden. Systemering representerar Reksoft i Sverige
och Norge. | och med att allt fler féretag i Skandinavien dvervager att outsourca
delar av sin systemutveckling finns en mycket stor tillvaxtpotential. Intékterna for
Systemering ar fran saljprovision samt konsultintakter som kommer fran
utredningar och projektledning i samband med outsourcingtjansterna.




Uttalande fran styrelse och VD

nom de narmaste &ren kommer en explosionsartad

utveckling att ske pa tjanstesidan i

bredbandsnaten. Slutkunders tillgang till
bredbandstjanster kommer att 6ka och
bredbandsleverantdrer och telekomoperatdrer tvingas
snabbt stalla om frén infrastruktur-byggnation till
fokus pé leverans av bredare och battre tjanster.
Xtracom AB, genom sina dotterbolag, bistar
bredbandsleverantorer i denna omstallning. Bolaget
levererar dels driftklara l6sningar till mindre
operatorer och dels bistar bolaget storre operatorer i
deras utveckling av egna lésningar for IP-telefoni, IP-
TV och andra relaterade tjanster.

Xtracom AB ar ett bolag med fokus pa
bredbandsmarknaden. Personalen har en gedigen
erfarenhet fran Sveriges mest betydande bolag inom
branschen; Telia, Passagen, Ericsson, Siemens,
Comhem, Bredbandsbolaget m.fl.

Den omvalvning som marknaden star infor innebar att

mdjligheter till konsolidering av mindre aktorer pa

marknaden kommer att dyka upp. Det &r Xtracom

AB:s uttalade strategi att om mojligt delta i denna konsolidering genom kép av
kompletterande kompetens eller kundbaser, sa lange det inte innebér att bolaget
efter en sadan affar kommer i konkurrenssituation med sina egna kunder i
operatorsledet.

Styrelsen anser att koncernens kassafléden i kombination med att dotterbolagen
har kostnadsfort alla utvecklingsprojekt innebar att koncernen i nulaget ar fullt
finansierad for sin nuvarande verksamhet.




Affarsidé

tracom AB har som afférside att

genom dotterbolag leverera

konsulttjanster och
operatorslésningar inom Internet, IP-
telefoni, och IP-TV. Bolaget arbetar aven
med att utforma och forbattra kundernas
IT-stddsystem och relaterade
affarsprocesser.

Bolaget kombinerar verksamheter som har
olika kassafléden:

Konsultverksamheten star for ett stabilt
och tryggt kassafléde, och har inga eller
mycket sma investeringsbehov.

Operatdrsverksamheten har ett mer
projektbaserat investeringsbehov.
Kassaflodet fran operatorsverksamhet ar
ofta forskjutet pa framtiden da det &r en
volymbaserad affar. | gengald sa ar
potentialen i en sadan affar mangdubbelt
storre &n i konsultverksamhet.

Xtracom AB kommer att vara aktiv pa den
svenska marknaden genom forvarv av
konsultbolag samt i utlandet genom
expansion av sin IP-telefoniplattform,
priméart genom leverans till andra
operatdrer.
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Verksamheten

Produkter och tjanster:

Verismo Network AB (““Verismo™)

Bolaget ar ett konsultbolag med fokus pa IP (internet protocol). Inom omradet
innehar bolaget expertis inom bredbandsnat som design, sékerhet, upphandling,
samt IP-tjanster sdsom IP-TV, VolP, mm. Bolaget har ocksé personal med gedigen
erfarenhet inom databasdesign, jaAmte design och projektledning inom telecom
billing. Verkstallande Direktor fér Verismo Consulting AB ar Mattias Carlsson med
ett forflutet som konsult hos flera ledande bredbandsoperatérer i Sverige och
utomlands. Bolaget har i november 2005 sex anstéllda konsulter.

Xtrafone AB (”’Xtrafone™)

Bolaget ar verksamt inom SIP-baserad IP telefoni. Med en egenutvecklad
billingplattform kan bolaget leverera fardiga I6sningar till bredbandsoperatérer
och till virtuella operatdrer som vill leverera IP-telefoni till slutkunder under eget
varumarke. Xtrafone bedriver ocksa slutkundsverksamhet i utlandet, dar Spanien
ar den storsta marknaden. Bolaget har sk. Gateways i Sverige och i England, och
tillgang till Gateways i andra lander via samarbetsavtal. Bolaget har en stor
konkurrensfordel da alla system som kravs for fullstandig leverans av IP-
telefonitjanster till privatpersoner och till smaforetag ar egenutvecklade. Detta
medfoér minimala driftskostnader vilket reflekteras i erbjudandet till slutkunder
och till operatérer. VD for Xtrafone ar Per Hallerby. Bolagets tekniskt ansvarige ar
Hans Eriksson med ett forflutet pa Telia och som grundare till Sveriges forsta IP-
telefonioperator Digisip AB.

Systemering AB (*’Systemering”)

Bolaget ar verksamt inom projektledning och utveckling av IT projekt. | bolagets
langa historik aterfinns en gedigen kundlista som innefattar manga av de storre
bérsnoterade foretagen saval som myndigheter och finansiella organisationer. VD
for Systemering ar Lars Widén som har en lang erfarenhet inom IT-
konsultbranschen. Han grundade systemering for ca 30 &r sedan. Bolaget har atta
anstallda konsulter.
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Marknaden

Xtracom AB agerar i sin konsultverksamhet primart pa den svenska marknaden
men &r dven aktivt i andra lander genom leverans- och samarbetsavtal rorande IP-
telefoni genom sitt dotterbolag Xtrafone AB.

Malsattning

Bolagets mal ar att expandera sin konsultverksamhet dels organiskt och dels
genom forvarv inom den ram som efterfragan pa bolagets tjanster satter. Bolagets
operatorsverksamhet, Xtrafone, star infor en kraftig tillvaxt i leverans av system
till operatorer. Bolagets forsta kommersiella slutkundsprojekt 6vergar i en
bredare industrialisering med en alltmer expansiv fas under kommande ar.

Strategi

IP-konsultverksamheten inom Verismo ar beroende av den kompetens som
personalen tillfér. Verismo kommer att kunna attrahera kompetens genom
attraktiva kompensationspaket samt erbjudande om aktieoptioner i Xtracom AB.
Det ar bade genom organisk tillvéxt och genom forvarv som bolaget kommer att
uppna satta mal. Ett foretagsforvarv kan komma att addera markant varde till
bolagets malbild.

For operatorsbholaget Xtrafone kommer fokus att ligga pa en mer aggressiv
tillvaxtstrategi som involverar okat fokus pa leveranser till operatérer och
virtuella operatérer, framst utanfor Sverige.

IT konsulten Systemering skapar forutsattningar for tillvixt genom samarbeten
med kompletterande konsultfirmor inom samma bransch och genom bevarande
och utvecklande av langa, vardeskapande relationer med kunder.

| varje enskilt forvarvsfall gors bedomningen huruvida ett forvarv skall placeras
som ett dotterbolag till Xtracom AB eller om tillgangarna skall fusioneras in till
nagot av de existerande bolagen. Xtracom ABs underliggande strategi ar dock att
bevara och langsiktigt forbattra det positiva kassaflode som i nulaget existerar.
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Prognos

Under andra halvaret 2005 har marknaden forbattras kraftigt
for konsultmarknaden i helhet. Dd&remot kdnnetecknades forsta
halvaret av en avvaktande hallning fran bestallarna, med laga
timarvoden som resultat. Detta, tillsammans med att Xtracoms
dotterbolag investerat i sédljorganisation, samt kostnadsfort
internutvecklingsprojekt, gor att bolaget som helhet for
perioden uppvisar ett negativt resultat. Prognosen for forsta
kvartalet 2006 ar dock att den goda konsultmarknaden bestar
och att koncernen uppvisar ett positivt resultat.

Nedan beskriver dotterbolagen sina respektive prognoser for
2006.
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Verismo

Prognosen fér konsultverksamheten inom Verismo ser mycket god ut. De sista sex
méanaderna under 2005 var en mycket bra period med bra marginaler och
beldggning. Bolaget har ett rakenskapsar som stracker sig fran 1 september- 31
augusti. Per den 31 augusti 2005 uppgick vinstmarginalen till drygt 25 % fére
bokslutsdispositioner. For kommande réakenskapsar ar prognosen att omsattningen
kommer att uppga till 10 MSEK och att marginalerna bibehalls eller forbattras
nagot da efterfrdgan pa bolagets huvudkompetens ar hag.

Xtrafone

Xtrafone har per den 31 oktober 2005 uppnatt balans i kassaflodet.
Omkostnaderna i bolaget ar mycket Iaga vilket i sin tur innebar en bra mojlighet
for bolaget att ta plats i vardekedjan for IP-telefoni. Alla grundlaggande
investeringskostnader i system ar avskrivna och har saledes ingen paverkan pa
kommande bokslut. Eftersom Xtrafones verksamhet ar fokuserad pa att som
leverantor till andra operatérer leverera en plattform for IP-telefoni, redovisar vi
inte bolagets antal slutkunder eller omsattning separat i Xtracoms rapportering
med hansyn till vra partners integritet. Under 2006 kommer Xtrafone att
leverera sin plattform till minst 3 operatérer, varav minst 1 utanfor Sverige.
Xtrafone fortsatter ocksa sin slutkundsverksamhet utanfor Sverige. Forsaljningen
sker via partners och aterforsaljare i olika lander. | november 2005 har Xtrafone
slutkunder uppkopplade i 9 olika lander, samtidigt som bolaget tillhandahaller
saval svenska som engelska telefonnummer till sina kunder.

Systemering

Inom verksamhetsomradet IT konsult forekommer ofta stora anbud och darmed
stora ataganden. For ett litet bolag som Systemering ar det darfor mycket viktigt
att samarbeta med kompletterande organisationer for att sprida risker.
Systemering AB kommer under 2006 att intensifiera de samarbeten som bolaget
under 2005 har initierat. Systemering véaxer organiskt och kommer i slutet av 2006
ha ca 15 anstallda.
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Koncernens resultat- och balansrakning

XTRACOM AB (publ)
/556634-1300/

RESULTATRAKNING

Rorelsens intakter

2005-01-01 - 2005-11-30

Nettoomsattning 6 106 522
Summa intakter 6 106 522
Rorelsens kostnader

Ovriga externa kostnader -3 821 992
Personalkostnader -2 380 352
Avskrivning pa materiella -33 662
anlaggningstillgangar

Summa rorelsens kostnader -6 236 006
Rorelseresultat -129 484
Finansiella intakter/kostnader

Ranteintakter 3 600
Rantekostnader 0
Valutakursvinster 2 881
Resultat efter finansiella poster -123 003
Periodens resultat fore skatt -123 003

¢  Koncernen bildades under 2005. Stora férandringar har skett i bolagen sedan
2004. En koncernredovisning saknas darfor for 2004. Denna resultatrékning ar en
proformasammanstéllning fér perioden 2005-01-01 t.0.m 2005-11-30. Den forsta
reviderade koncernredovisningen kommer att galla perioden 2005-01-01—2005-

12-31

¢ Verismo Network ABs rakenskapsar ar brutet och endast 3-manadersperioden
2005-09-01 - 2005-11-30 ingar i denna resultatrakning.
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En koncernredovisning
saknas for 2004. Denna
balansrakning &ar en profor-
masammanstallning per
2005-11-30.

BALANSRAKNING 2005-11-30
TILLGANGAR

Anlaggningstillgangar

Materiella anlaggningstillgdngar

Inventarier 175 422
Finansiella anlaggningstillgdngar

Aktier i dotterbolag 250 000
Summa anlaggningstillgdngar 425 422
Omsattningstillgadngar

Varulager m.m. 25 000
Kundfordringar 947 511
Ovriga fordringar 1592 194
Skattefordringar 281 368
Interimsfordringar 25079
Summa fordringar 2 846 152
Likvida medel 1 358 607
Summa omsattningstillgdngar 4 229 759
SUMMA TILLGANGAR 4 655 181
EGET KAPITAL OCH SKULDER

Eget kapital

Bundet eget kapital

Aktiekapital 1 000 000
Reservfond 20 000
Summa bundet eget kapital 1 020 000
Fritt eget kapital

Balanserat resultat 2 050 865
Arets resultat 99 292
Summa fritt eget kapital 2 150 157
SUMMA EGET KAPITAL 3170 157
SKULDER

Langfristiga skulder

Reverslan 132 000
Summa langfristiga skulder 132 000
Kortfristiga skulder

Leverantorsskuld 291 628
Ovrig kortfristig skuld 967 785
Interimsskuld 93 611
Summa kortfristiga skulder 1353 024
SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER 4 655 181
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Noteringsprospekt

Agarstruktur

pamn  Aadder  wiapta wRoster |
Fredrik Almquist 25,000,000 50.00% 50.00%
Mattias Carlsson 4,500,000 9.00% 9.00%
Klas Ahlin 4,500,000 9.00% 9.00%
Robert Valsjo 4,500,000 9.00% 9.00%
Ovriga (ca 200 st) 11,500,000 23.00% 23.00%

50,000,000 100.00% 100.00%

Bolagets adress och organisationsnummer
Skeppargatan 3 ,11452 Stockholm

Telefon 08-525 04 250

www.xtracom.se

info@xtracom.se

Org. nr. SE556634-1300
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