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L

Touchtech grundades 2008 och dr
ett innovativt svenskt bolag som
tillhandahéller helhetslosningar
till detaljhandeln f6r att digitalisera
butiksupplevelsen och 6ka
forsdljningen i butik.

Bolaget utvecklar och saljer tva produkter,
Touchtech Lima och Touchtech Vendo, som
bada bestar av interaktiv mjukvara som
installeras pa storre touchskarmar och
anvands i fysiska miljoer som exempelvis
butiker, showrooms och massor. Det tekni-
ska begrepp som anvands inom Bolagets
bransch for att beskriva den kategori av
produkter som Touchtech utvecklar kallas
for Endless-Aisle, vilket kan oversattas till
"oandlig hylla” pa svenska. Begreppet sy-
ftar pa att via en touchskarm kunna pre-
sentera oandligt med information om ex-
empelvis produkter.

Touchtech Lima lanserades 2012 och lam-
par sig bast for att presentera information
om komplexa och konfigurerbara produk-
ter sdsom presentation av olika bilmod-
eller och tillval i en bilhall. Touchtech Lima

Touchtech i korthet

saljs som en engangslicens via ett globalt
natverk av aterforsaljare, med majlighet att
vdlja till olika supportavtal. Bolaget har salt
Lima-licenser till bland annat Volvo Cars,
Mercedes, Ford och Hyundai.

Touchtech Vendo lanserades 2015 och
anvands framst for att presentera pro-
duktinformation sasom klader, skor, inred-
ningsartiklar och elektronik och mojliggor
forsaljning av varor som den fysiska bu-
tiken inte har i lager. Bolaget lagger idag
stort fokus pa att utveckla affdrer med
Touchtech Vendo och ser en stor framtida
potential for produkten. Touchtech Vendo
saljs som en abonnemangstjanst (Software
as a Service) vilket ger dterkommande li-
censintakter. Bolaget erbjuder aven ett
flertal tjanster kopplade till Touchtech
Vendo som bland annat beror integration,
anpassningar, konfiguration, utbildningar
och support. Bolaget har idag kunder till
Touchtech Vendo sasom Eton, MQ, Cervera,
Elkjop och Apoteket.

Touchtech &r en tidig aktor pa en ny mark-
nad med nya produkter och har idag ett
forsprang gentemot konkurrenter. Bolaget
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vill oka takten och intensifiera marknads-
bearbetningen av Touchtech Vendo samt
utoka produkten med funktionalitet som
tillgodoser behovet hos fler branscher.

Bolaget genomfor nu en publik sprid-
ningsemission pa 10 MSEK infor planerad
notering pa AktieTorget. Emissionen ar
till viss del sakerstalld pa forhand genom
teckningsforbindelser uppgaende till 5,2
MSEK.




Spridning av memorandumet

Aktien ar inte foremal for handel eller ansokan darom i nagot annat land an Sverige. Inbjudan enligt detta memorandum
vander sig inte till personer vars deltagande forutsatter ytterligare prospekt, registreringsatgarder eller andra atgarder
an de som foljer svensk ratt. Memorandumet far inte distribueras i Australien, Japan, Kanada, Nya Zeeland, USA eller
nagot annat land dar distributionen eller denna inbjudan kraver ytterligare atgarder enligt foregdende mening eller
strider mot regler i sadant land. F6r memorandumet galler svensk ratt. Tvist med anledning av innehallet i detta
memorandum eller ddrmed sammanhangande rattsforhallanden ska avgoras av svensk domstol exklusivt.

Definitioner

| detta memorandum galler foljande definitioner om inget annat anges: med "Bolaget”, eller "Touchtech” avses Touchtech
AB med organisationsnummer 556749-5006. Med "AktieTorget” avses ATS Finans AB med organisationsnummer
556736-8195 med bifirma AktieTorget. Med "Aktieinvest” avses Aktieinvest FK AB med organisationsnummer 556072—-
2596. Med "InWest" avses InWest Corporate Finance AB med organisationsnummer 556978-2492. Med "Euroclear”
avses Euroclear Sweden AB med organisationsnummer 556112-8074.

AktieTorget

AktieTorget ar en bifirma till ATS Finans AB, ett vardepappersbolag under Finansinspektionens tillsyn. AktieTorget
driver en s k MTF-plattform. Bolag som ar noterade pa AktieTorget har forbundit sig att folja AktieTorgets noteringsavtal
som syftar till att sakerstalla att aktiedgare och oOvriga aktorer pa marknaden far korrekt, omedelbar och samtidig
information om alla omstandigheter som kan paverka Bolagets aktiekurs.

AktieTorget tillhandahaller ett effektivt handelssystem som ar tillgangligt for de banker och fondkommissionadrer som
ar anslutna till Nasdag Stockholm AB. Det innebar att den som vill kdpa eller salja aktier som ar noterade pa AktieTorget

kan anvanda sin vanliga bank eller fondkommissionar.

Noteringsavtalet och aktiekurser aterfinns pa AktieTorgets hemsida (www.aktietorget.se).
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Undantag fran prospektskyldighet

Detta memorandum har inte granskats av Finansinspektionen.

Memorandum avseende nyemission ar undantaget fran
prospektskyldighet enligt lagen om handel med finansiella
instrument. Enligt 2 kap 4§ i lagen om handel med finansiella
instrument behover ett prospekt inte upprattas om "det belopp
som sammanlagt inom EES ska betalas av investerarna under en
tid av tolv manader motsvarar hogst 2,5 miljoner euro”. Bolagets
erbjudande omfattas inte av lagstiftarens prospektkrav och
har darfor inte granskats och godkants av Finansinspektionen.
Memorandumet har dock granskats och godkants av AktieTorget.
Godkannandet innebar inte nagon garanti fran AktieTorget om att
sakuppgifterna i memorandumet ar korrekta eller fullstandiga.
Harutover har memorandumet godkants av AktieTorget under
forutsattning att spridningskravet for Bolagets aktier ar uppfyllt
senast den dag da handeln inleds..

Uttalanden om framtiden

Uttalanden om framtiden och Ovriga framtida forhallanden i detta
memorandum aterspeglar styrelsens nuvarande syn avseende
framtida héandelser och finansiell utveckling. Framatriktade
uttalanden utrycker endast de bedomningar och antaganden som

Gosta Blomqvist
Styrelseordforande

Bengt Nilsson
Styrelseledamot

styrelsen gor vid tidpunkten for memorandumet. Dessa uttalanden
ar val genomarbetade, men ldsaren uppmarksammas pa att dessa,
sasom alla framtidsbeddmningar, ar forenade med osékerhet.

Styrelsens forsakran

Memorandumet har upprattats av styrelsen for Touchtech AB med
anledning av forestdende spridningsemission och upptagande till
handel pa AktieTorget. Styrelsen ansvarar for detta dokument och
har vidtagit rimliga atgarder for att sakerstalla att den information
som lamnas ar korrekt, fullstandig och att ingenting utelamnats
som kan paverka bedomningen av Bolaget. Bolagets revisorer har
inte granskat information som lamnas i detta dokument, forutom
Bolagets arsredovisningar for 2014 — 2016 samt delarsrapporten
per 31 augusti 2017, vilka har inforlivats genom hanvisning. Det
innebar att dessa handlingar finns att ladda ner fran Bolagets
hemsida.

Goteborg den 1 oktober 2017
Touchtech AB

Bjorn Westman
Styrelseledamot

Jorgen Weiss
Styrelseledamot
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Emissionsvolym

Emissionen uppgar till maximalt 10 005 000 SEK fordelat pa 1 450
000 aktier. Kvotvardet ar 10 ore per aktie. Antalet aktier i Bolaget
infor foreliggande spridningsemission uppgar till 5 781 000 stycken.

Emissionskostnader
Bolagets kostnader for emissionen och noteringen uppskattas till
cirka 1,2 MSEK.

Teckningskurs
Teckningskursen ar 6,90 SEK per aktie. Courtage utgar ej. Varderin-
gen av Bolaget ar cirka 39,9 MSEK pre-money.

Teckningsforbindelser

Bolaget har inhamtat teckningsforbindelser fran befintliga och nya
aktiedgare uppgdende till cirka 5,2 MSEK, motsvarande cirka 52
procent av emissionen.

Foretradesratt

Emissionen genomfors utan foretradesratt for befintliga aktieagare
i syfte att mojliggora en bred spridning av Bolagets aktie. Ratt att
teckna aktier tillkommer befintliga aktieagare, allmanheten och
institutionella investerare.

Teckningstid

Anmalan om teckning kan goras fran och med den 16 oktober 2017
till och med den 6 november 2017. Styrelsen forbehaller sig ratten
att forlanga teckningstiden, samt tiden for betalning.

Villkor for genomforande av emissionen

Emissionens genomforande ar villkorat av att emissionen tecknas
till minst 60 procent motsvarande cirka 6,0 MSEK. Emissionen ar
dartill villkorad av att Bolaget uppfyller AktieTorgets spridningskrav
om minst 300 aktieagare. Erbjudandet ar villkorat av att inga

Villkor och anvisningar

omstandigheter uppstar som kan medfora att tidpunkten for att
genomfdra emissionen av Bolaget beddms som oldglig. Sadana
omstandigheter kan t.ex. vara av ekonomisk, finansiell eller politisk
art och avse saval handelser i Sverige som utomlands. Erbjudandet
kan salunda komma att helt eller delvis aterkallas. Beslut om
att inte fullfolja emissionen kan senast fattas fore utskick av
avrakningsnotor, vilket forvantas ske under vecka 45, 2017.

Anmalan

Teckning sker pa sarskild teckningssedel i minst en post om 1 000
aktier, darefter i valfritt antal aktier. Ofullstandiga eller felaktiga
teckningssedlar kan komma att lamnas utan avseende. Vid flera
inlamnade teckningssedlar galler den senast lamnade. Inga tillagg
eller andringar far goras i den pa anmalningssedeln tryckta texten.
Ifylld anmalningssedel ska vara Aktieinvest FK AB tillhanda senast
kl 17:00 den 6 november 2017.

Anmalan, som ar bindande efter angertiden (anges nedan), ska
sandas till:

Aktieinvest FK AB
Arende: Touchtech
Emittentservice

113 89 STOCKHOLM

Telefon: 08-5065 1795
E-post: emittentservice@aktieinvest.se (inskannad teckningssedel)

Teckning kan aven ske elektroniskt med BankID. Ga& in pa www.
aktieinvest.se/touchtech2017 och folj instruktionerna.

Den som anmaler sig for teckning av aktier maste ha ett VP-
konto eller en depd hos bank eller annan forvaltare till vilken
leverans av aktier kan ske. Personer som saknar VP-konto eller
depd maste oppna ett VP-konto eller en depa hos en bank eller
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ett vardepappersinstitut innan anmalningssedel inlamnas till
Aktieinvest. Observera att detta kan ta viss tid.

Observera att den som har en depa eller konto med specifika regler
for vardepapperstransaktioner, exempelvis investeringssparkonto
(ISK) eller kapitalforsakringskonto (KF), maste kontrollera med
den bank/forvaltare som for kontot, om, och i sa fall hur, forvarv av
vardepapper inom ramen for Erbjudandet ar majligt. Anmalan ska i
sa fall goras i samforstand med den bank/forvaltare som for kontot.

Angertid

De tecknare som skickar sin anmalan direkt till Aktieinvest har ratt
att dra tillbaka anmalan om teckning fram till och med kl. 17:00 den
6 november 2017. For de som tecknar via bank, fondkommissionar
eller annan forvaltare galler forvaltarens regler for nar anmalan
senast far atertas.

Offentliggorande av emissionens utfall

Bolaget planerar att kommunicera utfallet av emissionen via ett
pressmeddelande i mitten av vecka 45, 2017. Pressmeddelandet
kommer offentliggoras pa Bolagets och AktieTorgets hemsidor.

Tilldelning

Tilldelningen forvantas faststallas under vecka 45, 2017. Snarast
darefter kommer avrakningsnotor skickas ut till de som tilldelats
aktier. De som eventuellt inte tilldelas aktier far inget meddelande.

Beslut om tilldelning fattas av styrelsen, dar foljande principer
kommer att galla:

1. Att full tilldelning ska ske till de parter som lamnat

teckningsforbindelser,

2. Att prioritera dgarspridning samt att i den man det ar mojligt
tillse att varje tecknare erhaller minst 800 aktier.

3. | det fall det inte gar att tillgodose samtliga tecknare en
minimipost om 800 aktier, ska istallet lottning ske.

4. Att skapa ett investeringsutrymme for eventuella tecknare
som, enligt styrelsens bedomning, sarskilt kan bidra med
strategiska varden till Bolaget, vid overteckning dock maximalt
tio procent av det totala emissionsbeloppet. | forekommande
fall ska Bolaget aven redovisa till AktieTorget vilka sa kallade
strategiska investerare som erhaller tilldelning.

5. Tilldelningen ar inte beroende av nar under teckningsperioden
som teckningssedeln lamnas

Betalning

Betalning ska ske i enlighet med instruktioner pa avrakningsnota.
Avrakningsnotor forvantas skickas ut under vecka 45, 2017 och
betalning ska ske senaste tre bankdagar darefter. Observera att
tecknare sjalva maste ombesorja betalning, pengar kommer inte
att dras automatiskt fran anmaélda depaer. Aktier som ej betalas i
tid kan komma att Gverlatas pa annan. Ersattning kan kravas av den
som ej betalat tecknade aktier.

Leverans av aktier

Bolaget ar anslutet till Euroclear Sweden AB:s kontobaserade
vardepapperssystem. Nar betalning erlagts och registrerats
samt aktier levererats, skriver Euroclear ut en VP-avi som visar
antalet aktier som registrerats pa det VP-konto som angivits pa
teckningssedeln. For att sakerstalla snabb leverans av aktier har
Bolagets storsta dgare lanat ut aktier som anvands for leverans
till tecknare. De aktier som betalats senast pa likviddagen enligt
avrakningsnotans instruktion, beraknas finnas tillgangliga pa
respektive VP-konto i borjan av vecka 47, 2017.

Vid registrering av aktier i depa kan tillgangligheten senarelaggas
beroende pa kommissionarenseller bankens rutiner for registrering.
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Ratt till utdelning

De nya aktierna medfor ratt till utdelning forsta gangen pa den
avstamningsdag for utdelning som infaller narmast efter det att
nyemissionen har registrerats pa Bolagsverket och aktierna inforts
i aktieboken hos Euroclear. Eventuell utdelning betalas ut efter
beslut av bolagsstamman. Utbetalningen ombesorjes av Euroclear
eller for forvaltarregistrerat innehav i enlighet med respektive
forvaltares rutiner. Ratt till utdelning tillfaller den som pa den av
bolagsstamman faststallda avstamningsdagen var registrerad som
aktieagare i den av Euroclear forda aktieboken.

Tillamplig lagstiftning
Aktierna ges ut under aktiebolagslagen (2005:551) och regleras av
svensk ratt.

Aktiedgares rattigheter

Aktiedgares rattigheter avseende vinstutdelning, rostratt,
foretradesratt vid nyteckning av aktie med mera styrs dels av
Bolagets bolagsordning som finns tillganglig via Bolagets hemsida
och i detta memorandum, dels dven av aktiebolagslagen (2005:551).

Restriktioner avseende deltagande i Erbjudandet

Pa grund av restriktioner i vardepapperslagstiftningen i Australien,
Hongkong, Kanada, Nya Zeeland, Schweiz, Singapore, Sydafrika,
Sydkorea, Japan och USA riktas inte Erbjudandet att teckna aktier
till personer eller andra med registrerad adress i nagot av dessa
lander.

Handel pa AktieTorget
Bolaget har godkants av AktieTorget under forutsattning att
emissionen tecknas till minst 60 procent samt att spridningskravet
om minst 300 aktiedgare uppfylls. Forsta handelsdag ar beraknad
till den 22 november 2017.

Aktiens handelsbeteckning kommer att vara TOUCH. ISIN-kod for
aktien ar SE0010414482.
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Valkommen som
aktiedgare i Touchtech AB

Touchtech har en vision om att forbattra konsumenters
shoppingupplevelse i butik och har redan kommit en bra bit pa
vagen genom nara samarbeten med kunder som Eton, MQ, Axel
Arigato, Cervera, Joy, 0dd Molly, JC, Elkjgp, Apoteket och Twilfit.

Med var produkt, Touchtech Vendo, har vi redan mojliggjort en
merforsaljning pa upp till mellan 10 till 15 procent av butikers
totala manadsforsaljning.! Detta ar valdigt gladjande for oss da
det pavisar en tydlig affarsnytta i var produkt. En del butiker har
haft en manadsforsaljning for Touchtech Vendo uppgaende till over
90 000 SEK, vilket ar bra med tanke pa att endast nagon enstaka
kvadratmeter av butikens golvyta tas i ansprak.

Med vara skalbara lésningar och affarsmodell har vi under de
senaste aren pavisat resultat som ger tydliga fordelar for bade oss
och vara kunder. Vi har som en tidig aktor pa en ny marknad med nya
produkter fatt ett stort forsprang gentemot vara konkurrenter. Vi har
darfor en mojlighet nu, att med relativt begransade investeringar, bli
en ledande internationell aktor inom digitalisering av deta__Ejhind_elngﬁ
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Bakgrund till nyemissionen och
framtida kapitalbehov

Bakgrund

Touchtech har under de senaste fem aren utvecklat innovativa produkter och tjanster
for digitalisering av detaljhandeln. Bolagets malsattning ar att skapa nasta generations
shoppingsupplevelse i fysiska butiker. Bolagets losningar har bevisat sig vara skalbara och bidrar
idag till okad affarsnytta i form av dkad forsaljning och varumarkesbyggande till kunder sdasom
Eton, MQ, Cervera, 0dd Molly, Elkjep, Apoteket, Mercedes, Volvo och Ford med flera.

Bolaget ar en tidig aktor med nya produkter for en ny marknad och har for narvarande ett forsprang
gentemot konkurrenterna. Bolagets styrelse bedomer att det finns goda forutsattningar for att
Touchtech ska kunna bli en marknadsledande aktor med digitala losningar for fysiska butiker pa
den globala detaljhandelsmarknaden.

Bolagets malsattning ar att under kommande ar intensifiera marknadsbearbetningen genom att
anstalla fler sédljare, starka sin positionering samt delta pa relevanta massor och evenemang.
Bolagets ambition ar dven att inom kort expandera till fler lander, da framfor allt i England dar
Bolaget redan idag har ett flertal touchskarmar installerade hos Eton och Axel Arigato i centrala
London.

Touchtech har idag ett uttalat fokus mot konfektionsbranschen men vill bearbeta fler
branschinriktningar inom detaljhandeln. Bolaget vill darfor forstarka organisationen med fler
utvecklare for att skapa branschspecifik funktionalitet och nya tjanster.

Styrelsen for Touchtech gor aven bedomningen att en notering av Bolagets aktie kan medfora
fordelar sasom okad trovardighet och en battre formaga att finansiera framtida satsningar (som

kan aktualiseras).

Motiv till emissionen och notering
pa AktieTorget

Styrelsen i Touchtech fattade den 21 augusti
2017 beslut om att genomfora en publik
spridningsemission pa cirka 10 MSEK. Beslutet
fattades med stod av det bemyndigande som
bolagsstamman lamnade den 19 juni 2017. Bolagets
emissionskostnader uppskattas till cirka 1,2 MSEK.

Bolaget avser att anvdanda de medel som inflyter
fran emissionen enligt foljande:

. 25 procent berdknas ga till att forstarka
salj- och marknadsavdelning, deltagande
pa massor samt omprofilering av
varumarke inklusive hemsida.

» 25 procent berdknas ga till att etablera
kunder utomlands (foretradesvis England).

* 30 procent berdknas ga till forstarkning
av utvecklingsresurser for att kunna
tillgodose kund- och branschspecifika
anpassningar samt vidareutveckling av
Bolagets produkter.

. Resterande 20 procent uppskattas ga
till ovrig forstarkning av rorelsekapitalet
under en period da Bolaget annu inte bar
sina egna kostnader pa kontinuerlig basis.

Vid en situation dar emissionen endast tecknas
till minimigransen 60 procent kommer Bolaget
att behova dra ner sin ambition att expandera i
England. Det bor dock noteras att Bolaget har

tagit in teckningsforbindelser pa motsvarande
52 procent av forestdende spridningsemission.
Dessa teckningsforbindelser ar inte sakerstallda
genom pantsattning, sparrmedel eller liknande
arrangemang.

Rorelsekapitalforklaring

Utan nyemissionen kan Touchtech @nda fullgora
sina forpliktelser mot leverantorer, men Bolaget
far svarare att utvecklas enligt den plan som
styrelsen har fastslagit. Det skulle medfora
att Bolagets tillvaxttakt blir lagre an Bolagets
malsattning och att styrelsen i hogre utstrackning
skulle behova finna andra finansieringsalternativ.
Bolaget hade vid utgangen av augusti 2017 en
kassa pa 4,8 MSEK.

Framtida kapitalbehov

Nyemissionen forvantas tillfora Bolaget 8,8
MSEK (efter  emissionskostnader), vilket
enligt Styrelsens beddmning, bor finansiera
verksamheten fram till att ett kontinuerligt
positivt kassaflode i verksamheten uppnas.
Bolagets bedomning ar att detta beraknas ske i
slutet av 2018 eller tidigt 2019. Bolaget planerar
for narvarande inte for att genomfora ytterligare
nyemissioner i framtiden. Det kan dock inte
uteslutas att ytterligare kapitalbehov kan uppsta.
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Touchtech AB

Touchtech AB arett svenskt publikt aktiebolag och bedriver verksamhet
under denna associationsform, vilken regleras av aktiebolagslagen
(2005:551). Bolaget bildades den 27 december 2007 och registrerades
hos Bolagsverket den 16 januari 2008 under namnet Startplattan
133544 Aktiebolag med organisationsnummer 556749-5006. Bolaget
var da ett sa kallat lagerbolag. Bolaget namnandrades till Touchtech
AB den 5 mars 2008.

Bolaget ska som foremal for sin verksamhet utveckla, salja och
licensiera mjukvara och relaterade produkter och tjanster samt
bedriva darmed forenlig verksamhet.

Bolaget ar anslutet till Euroclear, vilket innebar att det ar Euroclear
Sweden AB som kommer att fora Bolagets aktiebok. Bolagets sate ar
Goteborg kommun, Vastra Gotaland lan.

Bolaget har inte varit part i nagra rattsliga forfaranden eller
skiliedomsforfaranden (inklusive annu ej avgjorda arenden eller
sadana som Bolaget ar medvetet om kan uppkomma), och som nyligen
haft eller skulle kunna fa betydande effekter pa Bolagets finansiella
stallning eller lonsamhet.

Memorandum,teckningsanmalan,arsredovisningarochbolagsordning
kan hamtas fran Bolagets och AktieTorgets hemsidor.

Touchtech AB
Vastra Hamngatan 1
41117 GOTEBORG

Tel: 031-75 73 250

E-post: info@touchtech.com
Hemsida: www.touchtech.com
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)&MORANDUM
P10




M
11

Marknad och trender

Trender

Den svenska detaljhandeln visar en stabil tillvaxt och HUIs prognos
for den totala detaljhandeln ligger pa 2,5 procents tillvaxt. For 2018
ar tillvéxtprognosen uppreviderad till 3,0 procent.?

E-handeln vaxte under forsta halvaret 2017 med 15 procent och
stod for hela sallankopsvaruhandelns forsaljningstillvaxt for
perioden. Den fysiska butikshandeln star med andra ord still medan
e-handeln okar kraftigt. 3

En bidragande orsak till den starka tillvaxten inom e-handel ar
att den mobila handeln utvecklas starkt. Svenska konsumenter
handlar allt mer via sina mobiltelefoner och har gjort e-handeln
mer dynamisk och sker pa konsumentens villkor. *

Den svenska e-handeln uppgick till cirka 57,9 miljarder SEK ar
2016 och forvantas oka till 67,7 miljarder SEK ar 2017. De olika
delbranscherna uppvisar olika hog tillvaxt vilket framst beror pa att
de &r olika mogna.®

E-handelns tillvaxt for olika delbranscher andra kvartalet
2017 ¢

Barnartiklar/leksaker: 24 procent
Bygghandel: 20 procent
Hemelektronik: 17 procent
Inredning/mabler: 16 procent
Klader/skor: 14 procent
Livsmedel: 14 procent
Sport/fritid: 11 procent
Bocker/media: 6 procent

Vart att notera ar att de varor som i storst utstrackning handlas
via internet ar klader/skor, skonhet/halsa, bocker/media och
hemelektronik. Trenden ar att de konsumenter som redan handlar
pa internet lagger allt mer av sina inkop pa internet. Det ar en
trend som Sverige delar med andra mogna e-handelsmarknader
sasom Storbritannien och Tyskland. Over tid kommer formodligen
andelen konsumenter som gor inkop via internet att oka i takt med
att allt fler unga konsumenter kommer in pa arbetsmarknaden och
darigenom o6kar sin konsumtion.’

Svenska konsumenter tenderar aven att i allt hogre grad gora inkop
fran utlandet. Under andra kvartalet 2017 uppgav 20 procent att de
e-handlatfranutlandet.Kinavaxer sarskilt starkt, vilket kan forklaras
med att populara sajter som Alibaba och Wish gjort e-handel fran
Kina mer lattillgangligt. Andra populdra lander att handla ifran
ar Storbritannien, Tyskland och USA. De varor som handlas mest
frekvent fran utlandet ar klader/skor och hemelektronik.

Det kan konstateras att konsumenter har omfamnat e-handelns
fordelar sasom tillganglighet, bekvamlighet och lagre priser, och
det har under samma tid inte hant sarskilt mycket i den fysiska
butiksmiljon. Utvecklingen av nya butikskoncept och format
sker ldngsamt medan nya digitala koncept lanseras i snabb takt.
Konsumenten hamtar idag snarare inspiration fran internet an i
fysiska butiker.

2 http://www.hui.se/nyheter/hogre-tillvaxt-i-detaljhandeln-2018, hamtad den 27
september 2017.

3-8 http://www.postnord.se/foretag/foretagslosningar/e-handel/e-handelsrap
porter-och-kundcase/e-barometern, hamtad den 27 september 2017.
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Konsumentens behov

For en konsument ar det i dagens jaktade samhalle manga ganger
en anstrangning att ta sig tiden att ga till en fysisk butik. Darfor
galler det att val i butik tillgodose konsumentens behov om
handlaren ska kunna dvertyga konsumenten om att kopa i butiken
och sedan aterkomma i framtiden. Nagra viktiga aspekter kring

konsumentens forvantningar i butik ar:

«  Att kunna se, kdanna, klamma och prova varorna.

»  Att de produkter som konsumenten vill kopa finns tillgangliga

direkt i butik.
«  Att kunna fa kvalificerad och personlig service.
«  Att fa inspiration och miljoombyte.

En handlare med intressanta produkter och som uppfyller
konsumentens forvantningar enligt ovan har goda forutsattningar
for att lyckas med sin verksamhet. Detta ar dock lattare sagt an gjort.

”Jag tror ocksd pa en allt storre
samverkan mellan den digitala och den
fysiska vdrlden ddr konsumenten idag
inte ser till de olika kanalerna utan
enbart vill shoppa ddir det passar dem
bdist for tillfcillet.

Lyckas man digitalisera butikerna och
involvera butikspersonalen, forbdittra
kommunikationen, ge mer inspiration
och en starkare kdpupplevelse kan man
Oka lojaliteten.

Potentialen ligger ocksa i att ge dinnu
mer service i butikerna, med exempelvis
madjlighet till uthdmtning av varor eller
smidig returhantering. Det ger okad
trafik och mojlighet till merforsdljning i

de fysiska butikerna.”

Carin Blom,
Detaljhandelsanalytiker hos PostNord Sverige
Ur E-barometern Q2 2017

Var det battre forr?
En relevant fraga ar om det kanske inte var battre forr?

Historiskt sett har konsumenterna endast kant till och haft
tillgang till varor via sin lokala handlare. Varje handlare var oftast
specialiserad och kunnig inom sitt omrade. Konsumenten blev
bemott pa ett personligt satt da handlaren ofta kande till sina
kunder och deras behov. Genom att presentera ett mindre, men
mer relevant, urval av produkter att diskutera kring blev sjalva
kopbeslutet for konsumenten relativt enkelt. Eftersom handlaren
hade en nara forankring till trenderna i det lokala samhallet kunde
sortimentet begransas men utan att tappa i relevans vilket lockade
konsumenten att komma tillbaka. | en tid utan internet hade darmed
handlaren mer inflytande pa konsumenten &n idag.

For fysiska butiker innebar den vikande forsaljningstrenden ett
dilemma. Nar det inte langre finns pengar att tjana blir det allt
svarare att investera i butikerna, och i forlangningen innebar det
att handlare i sarskilt konkurrensutsatta branscher tvingas lagga
ner sina butiker.

Den vikande forsaljningen i fysiska butiker ar i grunden en fraga om
konsumentens upplevda butiksupplevelse, vilket kan sammanfattas
enligt foljande:

* Trots allt storre butiksytor och fler produkter i dagens
butiker jamfort med tidigare upplever konsumenten ofta att
manga produkter saknas. Konsumenten far ofta kdnnedom
om handlarens fulla sortiment via web-shopen och sociala
medier, inklusive alla web-exklusiva produkter och rea-varor.
| fysiska butik finns oftast bara ett fatal av varje produkt (till
exempel farg/storlek-kombination) vilket medfor en hog
sannolikhet for att en viss storlek ar slut trots en automatiserad
pafyllningslogistik.

. Konsumenten upplever ofta att det ar svart att fa personlig
service da personaltatheten ar allt lagre i butiker pa grund
av kostnadsskal. Personalen arbetar i hog grad med att ta



betalt i kassan eller med pafyllnad. Dessutom ar det allt mer
tillfallig personal, med mindre kunskap om produkterna, for
att tacka upp for langre oppettider. En samre kundservice, dar
konsumenten inte far tillfalle att rddfradga personalen, har en
direkt negativ paverkan pa konverteringen? i butik.

. Med fler och storre butikskedjor dar beslut tas mer centralt
blir produktutbudet i butik mer homogent och forankringen
till lokala trender gar forlorad. Dessutom blir butikskoncepten
mer rigida och svarare att forandra och anpassa pa lokal niva.
Det ar inte ovanligt att konsumenten under flera manaders
tid upplever mer eller mindre samma produktutbud och
butiksmiljo hos en handlare, vilket paverkar konsumentens
nyfikenhet och vilja att komma tillbaka till butiken negativt.
Mgjligheten till standig forandring av till exempel utbud,
koncept och grafisk utformning ar avsevart mycket enklare att
genomfora digitalt.

Utmaningar inom fysisk detaljhandel

E-handelns snabba framfart har fatt den fysiska detaljhandeln att
prioritera digitalisering som en av de absolut mest prioriterade
punkterna pad dagordningen. Digitalisering innefattar att
butikskoncept ska vara integrerad med e-handel, sociala medier
samt andra aktiviteter pad ett satt sd att konsumenten upplever
varumarket och erbjudandet pa samma satt oavsett vilken kanal
konsumenten valjer att handla igenom. Inom branschen har under
senare ar fragor kring digitalisering och integration diskuterats
flitigt under begreppet "OmniChannel”.
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De utmaningar som handlarna har att losa avseende digitaliseringen
av fysiska butiker innefattar:

 Hur kan handlaren fa in hela sitt butikssortiment pa en
begransad butiksyta? Att utoka butiksytan ar oftast mycket
kostsamt, i synnerhet i attraktiva lagen, och darfor inte ett
alternativ.

. Hur ska personal frigoras fran butikskassan for att hoja
servicenivan, gora kundbemotandet mer personligt, och
darmed oka konverteringen i butik? Att anstalla fler
butikssaljare ar kostsamt.

. Hur kan handlaren pa ett snabbt och flexibelt satt administrera
budskap och kampanjer fran central niva som ar mer relevant
pa lokal niva? Att uppdatera tryckmaterial med hog frekvens
ar kostsamt.

For handlare som vill digitalisera sina butiker racker det inte
langre med traditionella hyllor, affischer och kassasystem. Ska
butikskoncept anamma digitaliseringen maste e-handeln och
teknik inforas pa ett helt nytt satt och framforallt implementeras pa
ratt satt. Det ar har Touchtech kommer in i bilden. Bolaget vill hjalpa
handlare att locka tillbaka konsumenterna och oka konverteringen
i butik, genom att tillhandahalla tjanster och know-how som ar
inkorporerade i Bolagets egna plattform och som knyter samman
skyltning, e-handel och kassa i butik.

? Med "konvertering” menas att en besokande kund i butik genomfor ett kop i
butiken.

ECHEMEMORANDUM
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Se hela vart sortiment | alla kategorier
Skapa en varukorg med produkterna du vl ha

Fyll i telefonnummer efler din mailadress

Avsluta kopet pa din telefon nu eller i lugn och 1o hemma




Bolagets verksamhet

Affarsidé

Touchtechs affarsidé ar att tillhandahalla helhetslosningar till detaljhandeln for att
digitalisera butiksupplevelsen sa att den motsvarar konsumentens forvantningar.
Med Touchtechs losningar kan detaljhandeln oka och driva forsaljningen i butik.

Vision
Touchtechs vision ar att ge upphov till en shoppingsupplevelse som far konsumenten
L | att vilja atervanda till den fysiska butiken. Bolagets ambition ar att bli en ledande

global aktor inom digitalisering av detaljhandeln.

Bolagets produkter och tjanster

Det tekniska begrepp som anvands inom Bolagets bransch for att beskriva den
kategori av produkter som Touchtech utvecklar kallas for Endless-Aisle, vilket kan
Oversattas till "oandlig hylla” pa svenska. Begreppet syftar pa att via en touchskarm
kunna presentera oandligt med information om exempelvis produkter.

Touchtechs produkter gor det mojligt for handlare att presentera sitt fulla
produktsortiment i butik och ger konsumenten mojligheten att hitta och kopa
produkter som inte finns fysiskt i butiken. Bolagets karnprodukt ar en skalbar
mjukvaruplattform (sé kallad Software as a Service-tjanst) som licensieras till
handlare och anvands pd storre touchskarmar i fysiska butiksmiljoer. Mjukvaran
kompletteras med olika konsultationstjanster for att implementera digitalisering i
handlarens butiker.

Touchtech erbjuder idag tva produkter, Touchtech Lima och Touchtech Vendo, med
tillhorande tjanster. Bdda produkterna ar utvecklade med fokus pa detaljhandeln
men skiljer sig at i vissa avseenden:

|

* Touchtech Lima lanserades 2012 och lampar sig bast for att presentera
information om komplexa och konfigurerbara produkter sdsom presentation av
olika bilmodeller och tillval i en bilhall.

NN

+ Touchtech Vendo lanserades 2015 och lampar sig bast for att presentera
produktinformation sasom klader, skor, inredningsartiklar och elektronik och
mojliggor forsaljning av produkter som den fysiska butiken inte har i lager.

| tillagg till Touchtech Lima och Touchtech Vendo erbjuder Bolaget aven en rad
konsultationstjanster med fokus pa att hjalpa handlare att implementera respektive
produkt och komma igdng med anvandningen av produkten pa ratt satt. Bland dessa
tjanster ingar:

Inledande forstudier och strategiarbete
* Integration mot handlarens e-handelssystem
e Utbildning av personal i butik

e Forsaljning och leasing av hardvara

« Installationstjanster

Support och service

Cervera Sveavagen,
Stockholm
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Touchtech Vendo

Touchtech Vendo ar idag den produkt som Bolaget satsar
mest resurser pa. Vendo ar en mjukvarulosning som
installeras pa storre touchskarmar och anvands i fysiska
butiker for att presentera handlarens fulla produktsortiment
i syfte att driva forsaljning.

Touchtech Vendo utvecklades som ett pilotprojekt
tillsammans med skjorttillverkaren Eton i Ganghester.
Eton ville presentera sin nya kollektion pa ett mode-event
i Milano 2014 och valde d& att anvanda ett interaktivt
bord, Touchtech Lima, for att interaktivt askadliggora
kollektionen for besokare. Det blev en succé och tanken
foddes om att presentera hela Etons produktutbud pa
ett liknande satt i Etons fysiska butiker. Touchtech Lima
saknade dock funktionalitet for att koppla upp sig mot
handlarens e-handels- och affarssystem och det gick inte
heller att genomfora bestallningar av produkter. | ett nara
samarbete med Eton utvecklades darfor Touchtech Vendo
som lanserades som ett forsta pilotprojekt i oktober 2015 i
Etons Brand Store pa Sturegatan i Stockholm.

Tva manader efter lanseringen av Touchtech Vendo stod
den digitala losning for cirka tio procent av butikens
omsattning och upptog endast en halv kvadratmeter i
butiksyta. Idag anvander Eton Touchtech Vendo i sina
egna Brand Stores, shop-in-shops, franschisebutiker och
aterforsaljare i Sverige, Danmark, England, USA, Kanada,
Tyskland, Osterrike, Schweiz och Monaco. Touchtech Vendo
finns i snart 50 av Etons butiker och anvands darutover
aven vid event och massor.

Tva manader efter lanseringen
av Touchtech Vendo stod den
digitala losning for cirka tio
procent av butikens omsdtining
och upptog endast en halv
kvadratmeter i butiksyta.

Funktionalitet

Touchtech Vendo ar en nyckelfardig losning som enkelt integreras
med handlarens befintliga e-handels- och affarssystem. All
produktdata, lagersaldon och prisuppgifter synkroniseras
automatiskt mot Touchtechs molntjanst utan handpalaggning
fran handlaren.

Det tar Touchtech mellan tva till fyra veckor att genomféra den
initiala integrationen till handlarens system. Handlaren kan aven
valja att sjalv integrera sina system till Touchtech Vendo genom
att anvanda Touchtechs publika APL'® Bolaget har idag flera
fardiga integrationsmoduler mot nagra av de mest populara
e-handelsplattformarna. Nar integrationen ar genomford kan

0 API star for Application Programming Interface och &r satt att hamta
och lamna data mellan olika intressenter. Det innebar att en tredje part kan
kommunicera med Touchtechs system utan att Touchtech involveras.

handlaren, via Touchtechs web-portal, fa tillgang till en oversiktsvy
som visar till exempel lokalisering, driftstatus, anvandning och
forsaljning for respektive touchskarm samt installningsmenyer.

Pa touchskarmarna kors Touchtech Vendo-appen som presenterar

handlarens kompletta produktutbud pa ett enkelt, snabbt
och elegant satt. Konsumenten kan filtrera bland handlarens
produkter, fa detaljerad produktinformation, zooma in hogupplosta
produktbilder och genomfdora kop av produkter. En viktig faktor ar
att forsaljning via Touchtech Vendo marks med en unik identitetskod
for varje butik. Det medfor att butiken kan tillgodoses forsaljningen
och i vissa fall till och med enskilda butikssaljare.

Touchtech Vendo som saljverktyg

Bolaget har noterat att de butiker som uppnar hdgst omsattning
via Touchtech Vendo ar butiker som framgangsrikt vaver
in touchskarmen i sin saljprocess. Butikssaljaren tar med
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konsumenten till skarmen for att snabbare identifiera vilka
modeller som kan vara intressanta och skulle nagon modell vara
slut i butikens lager hjalper saljaren konsumenten att lagga en
bestallning via touchskarmen. Saljaren kan darmed vara mer aktiv
pa butiksgolvet och service-fokuserad samtidigt som konsumenten
slipper sta i ko till kassan.

Intakts- och affarsmodell

Intaktsmodellen for Touchtech Vendo bygger pa en aterkommande
licensintakt dad mjukvaran licensieras som ett abonnemang.
Licensintakten ar vanligtvis en kombination av fast manadsavgift,
fast licensavgift per skarm och/eller transaktionsavgift baserat
pa genererad forsaljning via skarmen. Prissattningen anpassas
beroende pa kundens verksamhet och typ av produkter for att na
en balans och en langsiktig "win-win"-situation for bade Touchtech
och kunden.

Cervera Ringen
Stockholm

Utover licensintakter erbjuder Touchtech aven ett flertal tjanster
kopplat till Touchtech Vendo och som sakerstaller att kunden kan
kanna sig trygg med att ha Touchtech som partner anda fran borjan
och kontinuerligt darefter. Tjansterna debiteras per timme eller
paketeras till en fast avgift. Langre fram i memorandumet beskrivs
Touchtechs tillaggstjanster i mer detal].

En tredje intaktskalla ar forsaljning och leasing av hardvara och
tillhorande service. Touchtech tillverkar inte hardvaran sjalva utan
arbetar med valkanda och globala aktorer.

Touchtech bearbetar och avslutar affarer direkt mot slutkund
alternativt i samarbete med en partner som till exempel ansvarar
for uppstarts- och integrationsarbetet. Affarsavtal skrivs alltid
direkt mot slutkund och fakturering sker aven direkt mot slutkund
om denne inte onskar annat.
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Touchtech Vendo — Kunder och malgrupper
Touchtech Vendo har redan idag kunder fran flera olika branscher men
hariférsta hand fokus pa konfektionsbranschen (klader och skor). Nedan
foljer en tabell over de kunder som idag anvander Touchtech Vendo.

Kunder till Touchtech som anvédnder
Touchtech Vendo (september 2017)

Antal installerade och

L LELE inplanerade skarmar Beaicy
Sverige, Danmark,
ETON Konfektion 50 o Betopmea
Schweiz & Monaco
Axel Arigato Konfektion 2 Sverige & England
MQ Konfektion 22 Sverige
Joy Konfektion 2 Sverige
Oddmolly Konfektion 3 Sverige
Twilfit Konfektion 3 Sverige
JG Konfektion 1 Sverige
Cervera Inredning 7 Sverige
Elkjgp Vitvaror/elektronik 1 Norge
Apoteket Apoteksvaror 3 Sverige
Stena Line Dagligvaruhandel 1 g2 I_(ifr;erti/;;landica
Totalt 92

Av de kunder som listas ovan har bland annat Eton och MQ varit igang
langst medan ovriga kunder kommit in under 2017.

| befintlig kundbas har Touchtech en potential pa mer an 1 000 butiker, i det
fall samtliga kunder skulle besluta om att satta ut minst en touchskarm
i var och en av sina butiker. Flera av de storre MQ-butikerna har idag
tva touchskarmar fran Touchtech och Bolagets antagande ar att fysiska
butiker kommer behdva i genomsnitt en touchskarm per cirka 80 kvm.

ORANDUM
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Forsaljningsprocessen

Touchtech har ett uttalat fokus mot konfektionsbranschen. Genom
att vidareutveckla funktionalitet och tjansteutbud i nara samarbete
med Bolagets kunder kan Bolaget erhalla en starkare position
gentemot konkurrenter. Touchtech har valt att kategorisera
Bolagets kunder i tre kundgrupper enligt nedan.

Kategorisering av kundmalgrupper till Touchtech Vendo:

Land (HQ)

Sverige

Antal butiker
A Konfektion 10+
B Konfektion 19
C Ovrigt - -

Prioritet Bransch

Norden

Touchtech Vendo riktar sig i forsta hand till kunder verksamma
inom konfektionsbranschen och som har mer an 10 butiker i
Sverige. | andra hand riktar sig produkten mot konfektionskunder
i Norden och som har upp till tio butiker. Darefter riktas produkten
mot ovriga kunder.

De personer/roller som Touchtech bygger relationer med vad galler
Touchtech Vendo ar framst VD (framst i mindre foretag), Chef for
OmniChannel (inte alltid det finns en), marknadschef, e-handelschef,
retailchef eller IT-chef. Generellt sett kraver implementationen
av Touchtech Vendo godkannande fran lednings- och/eller
styrelseniva aven for den initiala utvarderingsperioden da det ar ett
strategiskt beslut som paverkar flera delar av en organisation. Det
medfor att inforsaljningstiden for en ny kund ofta tar mellan fyra till
tolv manader men innebdr d andra sidan en fordel da ett beslut ar
valforankrat och langsiktigt.

Skalbarhet
Touchtechs ambition ar att som en forsta milstolpe ¢ka fran tio

Touchtech Vendo-kunder till 100 kunder och fran 100 anslutna

butiker till 1 000 butiker. Denna malsattning innebar att Bolaget
lagger stort fokus pa att forbereda organisationen och interna
rutiner for att mojliggéra en sadan skalbarhet. En standigt
begransande faktor bedoms vara bristande personella resurser
i organisationen. Bolagets avsikt ar att outsourca det initiala
uppstarts- och integrationsarbetet till en partner eller kunden
sjalv. For detta andamal har Bolaget utvecklat ett API (grénssnitt)
som kan anvandas av tredje part. Detta APl ar annu inte lanserat
officiellt men beta-testat tillsammans med tva kunder med mycket
gott resultat.

Bolaget har aven utvecklat flera fardiga anslutningar till nagra av
de mer populara e-handelsplattformarna. Fardiga anslutningar
forkortar uppstartstiden for nya kunder som anvander dessa
plattformar till sa lite som en till tva veckor. Nedan listas nagra av
de plattformar som Bolaget har anslutningar for i dagslaget:

*  Magento: En av varldens storsta e-handelsplattformar.

«  JetShop: En av Sverige storsta standardiserade plattformar
och som anvands av over 1 000 e-handelskunder.

*  Viskan: Ettkraftfullte-handels- och ordermanagementsystem
utvecklad i Boras.

«  Centra: En kompetent back-end-plattform med bra stod for
Business-to-Business.

«  Enferno: Plattform som ar anpassad for kunder med mycket
stora mangder av artiklar.

*  WooCommerce: En av varldens storsta e-handelsplattformar.
Anslutningen utvecklats av Wetail genom att anvanda
Touchtech Vendos API.
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ETON

”"Den stora fordelen for oss med Touchtech Vendo-plattfor-
men har varit att vi kunnat anpassa t.ex. produktutbudet
och utcheckningsflodet pa skdrmniva beroende pa butikens
forutscittningar, utan att behéva gora ndagra storre ingrepp
pa vara befintliga e-handels- och affdrssystem.”

Linus Andrén
eCommerce Platform Manager hos Eton

Business Case - Eton

Den svenska skjorttillverkaren Eton, i Gdnghester utanfor Boras, har
sytt skjortor till stilmedvetna man sedan 1928. Eton ar en svensk
exportsuccé och finns idag representerade i cirka 50 lander.

En utmaning for Eton, liksom for manga andra detaljhandlare, var
att de endast kunde presentera cirka 15 procent av det totala pro-
duktutbudet i sina egna fysiska butiker. Andelen var annu lagre hos
deras aterforsaljare.

Eton genomforde omfattande satsningar pd en webshop, www.
etonshirts.com, och pa produktkampanjer i sociala medier. Dessa
satsningar var framgdangsrika men resulterade ofta i att kunder,
som hittat en skjorta pa internet, besviket upptackte att skjortan
inte fanns att kopa i den lokala butiken. Butikspersonalen fick istal-
let hanvisa kunden till att besoka en annan butik i hopp om att kun-
na kopa skjortan eller att bestalla skjortan i webshopen.

Efter en inkorningsperiod pa nagra manader for Touchtech Vendo i
respektive butik ar den en av de mest intaktsbringande kvadratme-
terytorna i butikerna. En butiks aterbetalningstid for investering i
hardvara och installationskostnader ar mellan tva till fem manader
for respektive skarm efter inkorningsperioden.

Bolagets intaktsmodell for Touchtech Vendo (redogors for i mer de-
talj nedan) baseras pa en forsaljningsprovision och en licensintakt
pa mellan 2 000 till 3 000 SEK per manad och skarm efter inkdérn-
ingsperioden.

En mer omfattande beskrivning av kundcaset Eton finns att tillga pa
foljande lank:



http://www.touchtech.com/eton

=

“Vi pa Eton dir vdildigt nojda
med att anvinda Touchtech

Vendo pa var Brand Store i
Stockholm. Den har blivit en
naturlig del av var sdljprocess
och okat var butiksforsdljning

pa daglig basis.”

Julia Lund
fd. butikschef Eton Brand Store
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“Touchtech avlastar

vdr organisation genom

att ta ett stort helhetsansvar
kring utveckling, integration

{ =" och utrullning av nya
' touchskdrmar till butiker
‘runtom i virlden. De har en
“proaktiv support och dir snabba

ed att aterkoppla pd véra fragor.”

Jens Ljungcrantz,
IT Operations hos Eton




Kundresan
Touchtechs ambition ar att vara en langsiktig partner och leverantor

till kunden. Genom att ha inblick i kundens butiksverksamhet kan
Touchtech erbjuda relevanta tjanster, ny funktionalitet av Vendo,
och i framtiden nya produkter.

Inforsaljning (4-12 méan)

Touchtech har direktkontakt med kunden
och i vissa fall i samarbete med en part-
ner som till exempel kan vara kundens be-
fintliga e-handelsleverantor. Under denna
fas identifieras beslutsfattare och tekniska
och affarsmassiga forstudier genomfors.

Etablering och utvardering (6-12 man)

Kunden genomfor en initial utvardering.
Under denna fas identifieras behoven
av tjanster och eventuell funktionalitet

i losningen. Det ar ocksa vanligt att ett
mindre antal nya skarmar driftsatts.

Affarsinsikter och forslag till optimeringar
(kontinuerligt)

Touchtech aterkopplar kontinuerligt
insikter och forbattringsforslag till kunden
som baseras pa statistik och lardomar fran
ovriga kunders anvandning av Vendo.

Integrationsutveckling (2-4 veckor)
Vendo kopplas mot kundens befintliga

affars- och e-handelssystem.

Touchtech Vendo versus webshop

Touchtech moter ofta fragan om det inte bara ar att anvanda sin
befintliga webshop pa till exempel en iPad eller touchskarm for att
fain e-handelssortimentet i den fysiska butiken? Detta ar saklart en
berattigad fraga och nagot som manga handlare atminstone provar
i avsaknad av andra losningar eller ekonomiska medel.

En handlare som valjer att anvanda sin hemsida pa touchskarm i
fysisk butik noterar oftast att hemsidan forst behover utokas med
foljande funktionalitet:

«  Genererad forsaljning behover kunna sparas till respektive butik,

«  Varukorgen och cookies behover nollstdllas automatiskt
efter varje genomfort kdp sa att nasta kund inte handlar pa
foregaende kunds konto,

«  Tillgang till externa websidor behover sparras,

. Skarmen behover kunna aterstallas till startsidan automatiskt
efter en viss tids inaktivitet,

. Urvalet pa hemsidan behdover kunna anpassas till en viss typ
av butik,

. Innehallet pa hemsidan behdver ny anpassad layout for att
synas battre pa en stérre touchskarm i portrattlage.

For att dtgarda ovan namnda punkter behover handlaren oftast
anlita en e-handelskonsult som kostar uppskattningsvis cirka 1
000 SEK per timme. Da manga av en ordinarie hemsidas funktioner
paverkar shoppingsupplevelsen negativt behover en kopia pa
webshopen skapas. Darmed har handlaren plotsligt tva separata
webshops som bada kostar lika mycket att underhalla. Darutdver
ar det vanligt att handlarens e-handelschef erhaller en mangd
supportsamtal fran butikspersonal eftersom de sistndmnda inte
kan utrona ifall uppkomna problem ar hanforliga till hardvaran,
operativsystemet eller till webshopen.

3-10 MAN KONTINUERLIGT >

Utrullning (3-10 manader)

Nar alla delar ar pa plats kan kunden valja att
rulla ut Touchtech Vendo till alla sina butiker.
Eftersom det inte finns nagra begransningar
i mjukvaran ur skalbarhetssynpunkt och

da hardvaran ar av standardtyp finns fa
flaskhalsar vid expansion.

Om handlaren anda skulle valja det kortsiktigt billigaste alternativet
att stalla ut en iPad med en ordinarie hemsida ut i butik uppkommer
nagra av foljande problem:

. Batteriet tar slut,

+  iPaden utsatts for en stoldrisk,

. Personalen hittar inte var den senast lagts,

«  Hardvaran omfattas endast av ett ars garanti,

e Denarsvar attfainilT-policyn for administration,

« Skarmen ar valdigt liten vilken kan uppfattas som nagot
obekvamt att sta nara tillsammans med kund,

. Brister i dvervakning (Ar iPaden trasig eller bara i viloldge? Nar
var den senast igang?)

D3 Touchtech har en licenskostnad som motsvarar cirka tva
timmars konsulttid per manad inser handlaren snart att det aldrig
blir lonsamt att forsoka genomfora digitaliseringen i butik sjalv.
Dessutom bidrar Touchtech med en stor dos know-how kring
detaljer som handlaren inte hade en aning om, men som Touchtech
erbjuder som en del av tjansten.

Samarbetspartner

For att Touchtech ska kunna skala upp forsaljningen av Touchtech
Vendo pa global basis behover Bolaget samarbeta med ett flertal
olika samarbetspartner:

1. Servicepartner som tillhandahaller hantering och installation
av hardvara samt vid behov "pa-platsen-service” i begransade
lokala geografiska omraden. Vissa servicepartner erbjuder
aven telefonsupport gentemot slutkund, vilket kan vara att
foredra i tidszoner eller sprak/kulturer som Touchtech inte kan
tacka upp pa egen hand. | Norden samarbetar Touchtech med

Visma Esscom.
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2. Integrationspartner som tillhandahaller utvecklingstjan-
ster for att sammankoppla handlarens e-handels- och
affarssystem med Touchtech Vendo. Integrationspartner
ar avgorande for att Bolaget ska kunna ansluta manga
kunder till Touchtechs system samtidigt. En integra-
tionspartner kan i manga fall dven vara e-handelslever-
antor till handlaren eller en leverantor av sa kallade "dig-
ital signage”-tjanster.

3. Plattformspartner som tillhandahaller standardiserade
system for e-handel, butikskassor, betallosningar
och/eller affarssystem. Dessa system tillampar
standardiserade APlier som tillater tredje part att fa
tillgang till information i systemen. Detta mojliggor for
Touchtech att skapa fardiga anslutningar sa att partnerns
kunder snabbare och mer kostnadseffektivt kan komma
igang med Touchtech Vendo. Bolagets erfarenhet ar att
dessa partners garna pratar gott om Touchtech Vendo
da den foradlar funktionaliteten och informationen som
redan finns lagrad i deras system.

4. Teknikpartner som tillhandahaller den tekniska
losningen i form av touchskarmar, PC, stativ med mera.
Dessa partner demonstrerar garna Touchtech Vendo
pd massor, kundmoten och andra event eftersom det
pavisar ett konkret anvandningsomrade och bidrar
till okad forsaljning av deras hardvara. For Touchtech
innebar anvandandet av teknikpartner att Bolaget inte
behover lagerfora hardvara i namnvard utstrackning.

Det bor noteras att vissa samarbetspartner kan forekomma
i flera av ovanstdende kategorier samt att de i vissa fall ar
underleverantorer till Touchtech. Det finns i dagslaget ingen
avsikt att salja Touchtech Vendo via partner eller tillampa
ersattningar i form av kick-backs. Partnerskap ska istallet
baseras pa att varje parts intakter baseras pa det varde som
partnern levererar til handlaren.

Ovriga potentiella samarbetspartner ar konsulter inom bu-
tiksinredning och arkitekter som utvecklar butikskoncept dar
Touchtech Vendo ingar i koncepten.

Konkurrenter

Touchtech ar en tidig aktor inom den produktkategori som
gar under benamningen "Endless-Aisle” eller "In-Store Om-
niChannel”. Bolaget har identifierat tva typer av konkurrenter:

A. Direkta konkurrenter

Dessa aktorer designar och utvecklar mjukvara inom
Endless-Aisle som kan integreras med valfritt e-handels-
och affarssystem och kan i vissa fall dven erbjuda relevanta
tjianster for att fa till en bra implementering av lGsningen. |
denna kategori finns idag valdigt fa aktorer och nedan listas
de aktorer som Bolaget kanner till i dagslaget:

a. Virtual Stores (www.virtualstores.se)
b. Outform (www.outform.com)
c. iQ Metrix (www.igmetrix.com)

B. Indirekta konkurrenter

Dessa aktorer ar oftast de som ingar i partnerkategorin
"Plattformspartner” ovan. Ett exempel kan vara en
e-handelsplattform som anpassats for att handlaren ska
kunna anvanda sin webshop mer integrerat i sin fysiska butik.
Ett sddant exempel &r Demandware (www.demandware.
com/products/point-of-sale) som erbjuder en lGsning for
Endless-Aisle som en del av sin plattform.

Touchtech ar dock av asikten att denna typ av losningar ofta
saknaren heldelvasentlig funktionalitet for att vara langsiktigt
gangbart och skalbart for handlare med manga butiker eller
med en aterforsaljarstruktur. Dessa aktorer erbjuder inte
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heller tjanster, utbildningar och know-how for att implementera
losningen i butik pd motsvarande satt som Touchtech erbjuder.
Aktorerna ar aven ofta lasta till sina egna plattformar och har
darfor ett begransat antal kunder de kan nd. Det innebar att dessa
fatal kunder far dela pa utvecklingskostnaderna for losningen vilket
medfor att den blir kostsam och/eller att mjukvaran inte utvecklas
i tillrackligt snabb takt.

Touchtechs malsattning ar att alltid vara den aktor pd marknaden
med mest innovation och nytankande kring produktens design och
funktion. Touchtech Vendo ska alltid upplevas som premium och
bast i sin kategori. Det bor dock aterigen betonas att den storsta
konkurrensfordelen ar att kunna erbjuda handlare insikter, know-
how och erfarenheter for att digitalisera sin fysiska butik pa ratt
satt. Detta ar insikter som handlare idag ofta saknar och foredrar
darfor en partner som kan levererar helhetslosningar.

Tjanster som erbjuds

Bolaget har ett viktigt affarsomrade som benamns "Tjanster”
och som innefattar alla intakter som inte ar licensintakter. Detta
innefattar framfor allt konsultationstjanster som debiteras per
timme och hardvara som séljs eller leasas. Bland de tjanster som
erbjuds ingar foljande:

¢  Forstudie dar Touchtech genomfor en teknisk, design- och
affarsmassig studie pa handlarens verksamhet i syfte att
rekommendera en lamplig plan for implementering av
Touchtech Vendo.

¢ Integration och uppstart dar Touchtech utvecklar en ny,
alternativt konfigurerar om, en befintlig anslutning for att
koppla samman handlarens system med Touchtech Vendo.

e Anpassningar som till exempel kan bestd i att vissa
kunder behover kund- eller branschspecifik anpassning av
funktionaliteten i Touchtech Vendo.

e Site Survey vilket innebar att Touchtech besoker den fysiska
butiken for att sakerstalla att butiken har en infrastruktur som
ar val forberedd for installation.

«  Konfiguration och installation innebadrande att Touchtech
fardigstaller komponenter, installerar operativsystem och
Touchtech Vendo-mjukvara samt sakerstaller att allt ar ratt
konfigurerat fore installation i butik.

e Utbildningar av butikspersonal som sker i samband med
igangsattning av Touchtech Vendo i butik. Bolaget tar aven
fram "lathundar” och videoklipp pa tips for hur personalen bast
anvander Touchtech Vendo i sin interaktion med konsumenten.

e Utvardering och analys for varje touchskarm med forslag pa
forbattringsatgarder.

*  Service Level Agreement ("SLA") for handlare med behov av
till exempel snabbare svarstider pa supportarenden.

Framtida satsningar

Touchtech avser att anvanda en del av likviden fran forestaende
spridningsemission till att oka utvecklingstakten av Touchtech
Vendo och utveckla fler funktioner som efterfragats av handlare.
Nagra av dessa funktioner bedoms som avgdrande for Bolagets
kunder for att de ska ta beslut om att rulla ut Touchtech Vendo till
alla sina butiker.

Da Touchtech Vendo redan &r etablerad pa marknaden, och
bevisligen adderar mervarden till Bolagets befintliga kunder,
kommer en betydande del av emissionslikviden ga till salj- och
markndsforingsinsatser. Bolaget behover bearbeta detaljhandeln i
betydligt snabbare takt med tanke pa att Bolaget annu inte erfar
namnvard konkurrens.

Touchtech vill aven positionera om sitt varumarke till att annu battre
reflektera Bolagets strategi och varumarke. En viktig del i framtida
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marknadsforing ar att ytterligare fortydliga att
Touchtech ar en helhetsleverantor med mycket
know-how och erfarenhet inom framfor allt
konfektionsbranschen.

Bolaget kommer att delta pa ett flertal
detaljhandelsmassor det kommande aret da dessa
bedoms vara bra forum for att marknadsfora
Touchtech Vendo. | och med att det ar en visuell och
interaktiv produkt upplever Bolaget att responsen
historiskt sett varit god fran massbesokare.

Touchtech har aven som ambition att inom
kort bearbeta den engelska marknaden, vilken
bedoms som mycket intressant for Touchtech
Vendo. Enligt vad Bolaget erfar har den engelska
marknaden en hog mognadsgrad vad betraffar
konsumentbeteende kring touchskarmar i butik.
Det bor noteras att Touchtech redan idag har fem
installerade touchskarmar i centrala London (hos
Eton och Axel Arigato).

Operativa malsattningar
Vid ingangen av 2016 fanns en Touchtech Vendo-
skarm utstalld hos kund och ett ar senare

A an

hade antalet vuxit till 35 touchskarmar. Bolaget
estimerar att det kommer finnas mellan 100 till
150 touchskarmar i drift vid ingangen av 2018.
Bolagets arbetar for att sakerstalla att de flesta
av Bolagets befintliga kunder ska fatta beslut om
att rulla ut Touchtech Vendo till majoriten av sina
butiker. Dartill bearbetar Bolaget nya potentiella
kunder for att investera i Touchtech Vendo.

Touchtech siktar pa att vid ingangen av 2019 na
1 000 touchskarmar som ar i drift i butik eller
inplanerade. Bolaget bor vid denna niva ha uppnatt
ett positivt kassaflode pa rullande tolv manader.

Ovanstaende malsattning staller betydande krav
pa Bolagets organisation och darfor sker redan
nu forstarkningar vad galler forsaljning och
utveckling.

En mer langsiktig malsattning ar att na
minst 5 000 anslutna butiker ar 2020.
Naturligtvis ar malsattningar som
stracker sig langt fram i tiden
behaftade med storre osakerhet.

a\ " ‘
Immateriella rattigheter

Bolaget har registrerat varumarket "Touchtech” i EU med
registreringsdatum 20 juni 2012 och registreringsnummer
010037844.

Bolaget ager upphovsratten till produkterna Touchtech
VendoochTouchtechLima.Bolagetageravendomannamnen
"touchtech.com”, "touchtech.se” samt "vendo.shop”.

/
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~ AXEL®ARIGATO

s ””Utan Touchtech Vendo hade vi inte haft méjlighet att (A
erbjuda hela vart sortiment till besékare i vara butiker. Var
forsdljning har vissa manader varit éver 90 000 SEK per
skdrm och butik vilket vi inte hade kunnat nd utan deras
teknologi som dessutom dven adderar en digital kéinsla.

s * For oss har dven flexibiliteten varit passande da vi antingen
o o RS har kunnat kopa eller leasa hardvaran.
= A Albin Johansson,
' VD och grundare till Axel Arigato
a2
— s Axel Arigato grundades 2014 och designar och saljer framfor allt

minimalistiska sneakers. Idag har de forsaljning online via www.
axelarigato.com till over 100 lander och oppnade i oktober 2016 sin forsta
fysiska butik i ett av Londons trendigaste kvarter. Foretaget oppnade aven
en tillfallig pop-up-butik i Kungstradgarden i Stockholm i maj 2017 (som
kommer demonteras i borjan av 2018).

Axel Arigatos butiker har en unik design dar betong och metall samspelar
med en ljus fargpalett for att aterspegla varumarkets minimalistiska
design. Axel Arigato ville forstarka butiksupplevelsen med tydliga digitala
element och valde att satsa pa Touchtech Vendo.

Med Touchtech Vendo har Axel Arigato lyckats skapa ett attraktivt
butikskoncept som lever upp till konsumenternas forvantningar pa
foljande satt:

* Inspirerande butiksmiljo med smart uppstallning av skor dar
kombinationerna av farg och storlek bidrar till att hela utbudet blir
tillgangligt for att kanna, klamma och prova utan att presentera varje
variant. Touchtech Vendo kompletterar nar kunden efterfragar en viss
modell med en viss farg.

« Detfinns inga kassaapparater utan varje saljare kan ta betalt med en
portabel betalterminal. Detta tillgangliggor personalen till att vistas
bland kunderna och darmed okar servicenivan som i sin tur okar e
konverteringen.

- |Istallet for att halla ett stort lager i butiken har de tack vare Touchtech =
Vendo mdjligheten att skicka skor direkt hem till konsumenten fran
centrallagret.

| fallet Axel Arigato visar Touchtech aterigen att det finns en tydlig
affarsnytta kopplad till Touchtech Vendo. Dartill uppvisas produktens
skalbarhet. Bolaget levererade endast tillgangen till Touchtechs system via
ett API, en initial utbildning pa tva timmar samt stottning under tiden som
Axel Arigatos egna utvecklare utforde integrationen av Touchtech Vendo.

For Touchtech ar Axel Arigato ingen avgorande kund i ekonomisk avseende
men Bolaget ser affarscaset som en "fjader i hatten” da det pavisar potentialen
att na valdigt manga kunder utan att behova addera betydande resurser.

For en filmad intervju med Axel Arigatos VD Albin Johansson och hans syn
pa Touchtech Vendo hanvisas till lank: http://touchtech.com/axelarigato
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"Det tog oss mindre din tva veckor att integrera vdrt system
mot Touchtech Vendo via deras API:er. Vi har en mindre
touchskdrm pa kontoret som vi kan testa mot nér vi gor
fordndringar innan vi lanserar de skarpt, vilket diven
uppskattas av anstdllda och besékare.

Anton Samuelsson,
back-end-utvecklare hos Axel Arigato

' AXEL ARIGHJO poy
j Kungstradgarden i

Ml

TOUCHTECH MEMORANDUM
27 o



Business Case: Mercedes

| ett samarbete med bilaterforsaljaren Hedin Bil utvarderades under 2015
Touchtech Lima Touchtech Lima pa anlaggningen Mercedes AMG Center i Goteborg. Den
feedback som inkom var mycket positiv, fran saval saljare som kunder.
Idag anvander Mercedes Touchtech Lima i cirka 40 bilhallar i Belgen och

i fem bilhallar i Australien.
Beskrivning
Touchtech Lima lanserades i oktober 2012 och har
sitt ursprung i ett utvecklingsprojekt for Goteborgs
Hamn. Kunden ville kunna presentera Goteborgs

Med Touchtech Lima blir alla broschyrer tillgangliga digitalt vilket
innebar att saljare kan fokusera pa att snabbt och inspirerande visa
hamns kommande satsningar pa ett lekfullt satt upp bilmodeller och tillval istallet for att leta upp och bladdra i tryckta
med hjilp av ett interaktivt touchbord placerat i broschyrer. Mercedes bil-konfigurator var bara ett knapptryck bort i

receptionen. Touchtech hade vid tidpunkten cirka Touchtech Lima.
fem ars erfarenhet fran liknande projekt for kunder
som till exempel The Absolut Company, Electrolux,
Carlsberg, Ericsson och Volvo. | samband med
projektet for Goteborgs hamn bestamde sig Bolaget
for att utveckla en standardiserad mjukvara baserat
pa erfarenhet fran tidigare projekt.

Bolaget utvecklade en app med snygg interaktiv
design, enkel att anvanda och helt standardiserad.
Med appens hjalp kunde kunder ladda in sina bilder,
filmer och dokument for att pa helt egen hand skapa
en interaktiv upplevelse for sina besokare.

Sedan 2012 har Touchtech salt dver 2 000 licenser
for Touchtech Lima till kunder over hela varlden.

Funktionalitet
Touchtech Lima ar en app baserad pd Microsoft

Windows och installeras som ett vanligt program P » £ -o"l
p& en lokal PC som &r kopplad till en touchskarm. Det engagerar k en liteextra da .
Nedladdning av appen sker fran Touchtechs hemsida . N .
och aktiveras med hjalp av en licensnyckel som saljs den kdl’l vara me 4 rlta’ by s8d

via ett globalt &terforsaljarnatverk. justem och gﬁra a!&{iva val

Anvandaren av touchskdarmen hanvisar appen till Patrik Johansson, Bilsdiljare vid Mercedes AMG Center
en mediakalla vars media automatiskt omvandlas
till interaktiva presentationer. Dokument, bilder
och filmer omvandlas till rutor i ett menyfalt och
anvandaren kan enkelt flytta runt, snurra och
forstora dessa rutor efter behov. Pa féljande link visas en video som dskadliggor hur Touchtech
Lima anvdnds i en bilhall hos en dterforsdljare av Mercedes:

Applikationsomraden

Touchtech Lima ar ett allsidigt presentationsverktyg
och kan anvandas for manga andamal. [dag anvands
den framst i showrooms, massor, utstallningar och
konferensrum.

Touchtech Lima anvands inom ett flertal olika
branscher i detaljhandeln. En mer framtradande
bransch ar bilbranschen dar saljpersonal i bilhallar anvander
Touchtech Lima for att presentera information om primart
bilmodeller, tillval samt olika tillbehor for besckande kunder.
Touchtech har inom denna bransch salt licenser till kunder
sasom Volvo Cars, Mercedes, Volkswagen, Jaguar Land Rover,
Ford och Hyundai.

Utover bilbranschen aterfinns Touchtech Lima idag i mycket
varierande branscher. Bolaget har bland annat salt licenser till
Ericsson, Electrolux, AT&T, Schwarzkopf, Xerox, lkea, Verizon,

Canon och Bank of America.

Affarsmodell

Touchtech Lima saljs som en perpetuell licens med ett YEn perpetuell licens ger anvandaren ratten att anvanda mjukvaran for
rekommenderat marknadspris pa 11 000 SEK per licens. ' En evigt, till skillnad fran till exempel en arslicens som maste uppdateras
licens ar knuten till en specifik dator. Med varje licens ingar arligen for att anvandaren ska kunna fortsatta anvanda mjukvaran.

TOUCHTECH MEMORANDUM
28


http://touchtech.com/lima-showreel

att SLA-paket pa "Silver"-niva innebarande att kunden har ratt till
bland annat emailsupport, uppdateringar och mojlighet att flytta
licensen mellan olika datorer upp till tre ganger. En kund kan aven
uppgradera till SLA-paket pa "Guld"-nivd och "Platinum”-niva
innebarande hogre servicenivaer. Dessa debiteras som arsavgifter.

Touchtech saljer endast licenser for Touchtech Lima via
aterforsaljarled bestaende avdistributoreroch aterférsaljare.Mellan
20 till 40 procent av marknadspriset tillfaller aterforsaljarledet.
Touchtech valde dock tidigt att tillampa denna strategi for att med
minsta mojliga egen insats kunna vaxa globalt i snabb takt.

Eftersom att Touchtech Lima saljs via aterforsaljare har Bolaget
inte fullinsyn i vem slutkunden ar som anvander touchskarmen, om
inte aterforsaljaren eller slutkunden véljer att registrera licensen
hos Touchtech.

Flera av Bolagets aterforsaljare erbjuder ocksa majligheten att hyra
en touchskarm eller touchbord med Touchtech Lima forinstallerad
i syfte att gora produkten mer kostnadseffektiv att anvanda vid
tillfalliga event som till exempel massor.

En sammanstallning over Bolagets aterforsaljare for Touchtech
Lima finns pa foéljande lank: https://www.touchtech.com/buy/.

Konkurrenter

Marknaden  for  multi-touch  presentationsmjukvara  har
historiskt sett varit uppdelad mellan Touchtech, Nuitegq (www.
nuiteg.com) och Omnitapps (www.omnitapps.com). Pa senare
tid har Nuiteq utvecklats mer mot att bli ett teknikbolag inom
utbildningssektorn (EdTech), medan OmniTapps utvecklats mot
underhallningslosningar.

"Kunden far en éverblick

over alla tillval som finns pa
plats i bilhallen och ser hur det

kommer paverka bilens utseende.

Det ger kunden en
WOW-upplevelse att se sin

framtida bil pa en stor skédrm.”

N

Touchtech erbjuder aven konsultationstjanster kopplade till
Touchtech Lima i form av till exempel workshops och utbildning.
Det bor dock poangteras att Touchtech Lima ar en mycket enkel
och anvandarvanlig losning att komma igang med vilket innebar
att aterforsaljare brukar kunna tillhandahalla dessa tjanster till
slutkunden pa egen hand.

Samarbetspartner

Det ar av stor vikt for Touchtech att halla goda relationer till
samarbetspartner da Touchtech Lima endast saljs via aterforsaljare.
Goda relationer okar deras benagenhet att vilja presentera och
salja in Touchtech Lima aven fortsattningsvis. Dessa aterforsaljare
ar oftast aterforsaljare av touchskarmar och touchbord samt
annan audio/video-utrustning men behdver en mjukvara i form av
exempelvis Touchtech Lima for att produkten ska bli relevant for
kunden att kopa.

Niklas Wannebring,
Business Sales hos Mercedes-Benz

Touchtech Lima ar den mjukvara som av manga uppfattats som
mest premium inom kategorin presentationsmjukvara vilket ocksa
aterspeglas i Bolagets prissattning vilken ligger relativt hogt relativt
andra aktorer.

Operativa malsattningar

Till skillnad fradn Touchtech Vendo saknar i dagsldaget Touchtech
Lima mojligheten till central konfiguration och administration.
Bolagets malsattning ar att fora over Touchtech Lima till samma
teknikplattform som Touchtech Vendo och darigenom aven finna
utvecklingssynergier. Bolaget kommer darfor i samband med detta
att avsluta den tekniska supporten av den nuvarande versionen av
Touchtech Lima per sistajuni 2018. Den nya versionens affarsmodell
kommer primart besta av en dterkommande licensintakt.

Bolaget ser dven en god potential i att renodla funktionaliteten hos
Touchtech Lima for specifika applikationsomraden och branscher.
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Touchtech har varit verksamt i nara tio ars tid och mycket har hant
under denna tid. En konstant har dock varit Bolagets hangivenhet

att med hjalp av interaktiv teknologi forbattra forutsattningarna for
det sociala samspelet mellan manniskor i fysiska miljoer.

Tiden fore Touchtech blev Touchtech

Bolagets historia startade med att en 20-arig Deniz Chaban gar en
bartenderutbildning under sitt andra studiedr pa institutionen for
Datateknik vid Chalmers tekniska hogskola. Denna tillfallighet kom
att spela en viktig roll for Bolagets framtida existens. Deniz narde
vid denna tid drommar om att pd dagtid programmera datorspel
och jobba som bartender pa kvallarna. Nar han fick se att ett av
valen till kandidatarbeten var att bygga en interaktiv bardisk under
arbetsnamnet iBar blev han eld och ldgor och Overtalade sin
studiekamrat Sebastian Hartman att bista honom med hjalp.

Det beslutades tidigt i projektet att bardisken skulle utgoras av
en tryckkanslig skarm, men det behovdes aven tas hansyn till
att flera glada chalmerister troligen skulle hanga over bardisken
samtidigt. Darfor behovde skarmen klara av att flera tryckte pa
den samtidigt. Denna funktion skulle i samband med lanseringen
av iPhone ett ar senare fa benamningen "Multi-Touch”. Bardisken
hade aven formagan att identifiera olika sorters flaskor och objekt
som placerades pa bardisken och kunde presentera relaterad
information om till exempel en viss dlsort.

Deniz och Sebastian overtalade Datasektionen vid Chalmers att
sponsra med pengar for inkop av material till en interaktiv bardisk
i sektionens pub. Med en knapp halvtimme tillgodo infor den forsta
arliga pubrundan i januari 2008 stod bardisken klar. Det var en
upplevelse utdver det vanliga da ingen nagonsin sett nagot liknande
tidigare. Det hade inte heller representanterna fran Carlsberg som
av en ren handelse kommit forbi puben for att stamma av utbudet
av ol.

Inom en manad fick Deniz och Sebastian en forsta bestallning pa
tva portabla touchbord med en "6l-bestallar-app” under Carlsbergs
namn.Dessa skulle anvandas pa ol- och whiskeymassaniapril 2008.
Nu var det nodvandigt att starta upp ett bolag for att kunna kopa in
material och fakturera kunden. Darmed grundades Touchtech AB.

De forsta aren av byraverksamhet

Touchtech var pionjarer inom multi-touch-teknologin under
efterfoljande fyra ar och var tvungna att utveckla en egen touch-
sensor-teknik baserad pd infrarétt ljus. Det fanns knappt nagra
andra alternativ att tillgd pa marknaden. Bolagets teknologi blev
framrostad som den mest innovativa teknologin pa en tekniktavling
hos Microsoft i Danmark, vilket resulterade i att Bolaget blev en nara
partner till Microsoft. Det i sin tur oppnade dorrarna till att f& nagra
av de storsta varumarkena i varlden som kunder.

Kommande fem ar, fram till 2012, skulle visa sig vara en valdigt
larorik tid dar Bolaget tillsammans med sina kunder utvecklade
banbrytande teknik och larde sig designa presentationsappar for
multi-touchskarmar i stora format. Nagra sarskilt intressanta projekt
var:

Interaktiva barbord for Carlsberg dar det gick att bladdra bland
pubens olsortiment samtidigt som kunderna kunde spela spel.

En av varldens da storsta multi-touchvaggar med formatet 3x2
meter i ett stycke for The Absolut Company. Vaggen anvandes
for att presentera varumarket Absolut och 3 000 drinkrecept.

Ett multi-touchbord for The Absolut Company i en tax-free-butik
pa Schiphols flygplats dar kunder kunde stéalla en Absolut-flaska
pa bordet och fa information om just den sorten.

Interaktiva skyltfonster vilka var bland de forsta av sin sort.
Tekniken anvandes bland annat av Betsson som erbjud kunder
att spela Black Jack och Roulette i skyltfonstret i syfte att locka
in dem i butiken.
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«  En touchvagg for Volvo Cars dar besokare kunde
konfigurera en bil genom gester med hjalp av
Microsoft Kinect-teknologi.

«  Etttouchbord pa Sjofartsmuseet i Goteborg dar barn
kunde skapa egna fantasifiskar pa touchbordet for att
sedan skicka fiskarna till ett digitalt akvarium.

Under dessa ar vaxte Touchtech organiskt till tolv anstallda
och genererade ett positivt resultat for varje ar. Touchtech
var da en innovativ digital byra med fokus pa interaktiva
losningar. Bolaget hade dock storre ambitioner och sag en
tydlig potential i den interaktiva storskarmsteknologin for
flera olika branscher. Dessutom hade flera storre aktorer
sasom Samsung och Microsoft borjar lansera stora
multi-touchskarmar och priset for en 32 tums skarm
gick snabbt ner fran 120 000 SEK till under 30 000 SEK
(idag nere under 10 000 SEK) vilket gjorde det mojligt att
utforma attraktiva koncept aven for mindre foretag.

Med samlad erfarenhet fran fem ars hart arbete bestamde
sig grundarna att det var dags att ta nasta steg i Bolagets
utveckling och utveckla en forsta standardiserad interaktiv
presentationslosning, Touchtech Lima.

Produktifiering och internationalisering

Goteborgs Hamn onskade sig, i likhet med manga andra
av Touchtechs kunder, ett interaktivt bord for besokare
i ett showroom samt maojligheten att ta med bordet pa
massor. Deras kundbehov var saledes inget nytt men da
Touchtech tidigare bedrivit ett flertal liknande projekt
togs nu beslut om att ta fram en standardiserad produkt.
Resultatet blev en kraftfull app for presentationsandamal
med ett integrerat licenssystem. En viktig faktor var att
appen skulle vara sa enkel att administrera att kunden
sjalv skulle kunna lasa in dokument, bilder och filmer via
en Dropbox-mapp.

Produkten fick namnet Touchtech Lima och var
en for sin tid innovativ standardiserad losning
for presentationsandamal. Det tog mer an tre ar
innan konkurrerande lOsningar borjade maérkas pa
marknaden. Touchtech Lima togs emot mycket val av
kunder som framst anvande den for att genomfora
interaktiva presentationer for bestkare pa massor och
for att skapa spannande interaktiva upplevelser i sina
showrooms. Aven &aterforsiljare av interaktiva skarmar
tog emot Touchtech Lima val och de kunde na ytterligare
applikationsomraden utover de traditionella omradena
med framfor allt interaktiva whiteboards for klassrum
och konferensrum.

Inom loppet av tva ar hade Touchtech byggt upp ett
internationellt aterforsaljarnatverk med forsaljning

av over tusen licenser i mer an 30 lander. | takt med att Touchtech Lima
utvecklades och blev mer rik pa funktioner fick Bolaget fler och fler kunder
fran olika branscher som tillampade Touchtech Lima for olika andamal. En
bransch som stack ut ur mangden var detaljhandeln.

Fokus och tillvaxt

Over tid stod det allt mer klart att detaljhandeln &r en bransch som star infor
stora utmaningar med sina fysiska butiker. Till skillnad fran e-handeln som
under det senaste decenniet fatt mycket uppmarksamhet var utveckling
och innovation i de fysiska butikerna eftersatt. Touchtech valde darfor att,
tillsammans med skjorttillverkaren Eton, utveckla en interaktiv produkt med
fokus pa att forhoja shoppingsupplevelsen i fysisk butik och 0ka forsaljningen.
Darmed utvecklades Touchtech Vendo.

Idag har Touchtech pavisat en affarsnytta med tva produkter, Touchtech Lima
och Touchtech Vendo, och framover mobiliserar och investerar Bolaget i att
bygga upp en organisation som kan ta en ledande position inom digitalisering
av fysisk detaljhandel.

TOUCHTECH MEMORANDUM

31



Styrelse och VD

Gosta Blomgpvist, f. 1954.

Civilingenjor fran Chalmers tekniska hogskola.
Gosta har mer an 20 ars erfarenhet av ledande
befattningar inom olika ICT-bolag.!” Gosta har
varit VD for IFS Sverige, Vehco, Outsmart,
Minerva Learning Partner samt Touchtech.
(Gosta aridag verksam inom eget konsultbolag
med uppdrag for flera tillvaxtbolag.

Aktieinnehav: 36 000 aktier genom bolaget
Gadvise AB, vilket motsvarar 0,6 procent
av det totala antalet aktier i Touchtech infor
forestdende spridningsemission.

" ICT - Information & Communication technology

Bjorn Westman, f. 1976.

Civilingenjor  fran Chalmers tekniska
hogskola med inriktning mot industriell
ekonomi. Bjorn har over 15 ars
erfarenhet av riskkapitalinvesteringar och
affarsutveckling i tidiga teknikbolag. ldag
arbetar Bjorn som Investment Manager pa
Almi Invest Vastsverige AB. Han ar genom
sitt arbete engagerad som styrelseledamot
i ett flertal av Almi Invests portfoljbolag.

Aktieinnehav: Inga aktier privat. Bjorn ar
anstalld som Investment Manager hos
Almi Invest, vilka dger 660 000 aktier,
vilket motsvarar 11,4 procent av det totala
antalet aktier i Touchtech infor forestaende
spridningsemission.

Bengt Nilsson, {. 1955.

Bengt ar medgrundare till IFS som saldes till EQT ar
2015. Bengt ar idag VD for Pagero, och ar darutover
verksam i ett flertal styrelser inom foretradesvis
lovande mjukvarubolag.

Aktieinnehav: 660 000 aktier genom bolaget
Greenfield AB, vilket motsvarar 11,4 procent av det
totala antalet aktier i Touchtech infor forestdende
spridningsemission.

Jorgen Weiss, f. 1961.
Civilekonom fran Orebro universitet. Jérgen har mer dn 30 &rs erfarenhet av olika
kommersiella chefsroller i naringslivet. Branscherfarenheten ar framst fokuserad mot
konsumentvaror men aven inom tjansteproducerade B2B-foretag. Jorgen har bland annat
arbetat for ABB, Partena, Nike, Helly Hansen, Peak Performance och PelleP. J6rgen har lang
internationell erfarenhet fran varumarkespositionering, distribution och egen retail. Han
har bland annat varit stationerad utomlands i 15 ar for Nike (Holland) och Helly Hansen
(Tyskland). Jorgen &r idag chef 6ver EMEA (Europa, Mellandstern och Afrika) for Grundéns.

Aktieinnehav: 15 000 aktier, vilket motsvarar 0,3 procent av det totala antalet aktier i Touchtech infor
forestaende spridningsemission. Jorgen Weiss anses vara oberoende i forhallande till Bolaget.
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Bolagets ordforande och VD kommer
infor noteringen genomga en

: utbildning med fokus pa regelverk
{?BHIZ Chaban’ f. 1985. och informationsgivning for noterade

bolag. Bolagets informationsgivning
Deniz studerade Software Engineering kommer i forsta hand hanteras av
pa Chalmers tekniska hogskola mellan VD Deniz Ch?ban OCh..' andra hanq av
2004 till 2009 och grundade under denna styrelseordforande Gosta Blomavist
period Touchtech. Ar 2014 tilldelades han Styrelseledaméternas 6vriga
utmarkelsen "Arets unga entreprendr” bolagsengagemang beskrivs i

av entreprendrsorganisationen Founders avsnittet "Komplett forteckning
Alliance av styrelsens och VD:s samtliga

uppdrag de senaste fem aren enligt

o ) ) Bolagsverket” som aterfinns langst
Aktieinnehav: 1 089 000 aktier, vilket bak i memorandumet.

motsvarar 18,8 procent av det totala
antalet aktier i Touchtech infor forestaende
spridningsemission.

Ekonomi Forsiljning Forsiljning

Marknad Utveckling Utveckling

Revisor

Bolagets revisor ar:

Peter Jelinek, verksam vid BDO Sverige. Jelinek ar
auktoriserad revisor och medlem i Foreningen Auktoriserad
Revisorer, FAR.

Peter Jelinek nas pa:
Telefon: 0435 766 131
E-post: peter.jelinek@bdo.se

Peter Jelinek registrerades som revisor i Touchtech den
23 december 2008.

Utveckling Utveckling
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Organisation

Antal medarbetare

Bolaget har idag nio heltidsanstallda som ar verksamma inom
ledning, forsaljning, marknadsforing och utveckling. Dartill
avser Bolaget att under kommande aret anstalla ytterligare en
till tva personer inom forsaljning samt utveckling.

Styrelsens arbetsformer

Styrelsen valjs pa ordinarie arsstamma for ett ar i taget.
Nuvarande styrelse bestar av ordférande Gosta Blomgyvist,
Bengt Nilsson, Bjorn Westman och Jorgen Weiss. Tidpunkter for
varje ledamots intrade i styrelsen framgar av memorandumets
avslutande avsnitt. Under kommande verksamhetsar planerar
styrelsen att ha cirka sex protokollforda sammantraden.

Uppforandekoden

Bolaget tillampar inte Svensk Kod for Bolagsstyrning da
Bolagets aktie inte handlas pa en s.k. reglerad marknadsplats.
Bolaget har darfor ingen kommitté for att behandla revisions-
och ersattningsfragor och har inte heller nagon valberedning.
Dessa fragor handlaggs istallet av styrelsen.

Loner och ersattningar

Deniz Chaban ar sedan januari 2017 anstalld som VD i
Touchtech. Han har dessforinnan varit styrelseledamot i Bolaget
sedan bolagets grundande 2008. Deniz erhaller en manadslon
pa 48 TSEK. Darutover erlagger Bolaget manadsvis en
pensionsavsattning motsvarande 4,5 procent av manadslonen.
Vid uppsagning galler en omsesidig uppsagningstid om
sex (6) manader. Anstallningsavtalet innehaller sedvanliga
sekretessklausuler.

Styrelsens ordforande erhaller ett arligt arvode om tva
prisbasbelopp vilket for 2017 motsvarar totalt 91,4 TSEK.
Ovriga styrelseledamoter erhaller ett arligt arvode om ett
prisbasbelopp vilket for 2017 motsvarar totalt 45,7 TSEK. Efter
avslutat styrelseuppdrag utgar ingen ersattning.

Transaktioner med narstaende

Bolaget hyr kontorslokaler av Pagero AB enligt de villkor
som anges nedan. Styrelseledamot Bengt Nilsson ar VD och
ledamot i Pagero AB. Hyresavtalet bedoms vara reglerat enligt
marknadsmassiga villkor.

Utover de forhallanden som redogors for inom detta avsnitt
forekommer inga andra transaktioner med néarstaende till
Bolaget.

Viktiga avtal

Bolaget hyr kontorslokaler pa adressen Vastra Hamngatan
1 i Goteborg. Hyresvard ar Pagero AB. Bolaget erlagger en
manadshyra pa 20 TSEK for en lokalyta som kan husera 16
personer. Hyrestiden loper fran den 1 augusti 2016 till och
med den 30 juli 2018, med sex manaders uppsagningstid.
Hyreskontraktet reglerar sedvanliga hyresvillkor.

Bolaget har darutover endast sedvanliga affarsavtal med
leverantorer som inte bedoms ha en kritisk paverkan pa
Bolagets verksamhet pa langre sikt.

Tvister

Bolaget har historiskt sett inte varit inblandat i nagra rattsliga
forfaranden eller skiljedomsforfaranden. Bolaget kanner inte heller
till ndgra omstandigheter som kan foranleda framtida tvister.

Potentiella intressekonflikter

Ingen av styrelseledamoterna eller ledande befattningshavare
har, utover vad som namnts inom detta avsnitt, nagra potentiella
intressekonflikter med Bolaget.




Utvald finansiell information

Denfinansiellainformationen som aterges foraren 2014 till 2016 har
reviderats, utan anmarkning, av Bolagets revisor. Delarsrapporten
per 31 augusti 2017 har granskats oversiktligt av Bolagets revisor.

Kassaflodesanalyser har upprattats i efterhand infor detta
memorandum da Bolaget historiskt inte varit skyldigt att uppratta
kassaflodesanalyser till foljd av lattnadsregler for mindre bolag i
redovisningslagstiftningen. Delarsboksluten per augusti 2016 och
2017 ar upprattade enligt samma principer som for ovriga perioder.

Resultatrakningar

1/1/2017
Alla belopp i tusentals kronor 31/8/2017
8 man
Rorelsens intakter

Nettoomsattning 2974
Aktiverat arbete for egen rakning 1157
Ovriga rorelseintakter 74
4205

Rorelsens kostnader
Handelsvaror -505
Ovriga externa kostnader -2 314
Personalkostnader -3 062
Avskrivningar -659
-6 540
Rorelseresultat -2 335
Ranteintakter =
Rantekostnader -74
-74
Resultat efter finansiella poster -2 409

Bokslutsdispositioner
Aterfb’ring fran periodiseringsfond =
Periodens resultat -2 409
-0,48

Resultat per aktie (SEK)

Redovisningen av fond for utvecklingsutgifter tillkom dock fran och
med rékenskapsaret 2016 till foljd av nya redovisningsregler.

Informationen ar en del av memorandumet och ska saledes ldsas
tillsammans med 6vrig information i memorandumet. Fran och med
rakenskapsaret som avslutades den 31 december 2013 tillampar
Bolaget arsredovisningslagen och Bokforingsnamndens allmanna
rad BFNAR 2012:1 Arsredovisning och Koncernredovisning (K3).

1/1/2016 1/1/2016 1/1/2015 1/1/2014
31/8/2016 31/12/2016 31/12/2015 31/12/2014
8 man 12 man 12 man 12 man
1819 3027 2934 3614
895 1395 1397 139
2714 4 422 4331 3753
-29 -42 -208 -395

-835 -2 557 -2 239 -1 490

-2 887 -3 354 -3336 -3 342
-3b4 -632 -353 -74

-4 105 -6 586 -6 136 -5302
-1391 -2 164 -1 805 -1549

- 1 2 1

-19 -37 -2 -3

-19 -36 -1 -2
-1410 -2 201 -1 806 -1551

- - = 103

- - - 103

-1410 -2 201 -1806 -1 448
-0,34 -0,56 -0,48 -0,39
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Balansrékningar - Tillgdngar

Alla belopp i tusentals kronor
Anlaggningstillgangar

Immateriella anldaggningstillgangar
Balanserade utgifter for utvecklingsarbeten

Summa immateriella anldggningstillgangar

Materiella anldggningstillgangar
Inventarier, verktyg och installationer

Summa materiella anldggningstillgangar
Summa anlaggningstillgangar

Omsattningstillgangar
Varulager m.m.
Fardiga varor och handelsvaror

Summa varulager m.m.

Kortfristiga fordringar

Kundfordringar

Ovriga fordringar

Forutbetalda kostnader och upplupna intakter
Summa kortfristiga fordringar

Kassa och bank

Summa omsattningstillgangar

SUMMA TILLGANGAR

31/8/2017

2 637

2 637

259

259

2896

646

264

135

1045

4787

5832

8728
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31/8/2016

1834

1834

1834

15
15

471

256

736

492

1243

3077

31/12/2016

2 056

2056

2 056

169
169

221

307

25

553

1302

2025

4081

31/12/2015

1293

1293

1293

30
30

217

243

112

572

443

1044

2 337

31/12/2014

249

249

249

76
76

216

204

41

462

3191

3728

3977



Balansrdkningar - Eget kapital och skulder

Alla belopp i tusentals kronor

EGET KAPITAL OCH SKULDER

Eget kapital

Bundet eget kapital
Aktiekapital

Fond for utvecklingsutgifter

Summa bundet eget kapital

Fritt eget kapital
Overkursfond
Balanserat resultat
Arets resultat

Summa fritt eget kapital

Summa eget kapital

Langfristiga skulder
Ovriga langfristiga skulder

Summa langfristiga skulder

Kortfristiga skulder

Checkrakningskredit

Leverantorsskulder

Ovriga skulder

Upplupna kostnader och forutbetalda intakter

Summa kortfristiga skulder

SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER

31/8/2017 31/8/2016
578 139
1547 776
2125 915
12 706 5081
-7 033 -3 405
-2 409 -1410
3264 266
5389 1181
2017 800
2017 800
431 167
256 360
635 569
1322 1096
8728 3077

31/12/2016

139
1116
1255

5081
-3 745
-2 201

-865

391

800
800

370
483
1576
461
2890

4081
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31/12/2015

125

125

3975

-823
-1 806
1346

1471

265
601
866

2 337

31/12/2014

125

125

3975

625
-1 448
3152

3277

228
472
700

3977



Forandring av eget kapital

Alla belopp i tusentals kronor Aktiekapital Fonclii :‘Z;:::f::; Overkursfond Balarfigfl:la;: re:Jﬁ;St Summkaa:gzt
Féréndring under 2014-01-01 - 2014-12-31

Belopp vid periodens ingang 100 558 67 725
Disposition av fg periods resultat 67 -67

Nyemission 25 3975 4000
Periodens resultat -1 448 -1 448
Belopp vid periodens utgang 125 - 3975 625 -1 448 3277
Féréndring under 2015-01-01 - 2015-12-31

Belopp vid periodens ingang 125 - 3975 625 -1 448 3277
Disposition av fg periods resultat -1 448 1448

Periodens resultat -1 806 -1 806
Belopp vid periodens utgang 125 3975 -823 -1806 1471
Férandring under 2016-01-01 - 2016-12-31

Belopp vid periodens ingang 125 3975 -823 -1 806 1471
Disposition av fg periods resultat -1 806 1806

Fond for utvecklingsavgifter 1395 -1 116

Avskrivningar “Fond for utvecklingsavgifter” -279

Nyemission 14 1106 1120
Periodens resultat -2 201 -2 200
Belopp vid periodens utgang 139 1116 5081 -3 745 -2 201 391
Férandring under 2017-01-01 - 2017-08-31

Belopp vid periodens ingang 139 1116 5081 -3745 -2 201 391
Disposition av fg periods resultat -2 201 2 201

Fond for utvecklingsavgifter 1435 -816

Avskrivningar “Fond for utvecklingsavgifter” -619

Fondemission 385 -385

Nyemission* 54 7 625 7 679
Emissionskostnader -272 -272
Periodens resultat -2 409 -2 409
Belopp vid periodens utgang 578 1547 12706 -7 033 -2 409 5389

*: I raden "Nyemission” under 2017, vilken summerar till totalt 7,68 MSEK ingar nyemission om 6,45 MSEK som genomfordes
under januari/februari 2017, samt konvertering av konvertibellan till aktier om 1,23 MSEK som genomfdrdes i mars 2017. Mer
detaljerad information om dessa kapitaltillskott aterfinns i avsnittet "Kommentarer till den finansiella informationen”.
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Kassaflodesanalyser

Alla belopp i tusentals kronor

Den lopande verksamheten

Rorelseresultat

Justeringar for poster som inte ingar i kassaflodet:

Avskrivningar enligt plan
Finansiella intakter
Finansiella kostnader

Betald (-) resp aterbetald (+) inkomstskatt

Kassaflode fran den lopande verksamheten fore

forandringar av rorelsekapital

Kassaflode fran foréandring av rérelsekapitalet
Okning (-) resp minskning (+) av rérelsefordringar
Okning (+) resp minskning (-) av rorelseskulder

Okning (-) resp minskning (+) av varulager

Kassaflode fran den lopande verksamheten

Investeringsverksamheten
Forvarv avimmateriella anlaggningstillgangar
Forvarv av materiella anlaggningstillgangar

Kassaflode fran investeringsverksamheten
Finansieringsverksamheten

Langfristiga lan

Nyemission

Emissionskostnader

Kassaflode fran finansieringsverksamheten
Okning/minskning av likvida medel

Likvida medel vid arets borjan

Likvida medel vid arets slut

TOUCHTECH MEMORANDUM

1/1/2017

31/8/2017

8 man

-2 335

658

74

-1751

-492
-1 568
169

-3 642

-1 156

-341
-1497

1217

7679

-272

8624

3485

1302

4787

39

1/1/2016

31/8/2016

8 man

-1392

354

-19

-1 057

46
112
15

-976

-895

-895

800

1120

1920

49

443

492

1/1/2016

31/12/2016

12 man

-2 164

632

-37

-1568

18
2024
=189

335

-1 396

-1396

800

1120

1920

859

443

1302

1/1/2015

31/12/2015

12 man

-1805

353

52

-1 401

-162
166
46

-1 351

-1 397

-1397

-2 748

3191

443

1/1/2014

31/12/2014

12 man

-1 549

74

-91

-1565

870
-454
-76

-1228

-139

-139

4000

4000

2633

558

3191



Nyckeltal

Alla belopp i tusentals kronor om inget

annat angivet

Nettoomsattning
Rorelsekostnader
Rorelseresultat
Rorelsemarginal, %

Arets resultat

Likvida medel

Varulager

Ovriga omséttningstillgangar
Eget kapital

Kortfristiga skulder
Balansomslutning

Soliditet (%)

Kassalikviditet (%)
Medelantal anstallda

Resultat per aktie, fore utspadning

Nyckeltalsdefinitioner

Soliditet
Eget kapital / balansomslutning

Kassalikviditet

1/1/2017
31/8/2017
8 man
2974

-6 540
-2335
Neg

-2 409

4787

1045
5389
1322
8728

62%
441 %

-0,48

1/1/2016
31/8/2016
8 man
1819
-4105
-1391
Neg

-1 410

492
15
736
1181
1096
3077
38%
112%

-0,34

Omsattningstillgangar exklusive varulager / kortfristiga skulder

Resultat per aktie, fore utspadning

Periodens resultat dividerat med genomsnittligt antal aktier fore utspadning

1/1/2016
31/12/2016
12 man
3027

-6 586

-2 164

Neg

-2 201

1302
169
563
391

2890

4081

10%
64%

-0,56
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1/1/2015
31/12/2015
12 man
2934

-6 136
-1805

Neg

-1806

443
30
572
1471
866
2337
63%
117%

-0,48

1/1/2014
31/12/2014
12 man
3614

-5 302

-1 549

Neg

-1 448

3191
76
462
3277
700
3977
82%
522%

-0,39



Fordelning av nettoomséttning per produkt och region

Produkt/Marknad

Touchtech Vendo
Sverige

EU

Utanfor EU

Summa Vendo

Touchtech Lima
Sverige

EU

Utanfor EU

Summa Lima

Konsultuppdrag
Sverige

Eu

Utanfor EU

Summa konsultuppdrag

Summa omsattning

1/1/2017
31/8/2017

1681
24

1705

139

848

282
1269

2974

1/1/2016
31/8/2016

65

74

483
703
B89
1745

1819

1/1/2016
31/12/2016

515

524

598
949
863
2410

93

93

3027
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1/1/2015
31/12/2015

253
1377
785
2 415

519

519

2934

1/1/2014
31/12/2014

398
795
617
1810

1804

1804

3614



Kommentarer till den finansiella informationen

Intakter

Touchtech ar i allt vasentligt fortfarande ett bolag i tidig fas. De senaste
aren har praglats av storre utvecklingsarbete och inforsaljningsarbete
kopplat till Touchtech Vendo, vilken bedoms ha en storre skalbarhet
an Touchtech Lima. Bolaget har historiskt sett varit mer att likna vid
en digital byra som arbetat med uppdragsverksamhet och har da varit
lonsamma pa kontinuerlig basis.

For attamanadersperioden som avslutades den 31 augusti 2017
uppgick nettoomsattningen till 2,97 MSEK vilket ar en okning med
1,15 MSEK eller 63 procent fran motsvarande period foregaende
ar. Omsattningsdkningen ar en nettoeffekt av hogre omsattning av
Touchtech Vendo (+1,63 MSEK) men lagre omsattning av Touchtech
Lima (-0,48 MSEK).

Bolaget redovisar intakter till det verkliga vardet av vad som erhallits
eller kommer att erhallas. Bolaget redovisar darfor intakten till
nominellt varde (fakturabelopp) om ersattningen erhalls i likvida medel
direkt vid leverans. Avdrag gors for lamnade rabatter.

Bolaget intaktsfor forsaljning av licenser vid tidpunkten da kunden
far tillgang till Bolagets mjukvara genom till exempel en licensnyckel.
Bolaget fakturerar och intaktsfor tjanster nar dessa slutforts. Bolaget
bokar upp utférda, men annu ej fakturerade, tjanster vid arsbokslut
(och delarsbokslut per augusti 2017) sdsom upplupna intakter. Bolaget
bokfor dock inte upplupna tjansteintdkter 0pande varje manad utan
endast vid skarpa bokslut, sdsom vid arets slut och vid kvartalsbokslut.

Kostnader

Bolagets rorelsekostnader per augusti 2017 har okat med 2,44 MSEK
eller 59 procent jamfort med samma period foregaende ar. Okningen
ar framst hanforlig till ovriga externa kostnader som okat med 1,48
MSEK. Denna okning ar hanforlig till okade konsultkostnader da en
tidigare anstalld overgatt till att anlitas pa konsultbasis. Bolagets
personalkostnader har darvid okat till foljd av att Bolaget genomfort
nyrekryteringar under aret.

Som redogjorts for tidigare i memorandumet har Bolaget en operativ
malsattning att uppna eninstallerad bas av 1 000 skarmar for Touchtech
Vendo. Det bor dock noteras att Touchtech inte réaknar med nagon
vasentlig 6kning av materialinkop till foljd av en saddan uppskalning da
Bolaget anlitar partner for forsaljning och finansiering av hardvara.

Resultat

Periodens resultat per 31 augusti 2017 uppgick till -2,41TMSEK vilket
ar en forsamring med 1 MSEK jamfort med samma period foregaende
ar. Forsamringen ar i huvudsak hanforlig till de okade kostnaderna for
konsulter och personal som redogjorts for ovan. Bolaget uppskattar
att verksamheten kommer att generera ett positivt rorelseresultat pa
manadsbasis under inledningen av 2019. Det bor dock noteras att ett
fatal kunders eventuella beslut om uppskalning av Touchtech Vendo
kan fa stor betydelse for Bolagets resultat.

Avkastning pa eget och totalt kapital

Bolaget har under de presenterade perioderna inte genererat nagon
vinst och foljaktligen ar avkastningen pa saval eget som totalt kapital
negativ.

Investeringar i anlaggningstillgangar

Immateriella anldggningstillgangar

Bolagets immateriella anlaggningstillgangar utgors av balanserade
utgifter for utvecklingsarbeten av Touchtech Vendo och uppgick till 2,64
MSEK per 31 augusti 2017.

Vid redovisning av utgifter for utveckling tillampar Bolaget den sa
kallade aktiveringsmodellen. Det innebar att utgifter som uppkommit
under utvecklingsfasen redovisas som en tillgang nar samtliga
nedanstaende forutsattningar ar uppfyllda:

Det ar tekniskt mojligt att fardigstalla den immateriella
anlaggningstillgangen sa att den kan anvandas eller sdljas.

Avsikten ar att fardigstalla den immateriella anlaggningstillgangen
och att anvanda eller salja den.

Forutsattningar finns for att anvanda eller salja den immateriella
anlaggningstillgangen.

Det ar sannolikt att den immateriella anlaggningstillgangen
kommer att generera framtida ekonomiska fordelar.

Det finns erforderliga och adekvata tekniska, ekonomiska och
andra resurser for att fullfolja utvecklingen och for att anvanda
eller salja den immateriella anlaggningstillgangen.

De utgifter som ar hanforliga till den immateriella
anlaggningstillgangen kan berdknas pa ett tillforlitligt satt.

Internt upparbetade immateriella anlaggningstillgangar redovisas till
anskaffningsvarde minskat med ackumulerade av- och nedskrivningar.

Anskaffningsvardet for en internt upparbetad anldggningstillgang
utgors av samtliga direkt hanforbara utgifter (till exempel material och
loner). Bolaget har dock historiskt endast aktiverat direkt hanforbara
loner.

Immateriella anldggningstillgangar skrivs av linjart over tillgangarnas
bedomda nyttjandeperiod, vilken omprovas vid varje balansdag.
Pagdende projekt skrivs inte av utan nedskrivningsprovas arligen.
Bolaget tillampar en nyttjandeperiod for balanserade utgifter for
utvecklingsarbeten pa fem ar.

Materiella anldggningstillgangar

Bolagets materiella anldaggningstillgangar uppgick till 0,26 MSEK per
augusti 2017. Dessa utgors av touchskarmar som hyrs ut till vissa
kunder som kopt Touchtech Vendo. Dessa kunder har en option om
att kopa loss skarmarna efter ett till tva ar. Bolaget skriver av dessa
skarmar pa tre ar, vilket foljer tillverkarnas garantitid pa skarmarna.

Omsattningstillgangar

Bolagets omsattningstillgdngar per 31 augusti 2017 uppgick till
totalt 5,83 MSEK, varav likvida medel utgjorde 4,79 MSEK. Ovriga
omsattningstillgdngar uppgar till 1,056 MSEK och utgors framst av
kundfordringar, moms och interimsfordringar.

Eget kapital
Bolagets eget kapital per 31 augusti 2017 uppgick till 5,39 MSEK, varav
fritt eget kapital uppgick till 3,26 MSEK.

Nyemission januari/februari 2017

Den senaste nyemissionen i Touchtech genomfdordes under januari/
februari 2017 och uppgick till totalt 6,45 MSEK. Emissionen riktades
till befintliga och externa investerare. Emissionen skedde mot kontant
betalning till en kurs pd 4,77 SEK (justerat for efterfoljande split).
Investerarna i emissionen utfaste aven en forpliktelse att investera
i forestdende spridningsemission for motsvarande 50 procent av
det investerade beloppet i ovan beskrivna nyemission. | avsnittet
"Information om de aktier som erbjuds” finns en forteckning over
samtliga teckningsatagare.

For de aktieagare som tecknade i den senaste emissionen innebar
den totala investeringen, inklusive teckningsforbindelsen, en effektiv
vardeforandring pa 30 procent sett till teckningskursen i forestaende
spridningsemission. Vardeférandringen motiveras av att aktiedgaren da
investeradeiettonoteratbolag,som annuinteinletten noteringsprocess,
och som tog en betydande risk att inte kunna realisera sin investering
i likvida medel under en avsevard tid framover. Bolaget har sedan den
forra emissionen genomfordes aven erhallit ett flertal nya kunder,
daribland Apoteket och Elkjgp. Bolaget har dven erhallit en utdkning av
Touchtech Vendo-affaren med Eton.
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Den nyemission som beskrivits ovan beslutades om pa extra
bolagsstamma den 29 december 2016. Emissionen genomfordes under
januari/februari 2017 och registrerades hos Bolagsverket den 1 mars
2017.

Konvertibellan december 2016 - februari 2017

| december 2016 beslutade styrelsen om att uppta ett konvertibelt
lan om hogst 1,30 MSEK genom en riktad emission av konvertibler.
Emissionen riktades till foljande aktieagare:

Almi Invest Vastsverige AB (0,5 MSEK)
styrelseledamot Bjorn Westman.

Greenfield AB (0,5 MSEK) som &ags av styrelseledamot Bengt
Nilsson.

Iman Habib (0,2 MSEK)

Game7 AB (0,1 MSEK) som ags av Alexander Hartman.

.

som foretrads av

Konvertiblernas nominella belopp uppgick till en (1) SEK och lanet (Opte
med en arlig ranta om atta (8) procent. Teckningskursen for konvertibeln
uppgick till dess nominella belopp, dvs. en (1) SEK.

Konvertibelldnet var villkorat med om att i det fall Bolaget genomforde
en nyemission av aktier uppgaende till minst fyra miljoner SEK fore
den 15 februari 2017 skulle saval konvertibelinnehavare som Bolaget
har ratt att pakalla konvertering, av hela eller delar av den konvertibla
fordran, till nya inlosenbara aktier i Bolaget. Konverteringskursen
skulle i sadant fall utgoras av teckningskursen i den genomforda
nyemissionen.

D& Bolaget genomforde tidigare namnda nyemission av aktier
motsvarande 6,45 MSEK under januari/februari 2017, pakallade
sedermera kovertibelinnehavarna konvertering av konvertibellanet.
Som en foljd darav emitterades 87 nya aktier till konverteringskursen
14 300 SEK, dvs. totalt emitterades aktier for 1,24 MSEK). Vid omrakning
av efterféljande split (3000:1) motsvarar konverteringen en emission
av 261 000 aktier till teckningskursen 4,77 SEK. Mellanskillnaden av
konvertibellanet (1,30 MSEK) och emissionen av aktier (1,24 MSEK) har
aterbetalats till ovanstdende aktiedgare.

Det konvertibelldn som redogors for ovan beslutades om pa extra
bolagsstamma den 29 december 2016. Konvertibellanet konverterades
till nyemission av aktier efter pakallande av konvertibelinnehavarna
den 24 mars 2017. Nyemissionen registrerades hos Bolagsverket den
28 april 2017.

Fond for utvecklingsutgifter

Denandrade arsredovisningslagensomgaller franoch medden 1januari
2016 innebar en begransning av utdelningsmojligheter for foretag
som valjer att aktivera sina utvecklingsutgifter for egenupparbetade
immateriella tillgangar (i Touchtechs fall balanserade utgifter for
utvecklingsarbeten). Regelforandringen innebar att ett belopp
motsvarande periodens utgifter for egenupparbetade immateriella
tillgangar ska overforas fran fritt till bundet eget kapital. | Bolagets
balansrakning ar dessa balanser nettoredovisade, dvs. reducerade med
avskrivningar pa aktiverade utvecklingsarbeten. | tidigare presenterad
tabell 6ver forandringen av eget kapital framgar aven forandringen av
fonden for utvecklingsutgifter.

Utdelningspolicy

Touchtech ar ett bolag under uppbyggnad och har annu inte genererat
ett kontinuerligt overskott i verksamheten. Bolaget har tidigare inte
lamnat utdelning till aktiedgarna. Bolaget planerar inte for att lamna
utdelning under de kommande aren utan avser att aterinvestera
eventuella vinstmedel i verksamheten.

Beslut om att lamna utdelning fattas av bolagsstamman. | det fall
utdelning blir aktuell kommer Bolagets styrelse infor forslaget till beslut
att beakta ett flertal faktorer sdsom t.ex. finansiell stallning, lonsamhet,
tillvaxt och investeringsbehov. En investerare som overvager en
investering i Touchtech bor utga fran att aktieutdelning inte kommer att
ldmnas under atminstone kommande tre ar.

Utdelning fran Touchtech ombesorjs av Euroclear Sweden AB. Ratt

till utdelning tillfaller den som, vid av bolagsstamman faststalld
avstamningsdag, ar registrerad som aktieagare i den av Euroclear
Sweden forda aktieboken.

Langfristiga skulder

Bolaget har langfristiga skulder uppgaende till 2,02 MSEK per augusti
2017. Dessa utgors av tva lan fran Almi Foretagspartner Vast AB. En
kortfristig del av dessa lan ligger inom posten "Ovriga kortfristiga
skulder” och uppgar till 0,2 MSEK.

1. Ettlan uppgar till 0,92 MSEK och upptogs i februari 2016 (1 MSEK).
Lanet loper under 72 manader varav de forsta tolv manaderna var
amorteringsfria. Bolaget amorterar idag 16,7 TSEK i manaden pa
lanet. Aktuell arsrantesats pa lanet ar 5,18 procent.

Ettlan uppgartill 1,3 MSEK och upptogs i februari 2017. Lanet lOper
under 78 manader varav de forsta 18 manader ar amorteringsfria.
Bolaget kommer efter det forsta aret att amortera 21,7 TSEK per
manad pa lanet. Aktuell arsrantesats ar 4,60 procent.

Kortfristiga skulder

Bolagets kortfristiga skulder per 31 augusti 2017 uppgick till cirka
1,32 MSEK och utgjordes framst av interimsskulder (0,64 MSEK) och
leverantdrsskulder (0,43 MSEK). Inom raden "Ovriga skulder” ingar
en kortfristig del av ovan namnda lan fran Almi som per augusti 2017
uppgar till 0,2 MSEK.

Per december 2016 uppgick ovriga skulder till 1,58 MSEK. Den tillfalligt
okade balansen bestar i att tidigare namnda konvertibelldan om 1,3
MSEK ligger inom denna post. Konvertibellanet konverterades under
varen 2017 till aktier enligt tidigare namnda villkor.

Kassaflode

Touchtech &r som tidigare namnts ett bolag som under de senaste aren
forandrats fran att ha varit en digital byra till att bli ett mjukvarubolag
i tidig fas. Detta aterspeglas i att Bolagets rorelse under presenterade
perioder annu inte genererar ett kontinuerligt positivt kassaflode.

Kassaflodet fran den lopande verksamheten uppgick till -3,64 MSEK
for attamanadersperioden som avslutades den 31 augusti 2017.
Kassaflodet fran investeringsverksamheten uppgick till -1,48 MSEK
och utgjordes av aktiveringar av balanserade utgifter for utveckling
av Touchtech Vendo (-1,16 MSEK) samt inkop av touchskarmar (-0,34
MSEK). Bolagets verksamhet har under presenterade perioder i
huvudsak finansierats via nyemissioner och lan. Kassaflodet fran
finansieringsverksamheten uppgick till 8,62 MSEK per augusti 2017
och ar framfor allt hanforligt till ovan beskrivna nyemission och
konvertibellan (7,68 MSEK).

Nyckeltal

Bolagets soliditet uppgick till 62 procent per 31 augusti 2017 vilket
ar en forbattring jamfort med soliditeten vid arsskiftet (10 procent).
Soliditeten starktes i samband med ovan beskrivna nyemission och
konvertering av konvertibellan vilka skedde i inledningen av aret.

Kassalikviditeten per den 31 augusti 2017 uppgick till 441 procent vilket
innebar att Bolaget en god kortsiktig betalningsformaga.

Stallda sakerheter och eventualforpliktelser
Bolaget har en generell sékerhet (foretagshypotek) utstalld avseende
en checkrakningskredit uppgaende till 0,5 MSEK.

Handelser efter den 31 augusti 2017
Inga handelser av vasentlig karaktar har skett sedan den 31 augusti
2017.

Handlingar inforlivade genom hanvisning
Tillmemorandumetharfoljande dokumentinforlivats genom hanvisning:
de senaste tre arens arsredovisningar jamte revisionsberattelse samt
delarsrapport per 31 augusti 2017. Dessa finns att hamta pa www.
touchtech.com.
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Aktiekapitalets utveckling och aktiedgare

Registreringsdatum  Handelse

16/1/2008 Bolagsbildning

13/10/2014 Nyemission
7/3/2016 Nyemission
1/3/2017 Nyemission

Konvertering av

I konvertibellan
17/8/2017 Fondemission
17/8/2017 Split 3000:1

Publik sprid-
ningsemission*

Okning
antal aktier

1000
250
140
450

87

5779073

1450 000

Agarforteckning per den 1 oktober 2017

Totalt  Okning av Totalt
antal aktier aktiekapital aktiekapital
1000 100 000 100 000
1250 25000 125000
1390 14 000 139 000
1840 45000 184 000
1927 8 700 192 700
1927 385 400 578 100
5781000 - 578 100
7 231000 145 000 723100

Namn Antal aktier Andel kapital
Deniz Chaban 1089 000 18,8%
Sebastian Hartman 682 000 11,8%
Greenfield AB* 660 000 11,4%
Almi Invest Vastsverige AB** 660 000 11.,4%
Iman Habib 309 000 53%
Rafet Chaban 285000 4,9%
Sonny Johansson 248 000 4,3%
Jan Olsson*** 208 750 3,6%
Modelio Equity AB (publ)**** 146 000 2,5%
Magnus Uppsall 96 000 1.7%
Ovriga 64 aktiedgare 1397 250 24,2%
Totalt 5781000 100,0%

Agarforteckning vid fulltecknad spridningsemission

Namn Antal aktier

Deniz Chaban
Greenfield AB
Sebastian Hartman
Almi Invest Vastsverige AB
Iman Habib

Rafet Chaban

Sonny Johansson

Jan Olsson

Modelio Equity AB (publ)
Magnus Uppsall

Ovriga 64 aktiedgare

Allmanhetens utrymme i
noteringsemissionen®

Totalt

1 089 000
730000
682 000
660000
345 300
285 000
284 300
208 750
168 800
158 200
901 950

—

717 700

7 231 000

Andel kapital
15,10%
10,10%

9,40%
9,10%
4,80%
3,90%
3,90%
2,90%
2,30%
2,20%
26,30%

9,90%

100,00%

Andel roster

18,8%
11,8%
11,4%
11.4%
53%
4,9%
4,3%
3,6%
2,5%
1.7%
24,2%
100,0%

Kvotvarde ._Justerad
teckningskurs
100
100 533
100 2,67
100 4,77
100 4,77
300
0,1
0,1 6,9

*: Vid fulltecknad spridningsemission

Samtliga emissioner har reglerats fullt ut med kontanta medel.

*: Greenfield AB &gs av styrelseledamot Bengt Nilsson.

**: Rafet Chaban ar far till Deniz Chaban.
**: Jan Olsson ar styvfar till Sebastian Hartman.

**** Modelio Equity AB (publ) foretrads av Oliver Molse.

Andel roster

15,10%
10,10%
9,40%
9.10%
4,80%
3,90%
3,90%
2,90%
2,30%
2,20%
26,30%

9,90%

100,00%
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*: Vid fullt tecknad spridningsemission

Vid upprattandet av dgarforteckningen

vid fulltecknad spridningsemission har
hansyn tagits till utstallda, ej sakerstallda,
teckningsférbindelser pa totalt cirka 5,2 MSEK



Information om de aktier som erbjuds

Aktiekapitalet i Touchtech AB uppgér fore nyemissionen till 578,1 TSEK,
fordelat pa 5 781 000 aktier. Efter genomfdrd och fulltecknad nyemission
av 1 450 000 aktier kommer aktiekapitalet uppga till 723,1 TSEK. Bolaget
kommer da att ha 7 231 000 aktier. Enligt den nuvarande bolagsordningen
kan antalet aktier i Bolaget uppga till hogst 20 000 000 aktier.

Samtliga aktier har lika ratt till utdelning och del i Bolagets vinst och
andel i tillgangar vid en ev. likvidation. Det finns endast ett aktieslag,
med lika rostratt for varje aktie. Aktieagare i Bolaget har normalt
foretradesratt vid emission, i proportion till befintligt innehav. Avsteg
fran foretradesratten kan i vissa fall forekomma, dock efter beslut eller
bemyndigande av bolagsstamman. Aktierna ar upprattade enligt svensk
ratt och denominerade i svenska kronor.

Aktiebok

Bolagets aktiebok kontofors av Euroclear Sweden AB, Box 7822,
103 97 STOCKHOLM, som registrerar aktierna pa den person som
innehar aktierna. Aktiedgare erhaller inga fysiska aktiebrev. Samtliga
transaktioner med Bolagets aktier sker elektroniskt via banker och
vardepappersforvaltare. Nyemitterade aktier registreras pa aktiedgaren
i elektroniskt format. Aktieboken ar offentlig och vem som helst kan
begara ut ett utdrag fran aktieboken mot en administrativ avgift. Sadan
begaran kan riktas direkt till saval Bolaget som Euroclear Sweden AB..

Handelsbeteckning
Handelsbeteckningen for Bolagets aktie kommer att vara TOUCH. ISIN-
kod for aktien ar SE0010414482.

LEI-kod
Bolagets LEI-kod (Legal Entity Identifier) ar 549300T027XW91ZRPJ30.

Utdelning

Alla aktier har lika ratt till utdelning. De nya aktierna medfor ratt till
utdelning fran och med det rakenskapsar som avslutas efter att de nya
aktierna registrerats hos Bolagsverket. Eventuell utdelning beslutas
av arsstamman. Utbetalning av utdelning ombesorjs av Euroclear
Sweden. Avdrag for preliminar skatt hanteras normalt av Euroclear
Sweden eller, betraffande forvaltarregistrerade aktier, av forvaltaren.
Ratt till utdelning tillfaller den som pa faststalld avstamningsdag,
vilken bestams av bolagsstamman, ar registrerad som dgare i den
av Euroclear Sweden forda aktieboken. Aktieagare har ratt till andel
i overskott vid en ev. likvidation i forhallande till det antal aktier som
innehavaren ager i Bolaget.

| det fall nagon aktiedgare inte kan nds genom Euroclear Sweden
kvarstar dennes fordran pa utdelningsbeloppet mot Bolaget och
begransas endast genom regler om preskription. Vid preskription
tillfaller utdelningsbeloppet Bolaget.

Det foreliggeringa restriktioner for utdelning eller sarskilda forfaranden
for aktieagare bosatta utanfor Sverige och utbetalning sker via
Euroclear Sweden pa samma séatt som for aktiedgare bosatta i Sverige.
For aktieagare som inte ar skatterattsligt hemmahorande i Sverige
utgar dock normal svensk kupongskatt (se avsnittet "Skatteaspekter i
Sverige”).

Utspadningseffekter

Samtliga aktier som erbjuds i erbjudandet ingar i den nyemission som
Bolaget genomfor. Det sker darmed ingen forsaljning av befintliga aktier.
For befintliga aktieagare som inte tecknar sig i foreliggande nyemission
uppstar en utspadningseffekt om totalt 1 450 000 nyemitterade aktier,
vilket vid en fulltecknad emission motsvarar en utspadningseffekt om
cirka 20 procent, berdknat sdsom nyemitterade aktier dividerat med
totalt antal aktier efter foreliggande spridningsemission.

Det finns inga ytterligare bemyndiganden eller ataganden utover
foreliggande nyemission och beskrivna optionsprogram som paverkar
antalet aktier i Bolaget.

Ovrig information om aktierna

Utover lock up-avtal foreligger inga inskrankningar i ratten att fritt
overlata aktien. Aktierna ar ej foremal for erbjudande som lamnats
till foljd av budplikt, inlosenratt eller losningsskyldighet. Bolagets
aktie har ej heller varit foremal for offentligt uppkopserbjudande
under det innevarande eller foregdende rdkenskapsaret. For att
andra aktieagarnas ratt i Bolaget kravs ett bolagsstammobeslut med
kvalificerad majoritet, dvs. %3 av rosterna.

Vardering av aktierna

Varderingen av Bolaget ar cirka 39,9 MSEK pre-money. Att vardera ett
bolag ar behaftat med subjektiva bedomningar och antaganden. Att
vardera ett mindre bolag som annu inte genererar ett kontinuerligt
positivt kassaflode ar dessutom behaftat med annu storre osakerhet
da gdngse varderingsmodeller som baseras pa nagon form av relation
till omsattning, vinst eller kassaflode inte kan tillampas. Dessutom ger
ofta olika varderingsmodeller ett stort vardeintervall. Varderingen av
Touchtech har istallet huvudsakligen baserats pa en dialog mellan
Bolaget och dess projektledare vid noteringen utifran vad som kan
anses vara rimligt beaktat nedanstaende faktorer. Vid bedomningen av
varderingen har aven hansyn tagits till att varderingen ska uppfattas
som sund och rimlig aven vid ett neutralt marknadsklimat. Vid
varderingen av Touchtech har foljande resonemang forts:

. Bolaget har sedan grundandet 2008 tagit in 12,9 MSEK genom
nyemissioner fran aktiedgarna. Den forsta nyemissionen
genomfordes 2014 och samtliga emissioner har syftat till
att utveckla Bolaget mot att bli ett mer skalbart och lonsamt
mjukvarubolag (tidigare ett konsultbolag).

. Bolaget har tvd kommersiella produkter, Touchtech Vendo och
Touchtech Lima, som salts till ett flertal kanda internationella
kunder. Bolagets teknik och affarsnytta anses vara bevisad.

. Bolaget ar en tidig aktor inom en ny marknad med nya produkter
som syftar till att digitalisera detaljhandeln. Bolaget har i dagslaget
ett forsprang gentemot konkurrenter vad galler teknik och know-how.

. Bolaget har under 2017 erhallit ett flertal nya kunder for Touchtech
Vendo som alla har potential att, vid uppskalning, bli betydande
kunder till Bolaget.

. Hansyn har tagits till att Touchtech ar ett bolag i tidig fas och
med stort beroende av ett fatal medarbetare. Bolaget har enligt
nuvarande plan inget tillkommande kapitalbehov inom det
narmaste aret och uppskattar att verksamheten kommer generera
ett positivt kassaflode under 2018.

En investerare bor betanka att en bolagsvardering inte ar ett objektivt
varde utan snarare en kvalificerad uppskattning. Det pris som
aktiemarknaden ar villig att betala for Bolagets aktie kan av olika
anledningar avvika fran denna vardering. Det innebar att Touchtechs
aktie kan prissattas till en kurs som avsevart avviker fran den
teckningskurs som faststallts i samband med foreliggande erbjudande.

Lock Up-avtal
Aktiedgare, som delvis har en viktig operativ roll i Bolaget, och med
ett dgande om totalt 44,2 procent av aktiekapitalet, har ingatt avtal om
lock-up. Foljande aktiedgare har forbundit sig till en lock-up om 90
procent av deras totala innehav i Touchtech under tolv manader fran
noteringsdagen:

Aktiedgare Agarandel
Deniz Chaban 15,1%
Greenfield AB* 10,1%
Sebastian Hartmann 9.4%

Almi Invest Vastsverige AB 9.1%
Gadvise AB** 0,5%
Summa 44,2%

*: Greenfield AB ags av styrelseledamot Bengt Nilsson.
**:Gadvise AB dgs av styrelseordforande Gosta Blomagvist.
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Samtliga dgarandelar ovan avser agandet efter fullt
tecknad spridningsemission och med beaktan av
teckningsforbindelser.

Likviditetsgarant

Touchtech haridagsldget inget avtal med nagon part om att
garantera likviditeten i handeln av aktien. Bolaget kommer
dock lopande 6vervaka handeln i aktien och kan i ett senare
skede komma att anlita en likviditetsgarant.

Emissionsinstitut

Touchtech ~ anvander  Aktieinvest FK  AB,  med
organisationsnummer 556072-2596, som emissionsinstitut
i samband med foreliggande spridningsemission. Aktieinvest
FK AB har inget agarintresse i Touchtech.

Projektledare

Touchtech anvander InWest Corporate Finance AB, med
organisationsnummer 556978-2492, som projektledare
for noteringen. InWest Corporate Finance har bistatt
ledningen for Touchtech med tjanster rorande upprattande
av _memorandum, upprattande av marknadsforingsplan
och stdd vid fragor rérande bolagsformalia i samband
med noteringen. INWest Corporate Finance erhaller ett pa
forhand avtalat arvode for utforda tjanster.

Foretradare for InWest Corporate Finance har indirekta
aganden i Touchtech om totalt 92 750 aktier, vilket
motsvarar totalt 640 TSEK till noteringskursen 6,90
SEK. Anskaffningsvardet for aktierna ar 474,4 TSEK.
Foretradare har &ven ingatt teckningsforbindelser
om att teckna 18 700 aktier for ytterligare 129 TSEK i
foreliggande spridningsemission. De agarintressen som
redogors for ligger inom Holmenbacken Consulting AB och
Foretagsfinansiering Fyrstad AB.

Teckningsforbindelser

Touchtech har erhallit ej sékerstallda teckningsforbindelser
uppgdende till 5,2 MSEK, vilket innebar att cirka 52
procent av emissionen ar tecknad pa forhand. Efter
teckningsforbindelser finns utrymme for allmanheten att
teckna for 4,8 MSEK, motsvarande cirka 48 procent av den
totala emissionslikviden. Teckningsforbindelserna har inte
sakerstallts paforhand genom andra férhandstransaktioner,
bankgarantier, sparrmedel eller liknande. Avtalen om
teckningsforbindelser har undertecknats under oktober
2017.

*: Greenfield AB ags av styrelseledamot Bengt Nilsson.
**: Holmenbacken Consulting AB och Foretagsfinansiering
Fyrstad AB ags av foretradare till InWest Corporate Finance AB
som anlitats som projektledare for Touchtechs notering och
kapitalanskaffning.

***: Karin Engblom ar gift med VD Deniz Chaban.

Ingen enskild teckningsférbindelse utgor mer an fem procent av
foreliggande spridningsemission (gransvarde 500 TSEK)

Teckningsatagare
Greenfield AB*
Magnus Uppsall
Rasunda Forvaltning AB
Christian Berger
Iman Habib

Sonny Johansson
Niklas Oerum-Gad
Modelio Equity AB (publ)
Gerhard Dal

Lina Karlsson
Andreas Bjorklund
Jon Svantesson

Jens Thystrup
Andalka Invest AB
Holmenbacken Consulting AB**
Christian Mansson
Bjorn Tedeman
Navitex Trading AB
Pontus Johansson
Magnus Olsson
Starbright Invest AB
Erik Lundin

Fredrik Valfridsson
Gustaf Dahlof

Goran Ofsén

Jimmie Landerman
Julius Nilsson

Oscar Wegland
Anders Borjesson
Johan Carlstrom
Karol Kiejko

Stefan Léfdahl
Marcus Kinnander
Peter Bjorklund

Karin Engblom***
Binnacles AB

Kent Ternrud

Peter Rundlof
Aktiebolaget Bladh & Olsson
Andreas Bergstrom
Anna-Maria Henriksson
Bang Invest AB
Christian Lentz
Claés-Goran Claésson
DOER Ekonomi & Redovisning AB
Elvil AB

Erpur Adalsteinsson
Fredrik Ahlander
Foretagsfinansiering Fyrstad AB
Hans Jacobsson

Hans Sandstrom
Helena Valfridsson
Joel Backstrom

Leif Tall

Marcus Ziegler

Niclas Widtfeldt

Tomas Levin

Torna Kapital AB
Venturest AB

Totalt
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Antal aktier
70 000
62 200
46 600
36 300
36 300
36 300
27 000
22 800
18 700
18 700
17 700
17 700
17 600
15 600
15 600
14 500
14 500
14 500
14 500
12 500
11 400
10 900
10 400
10 400
10 400
10 400
10 400
10 400
10 200

9 400
8 400
8300
7 300
6200
5200
4200
4200
4000
3100
3100
3100
3100
3100
3100
3100
3100
3100
3100
3100
3100
3100
3100
3100
3100
3100
3100
3100
3100
3100
746 800

Belopp (TSEK)
4830
4292
3215
250,5
250,5
250,5
186,3
157,3
129,0
129,0
1221
1221
1214
107,6
107,6
100,1
100,1
100,1
100,1

86,3
78,7
75,2
71.8
71.8
71.8
71.8
71.8
71.8
70,4
64,9
58,0
57.3
50,4
42,8
35,9
29.0
29.0
27,6
21,4
21,4
21,4
21,4
21,4
21,4
21,4
21,4
21,4
21,4
21,4
21,4
21,4
21,4
21,4
21,4
21,4
21,4
21,4
21,4
21,4
9



En investering i Touchtech AB utgor en affarsmojlighet, men innebar
ocksa risker. Dessa kan pa grund av omvarldsfaktorer och Bolagets
affarsinriktning vara svara att forutse och kvantifiera. Hela det
investerade kapitalet kan forloras. | foretag med ringa eller begransad
historik kan risken ses som extra stor. For att bedoma Bolaget ar det
viktigt att beakta de personer som ska driva verksamheten, deras
bakgrund, samt riskprofilen i den verksamhet som ska bedrivas. Den
som overvager att teckna sig for kop av aktier i Bolaget bor inhamta rad
fran kvalificerad radgivare. Nedan redogdrs for ett antal riskfaktorer
som har betydelse for bedomningen av Bolaget och dess aktie.
Riskfaktorerna ar inte framstallda i prioriteringsordning och gor inte
ansprak pa att vara heltackande.

Bolags- och branschrisker

Begransade resurser

Touchtech ar ett litet bolag med begransade resurser vad galler
ledning, administration och kapital. For genomforandet av strategin ar
det av vikt att resurserna disponeras pa ett for Bolaget optimalt satt.
Det finns en risk att Bolagets resurser inte racker till och att Bolaget
darmed drabbas av finansiellt sdval som operativt relaterade problem.
Styrelsen bedomer dock att Bolaget har tillrackligt goda resurser och
forutsattningar for att genomfora den strategi som redogors for i detta
memorandum och som stracker sig ett ar fram i tiden.

Beroende av nyckelpersoner och medarbetare

Bolaget baserar sin framgang pa ett fatal personers kunskap, erfarenhet
och kreativitet. Bolaget ar beroende av att i framtiden kunna finna
kvalificerade medarbetare. Bolaget arbetar med att minska beroendet
genom en god dokumentation av rutiner och arbetsmetoder. Kritiska
handlingar forvaras pa en extern server.

Intjdningsférmaga och kapitalbehov

Det kan inte uteslutas att det tar langre tid an forvantat innan Bolaget
uppnar en kontinuerlig stabil lonsamhet. Det kan inte heller uteslutas att
Bolagetiframtiden har ett storre kapitalbehov an vad som idag bedoms
som nodvandigt. Det finns inga garantier for att ett sadant utokat
kapitalbehov kan anskaffas pa for aktiedgarna fdérdelaktiga villkor.
En forsamrad lonsamhet kan daven paverka Bolagets marknadsvarde
negativt.

Utvecklingsrisk

Bolaget bedriver teknisk utveckling vilket till sin natur ar snabbrorlig
och tar saval finansiella som operativa resurser i ansprak. Bolagets
framgang ar till stor del beroende av att driva och anpassa sig den
tekniska utvecklingen och kundernas behov. D& utvecklingsarbete
kan vara omfattande och komplex, kan forseningar i tidplaner inte
uteslutas. Allvarliga forseningar, storningar eller oforutsedda handelser
i utvecklingsprocesser kan paverka Bolagets framtida verksamhet och
lonsamhet negativt.

Forsaljningsrisk

Det gar inte att med sakerhet fastsld att de produkter och tjanster
som Bolaget utvecklar och saljer far det kommersiella genomslag pa
marknaden som forespeglas i detta memorandum. Omsattningen kan
bli lagre och marknadsetableringen kan ta langre tid an vad Bolaget
idag har anledning att forvanta sig.

Samarbetspartners

Bolaget bedomer att strategiska samarbetspartner kan bidra till att
na en snabbare och bredare marknadsetablering. Om Bolaget inte
lyckas na produktiva samarbeten med partner kan det medfdra att
marknadsetableringen tar langre tid, vilket kan paverka Bolagets
framtida forsaljning och marknadsposition negativt.

Riskfaktorer

Konkurrens

Det finns idag ett fatal direkta konkurrenter till Touchtech. Daremot
finns ett flertal potentiella indirekta konkurrenter. Touchtech ar
en tidig aktor pa en ny marknad med nya produkter, vilket bidrar
medfor att Bolaget idag har ett forsprang pa marknaden. Det ar
dock trolig att konkurrenssituationen kommer hardna i takt med att
marknaden mognar i framtiden. Okad konkurrens kan leda till minskad
marknadsandel vilket kan fa negativ effekt pa Bolagets verksamhet,
framtida tillvaxt, resultat och finansiella stallning.

Aktierelaterade risker

Ingen tidigare offentlig handel med Bolagets aktie

Bolagets aktier har inte tidigare varit foremal for offentlig handel vilket
gor det svart att forutse vilket intresse Bolagets aktie kommer att fa.
Vid ett svagt intresse minskar forutsattningarna for en aktiv handel
i aktien vilket kan medfora svarigheter for aktiedagare att salja sina
aktier. Svarigheten i att uppskatta marknadens intresse av Bolaget
medfor dven en risk i att marknadspriset avsevart kan skilja sig fran
noteringskursen enligt detta erbjudande.

Aktieférséljning fran huvudagare och ledande befattningshavare
Bolagets huvudagare, samt agare med en viktig operativ roll, har
ingatt ett avtal om lock-up innebdrande att huvudagarna endast far
avyttra en begransad andel av sitt aktieinnehav under kommande tolv
manader, raknat fran forsta handelsdag p& AktieTorget. Over en langre
tidshorisont, langre an tolv manader, finns en risk att huvudagarna
avyttrar hela eller delar av sitt innehav vilket kan fa en negativ paverkan
pa Bolagets aktiekurs.

Ej sakerstallda teckningsforbindelser
Touchtech har erhallit teckningsforbindelser om cirka 5,2 MSEK,
motsvarande cirka 52 procent av foreliggande emission. Dessa
teckningsforbindelser ar inte sakerstallda genom pantsattning,
sparrmedel eller liknande arrangemang, varvid det finns en risk for att
en eller flera teckningsforbindelser inte fullfoljs.

Kursfall pa aktiemarknaden

Aktiemarknaden kan generellt gd ner av olika orsaker s& som
rantehojningar, politiska utspel, valutakursforandringar och samre
konjunkturella forutsattningar. Aktiemarknaden praglas aven till stor
del av psykologiska faktorer. En aktie som Touchtechs aktie paverkas pa
samma satt som alla andra aktier av dessa faktorer, vilka till sin natur
manga ganger kan vara problematiska att forutse och skydda sig mot.

Utdelning

Touchtech befinner sig fortfarande i en uppbyggnadsfas och prioriterar
darfor att aterinvestera genererade vinstmedel i verksamheten.
Bolaget har historiskt sett inte lamnat utdelning till aktiedgarna.
Framtida utdelningar kommer att beslutas av bolagsstamman i man av
utdelningsutrymme, beaktat andra strategiska overvaganden. Det kan
inte garanteras att bolagsstamman kommer besluta om utdelning inom
de narmaste aren. Det kan inte heller garanteras att verksamheten
kommer att generera tillrackligt stora kassafloden for att kunna gora
det mojligt att lamna utdelningar.

Marknadsplats

Bolaget har ansokt om notering av Bolagets aktie pd AktieTorget,
en bifirma till ATS Finans AB som ar ett vardepappersbolag under
Finansinspektionens tillsyn. AktieTorget bedriver en handelsplattform
(MTF). Bolag vars aktier handlas pa AktieTorget omfattas inte av alla
lagregler som galler for ett bolag noterat pa en sa kallad reglerad
marknad. AktieTorget har genom sitt noteringsavtal valt att tillampa
flertalet av dessa lagregler. En investerare bor dock vara medveten om
att handel med aktier noterade utanfor en sa kallad reglerad marknad
kan vara mer riskfylld.
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Bolagsordning for Touchtech AB

Organisationsnummer: 556749-5006

§ 1 Firma
Bolagets firma ar Touchtech AB. Bolaget ar publikt
(publ).

§ 2 Styrelsens sate
Styrelsen skall ha sitt sate i Goteborgs kommun,
Vastra Gotaland lan.

§ 3 Verksamhet

Bolagets verksamhet ar att utveckla, salja och
licensiera mjukvara och relaterade produkter och
tjanster samt bedriva darmed forenlig verksamhet.

§ 4 Aktiekapital
Aktiekapitalet skall vara lagst 500 000 kronor och
hogst 2 000 000 kronor.

§ b Antal aktier
Antalet aktier skall vara lagst 5 000 000 och hogst
20 000 000.

§ 6 Styrelse

Styrelsen, som valjs arligen pad arsstamman for
tiden intill nasta arsstamma avhallits, skall besta av
lagst fyra (4) och hogst atta (8) ledaméter, med lagst
0 och hogst atta (8) suppleanter.

§ 7 Revisorer

For granskning av Bolagets arsredovisning jamte
rakenskaperna samt styrelsens och verkstallande
direktorens forvaltning utses en eller tva revisorer,
alternativt ett registrerat revisionsbolag med
en huvudansvarig revisor, som skall valjas pa
arsstamman.

§ 8 Kallelse

Kallelse till bolagsstamma skall ske genom
annonsering i Post- och Inrikes Tidningar och
genom att kallelsen halls tillganglig pa Bolagets
webbplats. Samtidigt som kallelse sker ska Bolaget
genom annonsering i Dagens Industri upplysa om
att kallelse har skett.

Kallelse till arsstamma samt kallelse till
extra bolagsstamma dar fraga om andring av
bolagsordningen kommer att behandlas skall
utfardas tidigast sex veckor och senast fyra veckor
fore stamman.

Kallelse till annan extra bolagsstamma skall
utfardas tidigast sex veckor och senast tva veckor
fore stamman.

§ 9 Anmalan till stamma

Ratt att delta i stamman har sddana aktiedgare som
upptagits i aktieboken pd satt som foreskrivs i 7 kap 288§ 3
stycket aktiebolagslagen och som anmalt sig hos Bolaget
senast den dag som anges i kallelsen till stamman. Denna
dag far inte vara sondag, annan allman helgdag, lordag,
midsommarafton, julafton eller nyarsafton och inte infalla
innan den femte vardagen fore stamman.

§10 Arsstamma
Pa arsstamman skall foljande arenden behandlas:

1. Val av ordforande och sekreterare vid stamman
Upprattande och godkannande av rostlangd
Framlaggande och godkannande av dagordning

Val av en eller tva protokolljusterare

Fraga huruvida stamman blivit behorigen sammankallad

oo B W

Framlaggandeavarsredovisningochrevisionsberattelsen
samt, i forekommande fall, koncernredovisning och
koncernrevisionsberattelse

7. Beslut om

a.faststallandeavresultatrakningenochbalansrakningen
samt, i forekommande fall, koncernresultatrakningen
och koncernbalansrakningen

b. dispositioner betraffande Bolagets vinst eller forlust
enligt den faststallda balansrakningen

c.ansvarsfrihetgentemotBolagetforstyrelseledamoterna
och den verkstallande direktoren

Faststallande av styrelse- och revisionsarvoden
Val av styrelse samt revisorer

10. Annat arende, som ankommer pa& stamman enligt
aktiebolagslagen (2005:551) eller bolagsordningen

§ 11 Rakenskapsar
Bolagets rakenskapsar skall omfatta tiden 1 januari — 31
december.

§ 12 Avstamningsforbehall

Bolagets aktier skall vara registrerade i ett avstamnings-
register enligt lagen (1998:1479) om vardepapperscentraler
och kontoforing av finansiella instrument.

Antagen pa arsstamma 2017-06-19
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Inledning

Nedan foljer en sammanfattning av de skatteregler som enligt gallande
svensk skattelagstiftning kan aktualiseras for fysiska personer och
aktiebolag med anledning av det aktuella erbjudandet att teckna aktier
i Touchtech AB. Sammanfattningen riktas till fysiska personer och
aktiebolag som ar obegransat skattskyldiga i Sverige, om inte annat
uttryckligen anges. Sammanfattningen ar inte avsedd att uttommande
behandla samtliga skattekonsekvenser som kan uppkomma med
anledning av foreliggande erbjudande. Den behandlar till exempel inte
de regler som galler for (i) vardepapper som innehas av handelsbolag
eller som innehas som lagertillgdngar i naringsverksamheten, (i) de
sarskilda regler for skattefri kapitalvinst (inklusive avdragsforbud vid
kapitalforlust) och utdelning i bolag som kan bli aktuell da aktiedgare
innehar aktier som anses naringsbetingade, (iii) de regler som kan
bli tilldmpliga pa innehav i bolag som ar, eller tidigare har varit, s.k.
famansbolageller pd aktier som forvarvats med stod av s.k. kvalificerade
andelar i famansbolag, (iv) aktier som innehas via kapitalforsakring,
eller (v) aktier som forvaras pa ett s.k. investeringssparkonto (ISK)
och som omfattas av sarskilda regler om schablonbeskattning.
Sarskilda skattekonsekvenser som inte ar beskrivna kan uppkomma
aven for andra kategorier av aktieagare, t.ex. investmentbolag och
forsakringsbolag. Beskattningen av varje enskild aktiedgare beror
pa dennes speciella situation. Varje innehavare av aktier och/eller
andra vardepapper rekommenderas darfor att inhamta rad fran en
skatteradgivare for att fa information om de sarskilda konsekvenser
som kan uppsta i det enskilda fallet.

Beskattning av obegransat skattskyldiga — Fysiska personer

Avyttring av aktier

For fysiska personer och dodsbon beskattas kapitalinkomster sasom
utdelning och kapitalvinst vid avyttring av aktier i inkomstslaget kapital.
Skattesatsen ar for narvarande 30 procent. Kapitalvinst respektive
kapitalforlust beraknas som skillnaden mellan forsaljningsersattningen
efter avdrag for eventuella forsaljningsutgifter och de avyttrade
aktiernas omkostnadsbelopp (anskaffningsutgift). Eventuellt
uppskovsbelopp pa de salda aktierna fran tidigare andelsbyten ska
normalt ocksa aterforas till beskattning.

Omkostnadsbeloppet bestar av anskaffningsutgiften med tillégg
for courtage. Anskaffningsutgiften beraknas enligt den sk
genomsnittsmetoden, som innebar att anskaffningsutgiften for
aktier av samma slag och sort berdaknat pa grundval av faktiska
anskaffningsutgifter och med hansyn tagen till intraffade forandringar
avseende innehavet. Interimsaktier, aven kallade betalda tecknade
aktier (BTA) anses inte vara av samma slag och sort som befintliga
aktier forran beslutet om nyemission registrerats hos Bolagsverket. For
marknadsnoterade aktier kan anskaffningsutgiften alternativt beraknas
utifran schablonmetoden, dvs. att anskaffningsutgiften bestams till 20
procent av forsaljningspriset efter avdrag for forsaljningsutgifter. Byte
av BTA till aktier medfor inte i sig ndgon beskattning.

Om omkostnadsbeloppet ar hogre an forsaljningsersattningen
uppkommer en kapitalforlust. Kapitalforlust vid forsaljning av aktier
i Bolaget ar avdragsgill. Sadan forlust kan kvittas mot kapitalvinster
pa andra marknadsnoterade deldgarratter under samma ar med
undantag for andelar i investeringsfonder som innehaller endast
svenska fordringsratter (svenska rantefonder). Om full kvittning inte
kan ske ar overskjutande forlust avdragsgill till 70 procent mot dvriga
kapitalinkomster. Uppkommer underskott i inkomstslaget kapital
medges reduktion av skatten mot kommunal och statlig inkomstskatt
samt mot statlig fastighetsskatt och kommunal fastighetsavgift. Sadan
skattereduktion medges med 30 procent for underskott som inte
overstiger 100 000 SEK och med 21 procent for underskott darutover.
Underskott kan inte sparas till ett senare beskattningsar.

Utdelning
For fysiska personer och dodsbon som ar obegransat skattskyldiga i
Sverige beskattas utdelningar fran Bolaget som inkomst av kapital med

Skatteaspekter i Sverige

en skattesats om for narvarande 30 procent. For fysiska personer som
ar obegransat skattskyldiga i Sverige innehalls normalt preliminarskatt
pa utdelning med 30 procent. Den preliminara skatten innehalls normalt
av Euroclear Sweden eller, betraffande forvaltarregistrerade aktier, av
forvaltaren.

Investeraravdrag

Fysiska personer kan vid forvarv av andelar i mindre foretag gora
avdrag for halva forvarvskostnaden i inkomstslaget kapital under
forutsattning att vissa villkor ar uppfyllda (investeraravdrag). Avdrag
far goras pa ett underlag som uppgar till maximalt 1 300 000 SEK per
skattskyldig. Det sammanlagda underlaget for avdraget far tillsammans
med investeringar fran andra fysiska personer och dédsbon uppga till
maximalt 20 MSEK i det foretag avdraget avser. For att avdrag ska
medges maste en rad villkor vara uppfyllda. Varje investerare som
avser att utnyttja investeraravdraget bor radfraga skatteradgivare for
att sakerstalla att dessa villkor ar uppfyllda.

Beskattning for obegransat skattskyldiga — aktiebolag

Avyttring av aktier och utdelning

For aktiebolag beskattas alla inkomster, inklusive skattepliktiga
kapitalvinster och utdelningar, i inkomstslaget naringsverksamhet
med en skattesats om for narvarande 22 procent. Berakningen av
kapitalvinst respektive kapitalforlust sker i huvudsak pad samma satt
som for fysiska personer och dodsbon i enlighet med vad som beskrivits
ovan. Kapitalforluster pd aktier far endast dras av mot skattepliktiga
kapitalvinster pa aktier och andra deldgarratter. Om en kapitalforlust
inte kan dras av hos det foretag som gjort forlusten, kan den dras av mot
skattepliktiga kapitalvinster pa aktier och andra deldgarratter hos ett
annat foretag i samma koncern, om det foreligger koncernbidragsratt
mellan foretagen och bada foretagen begar det for ett beskattningsar
som har samma deklarationstidpunkt eller som skulle ha haft det om
inte nagot av foretagens bokforingsskyldighet upphor. En kapitalforlust
som inte kan utnyttjas det ar den uppkommer far sparas och dras av
mot kapitalvinster ett senare ar utan begransning i tiden.

Sarskilda skattefragor for innehavare av aktier som ar
begransat skattskyldiga i Sverige

Kapitalvinstbeskattning

Aktiedgare som ar begransat skattskyldiga i Sverige och som inte
bedriver verksamhet fran fast driftstalle i Sverige kapitalvinstbeskattas
normalt inte i Sverige vid avyttring av aktier. Aktieagare kan dock bli
foremal for beskattning i sin hemviststat. Enligt den s.k. tiodrsregeln kan
fysiska personer som ar begransat skattskyldiga i Sverige bli foremal
for svensk beskattning vid avyttring av aktier om de vid ndgot tillfalle
under avyttringsaret eller nagot av de tio foregdende kalenderaren
varit bosatta eller stadigvarande vistats i Sverige. Tillampligheten av
denna bestammelse har dock begransats i avtal for undvikande av

dubbelbeskattning som Sverige ingatt med andra lander.

Kupongskatt

For aktieagare som ar begransat skattskyldiga i Sverige och som
erhaller utdelning pad aktier i ett svenskt aktiebolag uttas normalt
svensk kupongskatt. Skattesatsen ar for narvarande 30 procent, men
reduceras i allmanhet genom skatteavtal som Sverige ingatt med andra
lander. Flertalet av Sverige skatteavtal mojliggor nedsattning av den
svenska skatten till avtalets skattesats direkt vid utdelningstillfallet
om erforderliga uppgifter om den utdelningsberattigade foreligger.
| Sverige verkstalls avdraget for kupongskatt normalt av Euroclear
Sweden, eller betraffande forvaltarregistrerade aktier, av forvaltaren.

| det fall 30 procent kupongskatt innehallit vid utbetalning till en
person som har ratt att beskattas enligt en lagre skattesats eller for
mycket kupongskatt annars innehallits, kan aterbetalning begaras hos
Skatteverket fore utgangen av det femte kalenderaret efter utdelningen.
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Komplett forteckning av styrelsens och VD:s samtliga
uppdrag de senaste fem aren enligt Bolagsverket

Nedanstaende uppgifter baseras pa registerutdrag fran Bolagsverket den 2 september 2017.

Namn Org nummer Befattning Tid

Gosta Blomqvist Styrelseordférande

Touchtech AB 556749-5006 Ordforande 2017-01-24 -
Addovation AB 556961-7219 Ordforande 2014-02-12 -
Addovation Sweden AB 559055-2591 Ordforande 2016-05-13 -
Bostadsrattsforeningen Gardburen 14 769605-6808 Ledamot 2013-08-23 -
Gadvise AB 556971-4263 Ledamot 2014-05-13 -
Gadvise 540608-XXXX Innehavare 2006-02-17 -

| foljande foretag innehar, eller har Gosta Blomgvist under de senaste fem aren haft, en direkt dgarandel som
dverstiger tio procent: Gadvise AB och Gadvise (enskild firma).

Namn Org nummer Befattning Tid

Bjorn Westman Ledamot

Touchtech AB 556749-5006 Ledamot 2014-10-13 -
Aluwave AB 556547-5695 Ledamot 2015-10-14 -
Forsway Scandinavia AB 556639-3806 Suppleant 2016-01-14 -
Halon Security AB 556805-9447 Ledamot 2015-09-03 -
LumenRadio AB 556761-7492 Ledamot 2016-07-14 -
Portomus AB 556749-5006 Ledamot 2015-08-11 -
Qvido AB 556885-5968 Suppleant 2016-08-01 -

Ledamot 2013-10-16 — 2016-08-01

Techship AB 556789-1959 Ledamot 2014-11-21 -
Wrebit AB 559046-4318 Ledamot 2016-08-24 -

Bjorn Westman har under de senaste fem aren inte haft en direkt dgarandel som Overstiger tio procent i nagot bolag.
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Namn Org nummer Befattning Tid
Bengt Nilsson Ledamot
Touchtech AB 556749-5006 Ledamot 2014-10-13 -
Accensus AB 556909-2397 Suppleant 2016-06-13 -

Ledamot 2012-11-05 -2016-06-13
Beamwallet Nordic AB 559015-7391 Ordforande 2016-11-24 -

Ledamot 2015-06-01 - 2016-11-24
Event's Now Goteborg AB 556987-6252 Suppleant 2014-10-24 -
GJL Group AB 556680-6492 Ordforande 2005-10-24 -
Greenfield AB 556216-8244 Ordférande Pagaende, startdatum saknas
Greentrade AB 556717-5905 Ledamot 2015-06-09 -

Ordforande 2007-03-30 - 2015-06-09
Greentrade Aviation AB 556782-1771 Ledamot 2009-07-02 -

VD 2010-11-25 -

Ordforande 2009-07-02 - 2010-11-25
Greentrade Call AB 556890-3156 Ordforande 2012-04-11 -2014-12-10

Hikkadua Investments AB
Ides AB

Industrial and Financial Systems, IFS Aktie-
bolag

Jur kand Cecilia Hermansson AB

Juridiska Byran Familjejuridik i Goteborg AB
Leandev AB

Norelia AB

Oneflow AB

Pagero AB

Pagero Sverige AB

Payer Financial Services AB

Plejd AB

PocketMobile Communications Aktiebolag
Primelog Holding AB

Primelog Software AB

Proxio AB

Upstream AB

Wint AB

Wint Accounting AB
Wint Group AB

| foljande foretag innehar, eller har Bengt Nilsson under de senaste fem aren haft, en direkt dgarandel som dverstiger tio

Upplost genom fusion 2014-12-10

556649-3838
556649-8902

556122-0996

559075-3728
559079-7519
556744-7056
556647-3467
556903-2989
556581-4695

556752-2981

556736-8724
556790-9477
556593-0798
556680-6914
556642-2597
556698-4291

Ledamot

Ordforande
Ledamot

VD
Suppleant
Suppleant
Ledamot
Ordforande
Ledamot
Ledamot
VD
Ordforande
Ordforande
VD
Ledamot
Ledamot
Ledamot
Ledamot
Ledamot

Ordforande

Konkurs avslutad 2015-07-07

556555-8011
556433-1717
556482-1295
556995-6914

Ledamot
Ledamot
Ledamot

Ordforande

2004-03-30 -
2005-02-08 -

- 2016-04-11

- 2003-02-24
2016-09-07 -
2016-10-11 -
2013-07-22 -
2003-09-04 -
2017-06-16 -
2005-02-17 -
2011-02-18 -
2007-10-09 - 2013-07-24
2008-02-22 - 2017-02-17
2016-09-16 - 2017-02-17
2013-02-05 -
2016-02-09 -
2011-02-16 - 2015-11-18
2013-08-07 - 2017-03-29
2013-08-07 - 2017-03-29
2009-11-12 - 2015-07-07

2014-03-31 - 2016-07-05
2017-08-02 -
2017-08-02 -
2015-07-08 -

procent: Pagero AB, Greenfield AB, Greentrade AB, Greentrade Aviation AB, Touchtech AB och Norelia AB.

TOUCHTECH MEMORANDUM



Namn Org nummer Befattning Tid

Jorgen Weiss Ledamot

Touchtech AB 556749-5006 Ledamot 2017-08-17 -

Intellego Technologies AB 556864-1624 Ledamot 2016-05-02 - 2017-06-30
Progmize AB 556980-9782 Ledamot 2014-08-28 -

| foljande foretag innehar, eller har Jorgen Weiss under de senaste fem aren haft, en direkt dgarandel som overstiger tio
procent: Progmize AB.

Namn Org nummer Befattning Tid
Deniz Chaban VD
Touchtech AB 556749-5006 VD 2017-08-17 -
Ledamot 2008-03-05 -2017-08-17

| foljande foretag innehar, eller har Deniz Chaban under de senaste fem aren haft, en direkt dgarandel som overstiger tio
procent: Touchtech AB.

Ovrig information om styrelsen

Ingen styrelseledamot eller ledande befattningshavare har forekommit i bedragerirelaterade mal, innehaft naringsfor-
bud eller motsvarande. Bengt Nilsson har forekommit i en konkurs (Proxio AB) under den senaste femarsperioden. Inga
omstandigheter har framkommit i samband med konkursen som indikerat att Bengt Nilsson inte skulle ha fullgjort sina
forpliktelser som styrelseledamot pa ett fullgott satt.

TOUCHTECH MEMORANDUM
52






Q touchtech

Touchtech AB

Vastra Hamngatan 1
41117 Goteborg

Telefon: 031-75 73 250
E-post: info@touchtech.com
Hemsida: www.touchtech.com



