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OM MEMORANDUMET

Definitioner

| detta memorandum galler foljande defi-
nitioner om inget annat anges; med "Bo-
laget” eller "Touchtech” avses Touchtech
AB med organisationsnummer 556749-
5006. Med "Spotlight Stock Market” avses
ATS Finans AB med organisationsnum-
mer 556736-8195 med bifirma Spotlight
Stock Market. Med "Aktieinvest” avses
Aktieinvest FK AB med organisationsnum-
mer 556072-2596. Med "Euroclear” avses
Euroclear Sweden AB med organisation-
snummer 556112-8074.

Undantag fran prospektskyldighet
Detta memorandum har inte granskats
och godkants av Finansinspektionen.
Memorandum avseende nyemission av
aktier ar undantaget fran prospektsky-
Idighet enligt lagen om handel med
finansiella instrument. Enligt 2 kap 4§ i
lagen om handel med finansiella instru-
ment behodver ett prospekt inte upprattas
om "det belopp som sammanlagt inom
EES ska betalas av investerarna under en
tid av tolv manader motsvarar hogst 2,5
miljoner euro”, vilket ar fallet i foreliggande
nyemission.

Memorandumets distributionsomrade

Inbjudan att teckna aktier enligt detta
memorandum vander sig inte till personer
vars deltagande forutsatter ytterligare
prospekt, registreringsatgarder eller
andra atgarder &n de som foljer av svensk
ratt. Memorandumet far inte distribueras

i Australien, Schweiz, Hongkong, Japan,
Kanada, Nya Zeeland, Singapore, Sydaf-
rika, Sydkorea, USA eller annat land dar
distributionen eller erbjudandet kraver

ytterligare atgarder, eller strider mot regler
i sddant land. For memorandumet galler
svensk ratt. Tvist med anledning av inne-
hallet i detta memorandum eller darmed
sammanhangande rattsforhéallanden ska
avgoras av svensk domstol exklusivt.

Memorandumets tillgéanglighet

Memorandumet finns tillgangligt pa
Bolagets huvudkontor samt pé Bolagets
hemsida: www.touchtech.com.
Memorandumet kan aven laddas ned fran
Spotlights hemsida:
www.spotlightstockmarket.com.

Uttalanden om framtiden

Uttalanden om framtiden och ovriga
framtida forhallanden i detta memoran-
dum aterspeglar styrelsens nuvarande
syn avseende framtida handelser och
finansiell utveckling. Framatriktade utta-
landen uttrycker endast de bedomningar
och antaganden som styrelsen gor vid
tidpunkten f6r memorandumet. Dessa
uttalanden ar val genomarbetade, men
lasaren uppmarksammas péa att dessa,
sasom alla framtidsbeddmningar, ar fore-
nade med osékerhet.

Om Spotlight

Touchtech, har i syfte att sakerstélla att ak-
tiedgare och ovriga aktorer pa marknaden
erhaller korrekt, omedelbar och samtidig
information om Bolagets utveckling, traffat
en dverenskommelse med Spotlight

om informationsgivning. Bolaget foljer
tillampliga lagar, forfattningar och rekom-
mendationer som galler for bolag som ar
anslutna till Spotlight. Allmanheten kan
kostnadsfritt prenumerera pa Bolagets

pressmeddelanden och rapporter genom
att anmala intresse for detta pa Cisions
hemsida, https//news.cision.com/se.

Spotlight ar en bifirma till ATS Finans AB,
ett vardepappersbolag under Finansin-
spektionens tillsyn. Spotlight driver en

sa kallad MTF-plattform. Bolag som ar
noterade pa Spotlight Stock Market har
forbundit sig att félja Spotlights regelverk.
Avtalet syftar bland annat till att saker-
stalla att aktiedgare och 6vriga aktorer pa
marknaden far korrekt, omedelbar och
samtidig information som kan péaverka
Bolagets aktiekurs.

Handeln pa Spotlight sker i ett elektroniskt
handelssystem som ar tillgangligt for de
banker och fondkommissionarer som ar
anslutna till Nordic Growth Market, NGM.
NGM ar en svensk reglerad marknad-
splats under Finansinspektionens tillsyn
som driver marknader i Sverige, Norge,
Finland och Danmark. Bolaget startades
1999 och ar idag ett helagt dotterbolag
till Borse Stuttgart. NGM erbjuder handel
i alla typer av vardepapper och all handel
sker i det egenutvecklade borssystemet
Elasticia. Det innebéar att den som vill
kopa eller sélja aktier som ar noterade pa
Spotlight kan anvanda sin vanliga bank
eller fondkommissionar.

Regelverket och aktiekurser aterfinns pa
Spotlights hemsida:
www.spotlightstockmarket.com.


http://www.touchtech.com
http://www.spotlightstockmarket.com
http://https//news.cision.com/se
http://www.spotlightstockmarket.com

INBJUDAN

INBJUDAN ATT TECKNA AKTIER
| TOUCHTECH

| syfte att starka Bolagets rorelsekapital infor fortsatt kommersialisering med fokus pé forséljning,
marknadsforing, produktutveckling och forstarkning av organisationen har styrelsen i Touchtech den 12
december 2019 beslutat att genomfdra en nyemission av hogst 723 100 aktier med foretradesratt for Bolagets
aktiedgare. Aven allménheten ges méjlighet att teckna aktier utan foretradesratt i emissionen.

Den som pé avstamningsdagen den 15 januari 2019 &r registrerad som aktiedgare i Touchtech erhaller en (1)
teckningsratt for varje innehavd aktie. Tio (10) teckningsréatter ger innehavaren ratt att teckna en (1) ny aktie
under perioden 17 januari — 31 januari 2020, till en teckningskurs om 11,50 SEK.

For det fall samtliga aktier inte tecknas med stod av teckningsratter ska styrelsen besluta om tilldelning av
aktier tecknade utan stod av teckningsratter i enlighet med de villkor som faststallts av styrelsen och som
framgéar av avsnittet "Villkor och anvisningar”. Tilldelning kommer ske i enlighet med styrelsens beslut.
Teckning kan dven ske utan foretradesratt i enlighet med de villkor som framgér av ovan namnda avsnitt.

Emissionsbeslutet innebar att Bolagets aktiekapital kan komma att 6ka med hogst 72 310 SEK, frdn 723 100
SEK till 795 410 SEK, genom nyemission av hogst 723 100 aktier. Utspadningen for befintliga aktieagare som
véljer att inte teckna sin andel uppgar vid full teckning till hogst 723 100 aktier, vilket motsvarar 9,1 procent
av det totala antalet aktier och kapital i Bolaget efter Foretradesemissionen. Aktieagare som valjer att inte
delta i Foretradesemissionen har majlighet att helt eller delvis kompensera sig ekonomiskt for utspadningen
genom att salja sina teckningsréatter. Handel med teckningsratter kommer ske pa Spotlight under perioden
17 - 29 januari 2020. Teckningskursen i Foretradesemissionen uppgar till 11,50 SEK per aktie, vilket innebar
att Bolaget, vid full teckning, tillfors cirka 8,3 MSEK fére emissionskostnader. Emissionskostnader beraknas
uppga till cirka 0,6 MSEK exklusive garantikostnader. Garantikostnaderna uppgar till cirka 0,15 MSEK. Med
hansyn tagen till nAmnda kostnader om totalt 0,75 MSEK beraknas Bolaget tillféras en nettolikvid om cirka 7,6
MSEK vid full teckning.

Bolaget har erhallit teckningsforbindelser uppgéende till cirka 3,2 MSEK motsvarande cirka 39 procent

av emissionen och darutdver emissionsgarantier fran uttalat 1angsiktiga investerare om cirka 5,1 MSEK
motsvarande cirka 61 procent av emissionen. Teckningsforbindelser och emissionsgarantier ar inte
sakerstallda genom bankgaranti, sparrmedel, pantsattning eller liknande arrangemang. Ersattning utgar med
tre (3) procent kontant pé& garanterat kapital. Ingen ersattning utgér for lamnade teckningsforbindelser.
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Avstamningsdag:
Teckningsperiod:

Teckningskurs:

Foretradesratt:

Antal aktier i erbjudandet:
Emissionsvolym:

Antal aktier innan emission:

Vardering (pre-money):

Handel med teckningsratter:

Handel med Betald Tecknad Aktie
("BTA"):

Handelsplats:

Teckningsforbindelser och
emissionsgarantier:

ISIN-koder:

Ansvar

Avstamningsdag ar 15 januari 2020. Sista dag for handel

i Bolagets aktie inklusive ratt att erhalla teckningsratter ar
den 13 januari 2020 och forsta dag exklusive ratt att erhalla
teckningsratter var den 14 januari 2020.

17 januari - 31 januari 2020.

11,50 SEK per aktie.

For varje befintlig aktie erhélls en (1) teckningsratt. Det kravs
tio (10) teckningsratter for teckning av en (1) ny aktie.

Erbjudandet omfattar hogst 723 100 aktier.
8 315 650 SEK.
7 231 000 aktier.

Cirka 83,2 MSEK baserat pa teckningskursen 11,50 SEK.

Handel med teckningsratter kommer att ske pa Spotlight
under perioden 17 januari — 29 januari 2020.

Handel med BTA kommer att ske pa Spotlight fran och med
den 17 januari 2020 fram till dess att Bolagsverket har regis-
trerat emissionen. Denna registrering forvantas ske i mitten av
februari 2020.

Bolagets aktie ar listad pa Spotlight under kortnamnet
"TOUCH".

Bolaget har erhallit teckningsforbindelser om cirka 3,2 MSEK
och emissionsgarantier om cirka 5,1 MSEK, innebarande att
emissionen ar fullt sdkerstalld pa forhand.

Touchtech stamaktie: SE0010414482
Touchtech TR: SE0013647617
Touchtech BTA: SE0013647625

Styrelsen for Touchtech AB ar ansvarig for innehallet i detta memorandum. Nedan angivna personer forsakrar
harmed gemensamt som styrelse att de vidtagit alla rimliga forsiktighetsatgarder for att sakerstalla att
uppgifterna i memorandumet, sdvitt de vet, Overensstammer med faktiska forhallanden och att ingenting ar
utelamnat som skulle kunna paverka dess innebdrd.

Goteborg den 14 januari 2020
Styrelsen i Touchtech AB

Gdsta Blomquvist Bengt Nilsson
Styrelseordforande Styrelseledamot

Jorgen Weiss Simon Saneback
Styrelseledamot Styrelseledamot
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BAKGRUND OCH MOTIV FOR
FORELIGGANDE NYEMISSION

s

Bakgrund

Touchtech har de senaste aren etablerat sig pa den
nordiska marknaden som en av de mest framstaende
aktdrerna med I6sningar for att digitalisera butiker och
showrooms. Bolaget har idag mer an 30 kunder inom retail-
segmentet.

En nyckelkund under 2019 har varit det danskagda bolaget
Bestseller. Bestseller-koncernen, ett av varldens storsta
modehus med mer an 6 000 butiker globalt, ingick under
hosten 2019 ett globalt ramavtal med Touchtech. Detta
har bidragit till en dubblering av antalet Touchtech Vendo
installationer under 2019.

Under 2019 togs aven ett beslut att utveckla en ny produkt,
Touchtech Showroom. Produkten har utvecklats i nara
samband med Bestseller och vander sig till bolag med
egen tillverkning. Med Touchtech Showroom kan kunderna
digitalisera sin B2B-forsaljning i sina showrooms vilket
mojliggor betydande kostnadsbesparingar och en mer
kreativ inkopsprocess. Utvecklingsarbetet kommer fortga
under 2020 till dess att produkten ar klar for utrullning till
Bestsellers cirka 600 showrooms.

Bolaget ar en tidig aktér med nya produkter for en marknad

under kraftig forandring och har for narvarande ett forsprang
gentemot andra aktdrer. Bolagets styrelse bedomer att det
finns goda forutsattningar for att Touchtech ska kunna bli en
marknadsledande aktor med digitala mjukvaruldsningar for
fysiska butiker och showrooms pé en global marknad.

Bolagets malsattning ar att under kommande ar intensifiera
marknadsbearbetningen, expandera till fler lander och
utvecklingsmassigt fortsatta ligga i framkant med sina
|6sningar for fysiska butiker och showrooms.

Touchtech har idag ett uttalat fokus mot
konfektionsbranschen men kommer bearbeta fler
branschinriktningar och applikationer inom detaljhandeln.
Bolaget vill darfor forstarka organisationen med fler
utvecklare for att skapa branschspecifik funktionalitet och
nya tjanster.

Bolaget upplever att det finns ett starkt momentum i
verksamheten och att det finns ett behov av att starka
organisationen for att battre utnyttja de mojligheter som
marknaden ger. For att finansiera detta genomfor Bolaget en
foretradesemission pa cirka 8,3 MSEK, genom utgivande av
723 100 aktier. Foretradesemissionen ar garanterad till sin
helhet.

TOUCHTECH EMISSIONSMEMORANDUM

6

Nettolikviden frdn emissionen, efter avdrag for
emissionskostnader, forvantas uppga till cirka 7,6 MSEK.

Likviden kommer framst anvandas till fdljande aktiviteter och
enligt nedan rangordning:

Forstarkning av Bolagets rorelsekapital under en
tid d& Bolaget annu ar i ett uppbyggnadsskede och
annu inte har ett operativt kassaflode som tacker
Bolagets investeringar i produktutveckling och
marknadsbearbetning

+  Fortsatt forstarkning av kommersialisering- och
forsaljningsorganisationen med fokus pé bearbetning av
storre globala kunder

Vidareutveckling av koncept och funktionalitet i Bolagets
produkter, Touchtech Vendo och Touchtech Showroom

Framtida kapitalbehov

Det befintliga rorelsekapitalet ar enligt styrelsens bedomning
inte tillrackligt for de operativa malsattningar Bolaget arbetar
efter. Baserat pa Bolagets budget for 2020, och som innefattar
de satsningar i produktutveckling och marknadsbearbetning
som detta memorandum férespeglar, kommer ett
rorelsekapitalbehov uppstd under februari/mars 2020.

Styrelsen beddmer att Bolaget, i det fall
foretradesemissionen fulltecknas, kommer ha ett eget
kapital som gor det mojligt att bedriva verksamheten

fram till att Bolaget blir sjalvfinansierat. Bolaget hade
redan idag, vid minskade satsningar p& produktutveckling
och marknadsbearbetning, varit sjalvfinansierat.
Foretradesemissionen anses vara av expansiv karaktar da
den syftar till att bibehalla ett hodgt momentum och befésta
Bolagets position som en av de ledande aktorerna inom
digitala I6sningar for detaljhandeln.

Bolaget planerar inte for ytterligare emissioner men det

kan inte uteslutas att ytterligare kapitalbehov kan komma

att uppsté i framtiden till foljd av exempelvis utokade
produkt- och marknadssatsningar eller oférutsedda negativa
handelser. Ett eventuellt tillkommande kapitalbehov kan
dock aven fyllas genom andra finansieringsalternativ sdsom
lanefinansiering, forskottsbetalningar fran kunder och
bidrag.

TOUCHTECH EMISSIONSMEMORANDUM



VD HAR ORDET VILLKOR OCH ANVISNINGAR

Foretradesratt till teckning
Den pagéende digitala transformationen inom detaljhandeln, med e-handelns framfart, fortsatter att vara omvalvande Den som pa avstamningsdagen den 15 januari 2020 &r aktiedgare i Touchtech ager foretradesratt
for hela branschen. Nastan dagligen kommer nyheter om handlare som tvingas skara ner eller avveckla sin verksamhet att teckna aktier i Bolaget utifran befintligt aktieinnehav i Bolaget.
till foljd av dalig lonsamhet. "Butiksddden” har blivit ett vanligt begrepp i branschen och bland allmanheten.
Detaljhandelns utmaningar &r manga och drabbar i lika stor utstrackning stora som sma varumarken pé den globala Teckningsratter (TR)
marknaden. Det ar inte langre hallbart att satsa pa enbart tillvaxt genom att etablera fler butiker eller kdpa fler annonser Aktieagare i Touchtech erhéller for varje befintlig aktie en (1) teckningsratt. Det kravs tio (10)
pa sociala medier. Samtidigt ar det inte heller |att att kapa ytterligare kostnader utan att det drabbar servicegraden allt teckningsratter for att teckna en (1) ny aktie.
for negativt. Handeln maste helt enkelt f& bukt med den daliga Ionsamheten genom att oka produktiviteten.
Teckningskurs
Det ar just dar Touchtech kommer in i bilden. Med vara kostnadseffektiva produktivitetsldsningar for retail kan vara Teckningskursen &r 11,50 SEK per aktie. Courtage utgar ej.
kunder gora mer vardehdjande aktiviteter for konsumenter till mindre insatser. Mer forsaljning, mer personlig service
och mer [dbnsamhet med mindre butiksyta, mindre personalstyrka och mindre fysiska produkter. Vart 16fte ar okad Avstamningsdag
produktivitet som leder till forbattrad Ionsamhet. For att uppfylla vart 16fte har vi utvecklat tva produktivitetshojande Avstamningsdag hos Euroclear Sweden AB, (VPC) for ratt till deltagande i emissionen ar den 15

mjukvarulosningar: januari 2020. Sista dag for handel i Touchtechs aktie med ratt till deltagande i emissionen ar den
13 januari 2020. Forsta dag for handel i Touchtechs aktie utan ratt till deltagande i emissionen ar
* Touchtech Vendo — som &r den digitala séljaren som bemater och den 14 januari 2020.

inspirerar konsumenten i butik och maojliggor forsaljning fran det fulla

Sl arse) el e il hgrrjlevelran.?. _ . Teckning av nya aktier ska ske under tiden frén och med den 17 januari 2020 till och med den 31

*  Touchtech Showroom - den digitala inkOpsassistenten som bidrar ; . januari 2020. Efter teckningstidens utgang blir outnyttjade teckningsratter ogiltiga och férlorar
till ett optimalt ink6p av kommande kollektioner i B2B Showrooms dar - darefter sitt varde. Efter teckningstiden kommer outnyttjade teckningsratter, utan avisering fran
produktionskostnaden for provkollektioner kraftigt reduceras. j Euroclear (VPC), att bokas bort frén aktiedgarnas VP-konton.

Teckningsperiod

ldag anvands Touchtechs innovativa portfolj av produktivitetslosningar pa —— ; ’ 3 Handel med teckningsratter (TR)

fler an 15 marknader av ett 30-tal varumarken sdsom Eton, J.Lindeberg, = - Handel med teckningsréatter kommer att ske pa Spotlight Stock Market under perioden fran och
Stenstroms, Elgiganten och Jack & Jones. Tillsammans med vara kunder ' s . ' med den 17 januari 2020 till och med den 29 januari 2020. Vardepappersinstitut med erforderliga
hittar vi standigt nya satt att oka produktiviteten inom detaljhandeln och ! . \_ . tillstdnd handlagger férmedling av kdp och férsaljning av teckningsratter. Den som énskar kdpa
ser fram emot att lansera fler nyheter framéver. Darfor ar vi valdigt stolta j ' b 9 . eller sélja teckningsratter ska darfor vanda sig till sin bank eller fondkommissionar. Teckningsratter
dver att Bestseller valt Touchtech som partner i sin digitaliseringsresa. ' : - 3 som ej utnyttjas for teckning i foretradesemissionen maste saljas senast den 29 januari 2020 eller
Sedan september 2019 har Jack & Jones, ett av 18 varuméarken inom ; a_r_lvéndas for teckning av aktier senast den 31 januari 2020 for att inte bli ogiltiga och forlora sitt
Bestseller-koncernen, anslutit 200 butiker i Europa till Touchtech Vendo. 0, e e 4 varde.

Samtidigt har Vero Moda, ett annat varumarke inom Bestseller-koncernen, ' ol

investerat ca 7,6 MSEK i Touchtech Showroom for att digitalisera B2B-
forsaljningsprocessen i sina showrooms.

Emissionsredovisning och anmélningssediar

Direktregistrerade aktieagare

De aktieagare eller foretradare for aktiedgare som pa ovan namnda avstdmningsdag ar
registrerade i, den av Euroclear Sweden (VPC) for Bolagets rakning forda, aktieboken,

erhaller fortryckt emissionsredovisning med (VPC), sarskild anmalningssedel 1 och 2 samt
informationsbroschyr. Av den fortryckta emissionsredovisningen framgar bland annat erhallna
teckningsratter. Den som ar upptagen i den i anslutning till aktieboken sarskilt forda férteckning
Over panthavare med flera, erhaller inte ndgon emissionsredovisning utan underrattas separat.
VP-avi som redovisar registreringen av teckningsréatter pa aktiedgares VP-konto utsandes e;j.

Touchtech representerar en ny vag som forenar den digitala
och fysiska handeln med ett bevisat resultat som okar
forsaljningen, kundupplevelsen och [6nsamheten. Med en
stor global kund som Bestseller och ett team med mangéarig
retail-erfarenhet i bagaget star Touchtech redo i

pole position for att driva utvecklingen av Retail 2.0.

Med en preliminar nettoomsattning for 2019 pa - W e AR Lanl Vo R, B B RS I L i Forvaltarregistrerade aktiesgare

11,9 MSEK, vilket ar en 6kning med drygt 95% S e SV ORI LA LR R N B B e el ok Aktieagare vars innehav av aktier i Touchtech ar forvaltarregistrerade hos bank eller annan
jamfort med 2018, hoppas jag att s& ménga som Do iR ORI LR e T T O RIS X St forvaltare erhaller informationsbroschyr. Teckning och betalning, med respektive utan
majligt vill vara med pa var fortsatta tillvaxtresa The 7L T B e IR BT DRSS T SO S S foretradesratt, ska ske i enlighet med anvisningar fran respektive forvaltare.

och deltar i den pagaende foretradesemissionen.
L o R R : SR Teckning med stdd av foretradesratt
Deniz Chaban > S ST L e Gl e e SR 1 B Ll Teckning med stdd av foretradesréatt ska ske genom samtidig kontant betalning senast
VD, Touchtech AB k= - b S L R S SR B e ST N ,;_"_ J den 31 januari 2020. Teckning genom betalning ska goras antingen med den, med
: A I : e Fein ) Sl emissionsredovisningen utsanda, fortryckta inbetalningsavin eller med den inbetalningsavi som
ar fogad till den sarskilda anmalningssedeln 1 enligt foljande alternativ:

1) Fortryckt inbetalningsavi

| de fall samtliga pa avstamningsdagen erhallna teckningsratter utnyttjas for teckning ska endast
den utsanda fortryckta inbetalningsavin anvandas som underlag for teckning genom kontant
betalning. Sarskild anmalningssedel 1 ska da ej anvandas. Observera att anmalan om teckning ar
bindande.

F, 47,
4 ik g L e
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VILLKOR & ANVISNINGAR

2) Sarskild anmalningssedel 1

| de fall teckningsratter forvarvas eller avyttras, eller

ett annat antal teckningsratter an vad som framgar av
den fortryckta emissionsredovisningen utnyttjas for
teckning, ska den sarskilda anmalningssedeln anvandas
som underlag for teckning genom kontant betalning.
Aktieagaren ska pa sarskild anmalningssedel 1 uppge
det antal aktier som denne tecknar sig for och pé
bifogade inbetalningsavin fylla i det belopp som ska
betalas. Betalning sker sdledes genom utnyttjande

av inbetalningsavin. Ofullstandig eller felaktigt ifylld
anmalningssedel kan komma att lamnas utan avseende.
Observera att anmalan om teckning ar bindande.

Sarskild anmalningssedel 1 kan erhallas fran Aktieinvest
FK AB pa nedanstdende telefonnummer. Ifylld
anmalningssedel ska i samband med betalning skickas
eller lamnas pé nedanstaende adress och vara Aktieinvest
FK AB tillhanda senast klockan 17.00 den 31 januari

2020. Det ar endast tillatet att insanda en (1) sarskild
anmalningssedel 1. | det fall fler an en anmalningssedel
insédndes kommer enbart den sist erhéllna att beaktas.

Ovriga anmalningssedlar kommer s&ledes att lamnas
utan avseende. Observera att anmalan om teckning ar
bindande.

Aktieinvest FK AB

Emittentservice

Box 7415

103 91 STOCKHOLM

Telefon: 08-5065 1795

E-post: emittentservice@aktieinvest.se

Teckning utan stod av foretradesratt

Teckning av aktier utan stdd av foretrade ska ske under
samma period som teckning av aktier med foretradesratt,
det vill sdga frdn och med den 17 januari 2020 till och med
31 januari 2020. Anmalan om teckning utan foretradesratt
genom att Sarskild anmalningssedel 2 ifylls, undertecknas
och skickas till Aktieinvest FK AB p& adress enligt ovan
eller till forvaltaren. Nagon betalning ska ej ske i samband
med anmalan om teckning av aktier utan foretradesratt,
utan sker i enlighet med vad som anges nedan. Sarskild
anmalningssedel 2 ska vara Aktieinvest FK AB tillhanda
senast klockan 17.00 den 31 januari 2020. Det ar endast
tilldtet att insédnda en (1) Sarskild anmalningssedel 2. | det
fall fler an en anmalningssedel insandes kommer enbart
den sist erhélina att beaktas. Ovriga anmalningssedlar
kommer saledes att lamnas utan hanseende. Observera
att anmalan om teckning ar bindande.

Tecknare med depa: For att aberopa subsidiar
foretradesratt maste teckningen ga via samma forvaltare
som teckningen med foretradesratt.

Tilldelningsprinciper vid teckning utan stéd av
foretradesratt

For det fall inte samtliga aktier tecknas med foretradesratt

enligt ovan ska styrelsen, inom ramen for emissionens
hogsta belopp, besluta om tilldelning av aktier till annan
investerare som tecknat aktier utan stod av foretradesratt
samt besluta om hur férdelning mellan tecknare ska ske.

i) | forsta hand ska tilldelning av aktier som tecknats

utan stod av teckningsratter ske till dem som tecknat
aktier med stdd av teckningsratter och, for det fall dessa
inte kan erhélla full tilldelning, i férhallande till det antal
teckningsratter som var och en utnyttjat for teckning av
aktier, dock att tecknare som med tillampning av denna
tilldelningsprincip skulle ha tilldelats farre an 50 aktier efter
avrundning ska tilldelas antingen 50 aktier eller inga aktier.

ii) I andra hand ska tilldelning av aktier som tecknats utan
stod av teckningsratter ske till andra som anmalt sig for
teckning utan stdd av teckningsratter och, for det fall
dessa inte kan erhalla full tilldelning, i forhallande till det
antal aktier som var och en anmalt for teckning, dock att
tecknare som med tillampning av denna tilldelningsprincip
skulle ha tilldelats farre an 50 aktier efter avrundning ska
tilldelas antingen 50 aktier eller inga aktier.

iii) | tredje hand ska tilldelning ske till emissionsgaranterna
i forhallande till garanterad belopp. Oaktat ovanstaende
ska tilldelning utan foretradesratt inte ske med ett storre
antal aktier an undertecknat.

Vanligen observera: Forvaltarregistrerade (depa)

tecknare, som vill 6ka sannolikheten att fa tilldelning

utan foretradesratt genom att aven teckna aktier med
foretradesratt, maste dock teckna aktier utan foretradesratt
genom samma forvaltare som de tecknat aktier med
foretradesratt. Annars finns det vid tilldelningen ingen
mojlighet att identifiera en viss tecknare som tecknat aktier
sé&val med som utan stdd av teckningsréatter.

Tilldelning vid teckning utan foretradesratt

Besked om eventuell tilldelning av aktier tecknade
utan foretradesratt Iamnas genom Oversandande av
tilldelningsbesked i form av en avrakningsnota. Likvid
ska erlaggas senast den dag som framkommer av
avrakningsnotan. Nagot meddelande lamnas ej till

den som inte erhallit tilldelning. Erlaggs e;j likvid i ratt
tid kan aktierna komma att dverlatas till annan. Skulle
forsaljningspriset vid sddan overlatelse komma att
understiga priset enligt detta erbjudande, kan den som
ursprungligen erhallit tilldelning av dessa aktier komma att
fa svara for hela eller delar av mellanskilinaden.

Aktiedgare bosatta i utlandet

Aktiedgare bosatta utanfor Sverige (avser dock ej
aktiedgare bosatta i USA, Kanada, Nya Zeeland, Sydafrika,
Japan, Australien, Sydkorea, Hong Kong, Schweiz,
Singapore eller nagot annat land dér distributionen

eller denna inbjudan kraver ytterligare prospekt,
registreringséatgarder eller andra atgarder an de som foljer
svensk ratt eller som strider mot regler i sddant land) vilka
ager ratt att teckna aktier i nyemissionen, kan vanda sig till
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Aktieinvest FK AB pa telefon enligt ovan for information om
teckning och betalning.

Tilldelning av teckningsratter och utgivande av nya aktier vid
utnyttjande av teckningsratter till personer som ar bosatta
utanfor Sverige kan paverkas av vardepapperslagstiftningar

i sddana lander. Med anledning harav kommer, med

vissa undantag, aktiedgare som har sina befintliga aktier
direktregistrerade pa VP-konton och har registrerade adresser
i till exempel USA, Kanada, Nya Zeeland, Sydafrika, Japan,
Australien, Sydkorea, Hong Kong, Schweiz eller Singapore
inte att erhalla detta memorandum. De kommer inte heller att
erhélla ndgra teckningsratter pa sina respektive VP-konton.
De teckningsratter som annars skulle ha registrerats for
s&dana aktiedgare kommer att séljas och forsaljningslikviden,
med avdrag for kostnader, kommer att utbetalas till sddana
aktiedgare. Belopp understigande 100 SEK kommer inte att
utbetalas.

Betald tecknad aktie (BTA)

Teckning genom betalning registreras hos Euroclear Sweden
AB (VPC) s& snart detta kan ske, vilket normalt innebéar nagra
bankdagar efter betalning. Darefter erhéller tecknaren en
VP-avi med bekraftelse pa att inbokning av betalda tecknade
aktier (BTA) skett pa tecknarens VP-konto. De nytecknade
aktierna ar bokforda som BTA pa VP-kontot tills nyemissionen
blivit registrerad hos Bolagsverket.

Handel i BTA

Handel i BTA kommer att ske pé Spotlight Stock Market fran
den 17 januari 2020 till och med att emissionen registrerats
hos Bolagsverket.

Utdelning

Nya aktier ska berattiga till utdelning fr&n och med den forsta
avstamningsdag for utdelning som infaller efter att aktien
registrerats hos Bolagsverket.

Leverans av aktier

S4 snart emissionen registrerats vid Bolagsverket, vilket
beraknas ske i mitten av februari 2020, ombokas BTA till
aktier utan sarskild avisering frdn Euroclear Sweden AB. For
de aktiedgare som har sitt aktieinnehav forvaltarregistrerat
kommer information fran respektive forvaltare.

Offentliggorande av utfallet i emissionen

Snarast mojligt efter att teckningstiden avslutats

kommer Bolaget att offentliggora utfallet av emissionen.
Offentliggdrande kommer att ske genom pressmeddelande
och finnas tillgangligt pa Bolaget hemsida.

Ovrig information

Bolaget ager ratt att att forlanga tiden for teckning

och betalning i emissionen. En eventuell férlangning

av teckningsperioden ska offentliggéras genom
pressmeddelande senast sista teckningsdagen i emissionen,
dvs. den 31 januari 2020. Bolaget ager aven ratt att avbryta
emissionen eller att tillfalligt dra in erbjudandet.

For det fall ett for stort belopp betalats in av en tecknare

for de nya aktierna kommer Aktieinvest att ombesaorja att
overskjutande belopp aterbetalas. Aktieinvest kommer i
sadant fall att ta kontakt med tecknaren for uppgift om ett
bankkonto som Aktieinvest kan aterbetala beloppet till. Ingen
ranta kommer att utbetalas for dverskjutande belopp. En
teckning av nya aktier, med eller utan stod av teckningsratter,
ar oaterkallelig och tecknaren kan inte upphéava eller modifiera
en teckning av nya aktier.

Ofullstandiga eller felaktigt ifyllda anmalningssedlar kan
komma att lamnas utan beaktande. Om teckningslikviden
inbetalas for sent, ar otillracklig eller betalas pé felaktigt satt
kan anmalan om teckning komma att lamnas utan beaktande
eller teckning komma att ske med ett lagre belopp. Betald
likvid som ej tagits i ansprak kommer i s fall att aterbetalas.

TOUCHTECH EMISSIONSMEMORANDUM
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VERKSAMHETEN | TOUCHTECH

Affarsidé

Touchtechs affarsidé ar att sadlja produktivitetshdjande |6sningar for detaljhandlare.

Malsattningen ar att forbattra vara kunders [ldonsamhet genom att bidra till 6kad forséljning och % g 3 )
forbattrad service samtidigt som varu- och personalkostnader reduceras. Detta mojliggors R

genom en portfolj av innovativa egenutvecklade mjukvaruldsningar som tillhandahéalls pa

prenumerationsbasis (Software-as-a-Service) vilket kunden kan nyttja via interaktiva enheter i S Y A

framst fysiska butiker och showrooms i méte med sin kund. - . % i Fl

Vision ; iR

Touchtech vision &r att vara den globalt ledande aktoren for digitalisering av kundmaotet inom it YUU AH
fysisk retail med ett starkt ekosystem av l0sningar som stddjer varandra. ; 4

Bolagets I6sningar och tjanster - b . lUUK‘ NG
Det tekniska begrepp som anvands inom Bolagets bransch for att beskriva den kategori av 4 L /e .

produkter som Touchtech utvecklar kallas fér Endless-Aisle, vilket kan Overséttas till "oandlig _ . e e

hylla" pé svenska. Begreppet syftar pa att via en interaktiv mjukvara som kors pé touchskarm g : L F R L ?
kunna presentera oandligt med information om kundens produkter, som till exempel kldder och : ' j S R =
elektronik.

e ——

Bolagets karnprodukt ar en skalbar mjukvarulosning som licensieras till detaljhandlare och
anvands pé storre interaktiva enheter i fysiska butiker och showrooms. Mjukvaran kompletteras
med olika konsultationstjanster.

Touchtech erbjuder idag tre I6sningar, Touchtech Vendo, Touchtech Showroom och Touchtech
Lima, med tillhérande konsultationstjanster. Alla losningar &r utvecklade med fokus péa
detaljhandelns utmaningar men skiljer sig &t i vissa avseenden:

g
£
g

2

* Touchtech Vendo - den digitala saljaren som bemoter och inspirerar konsumenten i

butik samtidigt som den majliggor forsaljning fran detaljhandlarens fulla sortimentet med
leverans hem eller till butiken.

*  Touchtech Showroom —den digitala inkdpsassistenten som bidrar till ett optimalt inkop av
kommande kollektioner i B2B Showrooms dar produktionskostnaden for provkollektioner
kraftigt reduceras.

* Touchtech Lima - anvands for att pd ett engagerat satt presentera information om

komplexa och konfigurerbara produkter sdsom presentation av olika bilmodeller och tillval
i en bilhall.

[ tillagg till Touchtech Vendo, Touchtech Showroom och Touchtech Lima erbjuder Bolaget aven
en rad konsultationstjanster med fokus pé att hjalpa detaljhandlare att implementera respektive

I6sning och komma igdng med anvandningen av mjukvaran pa ett optimalt satt. Bland dessa
tjdnster ingar:

Inledande forstudier och strategiarbete
Integration med handlarens e-handelssystem
Utbildning av personal i butik

Forsaljning och leasing av hardvara
Installationstjanster

SLA (Support Level Agreement)

Immateriella rattigheter

Bolaget har registrerat varumarket "Touchtech” i EU med registreringsdatum 20 juni 2012

och registreringsnummer 010037844.
Bolaget ager upphovsratten till produkterna Touchtech Vendo och Touchtech Lima. Bolaget

ager aven doménnamnen "touchtech.com”, "touchtech.se” samt "vendo.shop”.
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TOUCHTECH
VENDO

De flesta detaljhandlare kan idag endast presentera en begrdnsad andel av sitt
totala sortiment i sina fysiska butiker. E-handelssortimentet dr manga ganger
storre dn utbudet i butik. Touchtech Vendo dr en mjukvarulosning som installeras
pd interaktiva enheter och anvdnds i fysiska butiker for att tillgdngliggéra
detaljhandlarens fulla produktutbud.

Ddrmed kan detaljhandlaren sdlja produkter ur sitt fulla sortiment och inte

enbart ur det fysiska butikssortimentet. Dessutom kan konsumenten sjdlv soka
information om detaljhandlarens produkter och i vissa fall genomféra betalningar
utan att std i kassakder. Sammantaget innebdr det 6kad merforsdljning och en

Sneaky St
forbdttrad kundupplevelse. neaky Steve,

Goteborg

-_—
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TOUCHTECH VENDO

Touchtech Vendo utvecklades som ett pilotprojekt tillsammans med skjorttillverkaren Eton i Gadnghester. Eton ville pre-
sentera sin nya kollektion pa ett mode-event i Milano 2014 och valde da att anvanda ett interaktivt bord, med mjukvaran
Touchtech Lima, for att interaktivt askadliggora kollektionen for besokare. Det blev en succé och tanken foddes om att
presentera hela Etons produktutbud pé ett liknande satt i Etons fysiska butiker. Touchtech Lima saknade dock funktion-
alitet for att koppla upp sig mot handlarens e-handels- och affarssystem och det gick inte heller att genomfora bestalln-
ingar. | ett nara samarbete med Eton utvecklades darfor Touchtech Vendo som lanserades som ett forsta pilotprojekt i
oktober 2015 i Etons Brand Store pé Sturegatan i Stockholm.

Tva manader efter lanseringen av Touchtech Vendo stod den digitala I6sningen for cirka tio procent av butikens
omsattning och upptog endast en halv kvadratmeter i butiksyta. Idag anvander Eton Touchtech Vendo i sina egna Brand
Stores, shop-in-shops, franschisebutiker och aterforsaljare.

Funktionalitet i Touchtech Vendo

Touchtech Vendo ar en nyckelfardig mjukvarulosning som driftsétts pa touchskarmar och enkelt integreras med handlar-
ens befintliga e-handels- och affarssystem. All produktdata, lagersaldon och prisuppgifter synkroniseras automatiskt mot
Touchtechs molntjanst utan handpalaggning fran handlaren. Touchskarmarna ar av standardtyp och levereras av exem-
pelvis Microsoft och Elo Touch Solutions.

Det tar Touchtech mellan tva4 till fyra veckor att genomfora den initiala integrationen till handlarens system. Handlaren

kan aven valja att sjalv integrera sina system till Touchtech Vendo genom att anvanda Touchtechs publika API'. Bolaget
har idag flera fardiga integrationsmoduler mot ndgra av de mest populara e-handelsplattformarna. Nar integrationen ar
genomfdrd kan handlaren, via Touchtechs web-portal, fa tillgang till en dversiktsvy som visar till exempel lokalisering, drift-
status, anvandning- och forsaljningsstatistik for respektive skarm samt installning- och konfigurationsalternativ.

Touchtech Vendo presenterar handlarens kompletta produktutbud pé ett enkelt, snabbt och elegant s&tt. Konsumenten
kan filtrera bland handlarens produkter, fa detaljerad produktinformation, zooma in p& hoguppldsta produktbilder och ge-
nomfora kop av produkter. En viktig faktor ar att forsaljning via Touchtech Vendo marks med en unik identitetskod for varje
butik. Det medfor att butiken kan tillgodoses forséljningen och i vissa fall till och med enskilda butiksséljare.

Touchtech Vendo som séljverktyg

Bolaget har noterat att de butiker som uppnar hogst omséttning via Touchtech Vendo ar butiker som framgangsrikt vaver
in Vendo som en naturlig del i butikspersonalens kundbemaotande. Butikssaljaren tar med konsumenten till Vendo for att
snabbare identifiera vilka modeller som kan vara intressanta och skulle ndgon modell vara slut i butikens lager hjalper
saljaren konsumenten att lagga en bestalining via Vendo. Saljaren kan darmed vara mer aktiv pa butiksgolvet och ser-
vice-fokuserad samtidigt som konsumenten slipper sté i ko till kassan.

'API star for Application Programming Interface och &r sétt att hamta och lémna data
mellan olika intressenter. Det innebér att en tredje part kan kommunicera med Touchtechs
system utan att Touchtech involveras.

Vi pa Eton ar valdigt néjda med
att anvanda Touchtechs
butikslésning pa var Brand Store
i Stockholm. Den har blivit en
naturlig del av var saljprocess och
Okat var butiksforsaljning
pa daglig basis.”

- Julia Lund, fd. butikschef Eton Brand Store

TOUCHTECH EMISSIONSMEMORANDUM
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Touchtech Vendo - Kunder
Né&gra kunder som anvander Touchtech Vendo

Lagerhaus

J. Lindeberg Junkyard

”Utan Touchtech hade vi inte haft
mojligheten att erbjuda hela vart
sortiment till besokare i vara
butiker. Var férsaljning har vissa
manader varit 6ver 100 000 Kr per
skarm och butik, vilket vi inte hade
kunnat na utan Touchtechs
teknologi som dessutom adderar en
digital kansla.”

- Albin Johansson CEO Axel Arigato

Axel Arigato
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KUNDRESAN
Touchtechs ambition &r att vara en langsiktig partner och leverantor till kunden.

Genom att ha inblick i kundens butiksverksamhet kan Touchtech erbjuda relevanta
tjianster, ny funktionalitet av Vendo, och i framtiden nya I6sningar.

Inférséljning (4-12 man)

Touchtech har direktkontakt med kunden (ofta VD,
marknadschef, e-handelschef och/eller IT-chef) och i
vissa fall i samarbete med en partner som till exempel
kan vara kundens befintliga e-handelsleverantor. Under
denna fas identifieras beslutsfattare och tekniska och
affarsmassiga forstudier genomfors.

En implementation av Touchtech Vendo kraver

ofta godkannande fran lednings- och/eller

styrelseniva dven vad galler den initiala
utvarderingsperioden. Det medfor att inforsaljningstiden
for en ny kund ar relativt lang men med fordelen att
beslut ofta ar langsiktiga och val forankrade.

Etablering och utvardering (6-12 man)

Kunden genomfor en initial utvardering.

Under denna fas identifieras behoven av tjanster och
eventuell funktionalitet i I16sningen. Det &r ocksé
vanligt att ett mindre antal nya skarmar driftsatts.

Affarsinsikter och forslag

till optimeringar (kontinuerligt)
Touchtech aterkopplar kontinuerligt insikter
och forbattringsforslag till kunden som
baseras pa statistik och lardomar fran
ovriga kunders anvandning av Vendo.

Touchtech Vendo - Intikts- och affarsmodell

Intaktsmodellen for Touchtech Vendo bygger péa en ater-
kommande licensintakt d& mjukvaran licensieras som ett
abonnemang. Licensintakten ar vanligtvis en kombination av
fast ménadsavgift, fast licensavgift per skarm och/eller tran-
saktionsavgift baserat pa genererad forsaljning via skarmen.
Prissattningen anpassas beroende pa kundens verksamhet
och typ av produkter for att na en balans och en langsiktig
"win-win"-situation for badde Touchtech och kunden.

Utover licensintakter erbjuder Touchtech aven ett flertal
tjanster kopplat till Touchtech Vendo och som sakerstaller

att kunden kan kénna sig trygg med att ha Touchtech som
partner anda fran borjan och kontinuerligt darefter. Tjansterna
debiteras per timme eller paketeras till en fast avgift.

En tredje intaktskalla ar forsaljning och leasing av hardvara
och tillhérande service. Touchtech tillverkar inte hardvaran
sjalva utan samarbetar med storre globala varumarken for
detta.

Touchtech bearbetar och avslutar affarer direkt mot slutkund

alternativt i samarbete med en partner som till exempel ans-

varar for uppstarts- och integrationsarbetet. Affarsavtal skrivs
alltid direkt mot slutkund och fakturering sker aven direkt mot
slutkund om denne inte dnskar annat.

Il Integrationsutveckling (2-4 veckor)

Vendo kopplas upp mot kundens befintliga affars- och
e-handelssystem.

Il Utrullning (3-10 manader)

Nar alla delar ar pa plats kan kunden valja att rulla
ut Touchtech Vendo till alla sina butiker. Eftersom
1 detinte finns n&gra begransningar i mjukvaran ur
skalbarhetssynpunkt och da hardvaran &r av
standardtyp finns fa flaskhalsar vid expansion.

Touchtech Vendo - Skalbarhet

Touchtech Vendo ar utvecklad med skalbarhet i &tanke. Det
ar lika enkelt att anslutna nya handlare som det ar att utdka
antalet anslutna butiker for en befintlig kund. Som exempel pé
skalbarheten kunde Jack & Jones utdka fran ett fatal anslutna
butiker i Danmark till ca 200 anslutna butiker runtom i Europa
pa 3-4 manader, utan att det kravdes fler personalresurser fran
Touchtech.

En begransande faktor for att ansluta nya kunder bedéms vara
bristande personella utvecklingsresurser i organisationen.
Bolagets avsikt ar att outsourca det initiala uppstarts- och
integrationsarbetet till en partner eller kunden sjalv. For detta
andamal har Bolaget utvecklat ett granssnitt (API) som kan
anvandas av tredje part.

Bolaget har aven utvecklat flera fardiga anslutningar till nagra
av de mer populara e-handelsplattformarna. Fardiga anslut-
ningar forkortar uppstartstiden for nya kunder som anvander
dessa plattformar till s& lite som en till tva veckor. Nagra plat-
tformar som Bolagets kunder anvander och som Touchtech
Vendo har anslutningar for ar: Magento, JetShop, Viskan,
Centra, Storm, WooCommerce och Shopify.

Touchtech Vendo - Samarbetspartner
For att Touchtech ska kunna skala upp férsaljningen av
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Touchtech Vendo péa global basis behdver Bolaget sa-
marbeta med ett flertal olika samarbetspartner:

1. Servicepartner som tillhandahaller hantering och
installation av hardvara samt vid behov "p&-platsen-ser-
vice” i begransade lokala geografiska omraden. Vissa
servicepartner erbjuder aven telefonsupport gentemot
slutkund, vilket kan vara att foredra i tidszoner eller
sprak/kulturer som Touchtech inte kan tédcka upp pa
egen hand. | Norden samarbetar Touchtech med Visma
Esscom och Vertiseit.

2. Integrationspartner som tillhandahéaller utvecklingst-
janster for att sammankoppla handlarens e-handels- och
affarssystem med Touchtech Vendo. Integrationspartner
ar avgorande for att Bolaget ska kunna ansluta manga
kunder till Touchtechs system samtidigt. En integra-
tionspartner kan i manga fall dven vara e-handelslever-
antor till handlaren eller en leverantor av sa kallade
"digital signage’-tjanster. Avensia och Vertiseit ar tva
goda integrationspartner som ansvarat for att integrera
sina kunders system med Touchtech Vendo.

3. Plattformspartner som tillhandahaller standardise-
rade system for e-handel, butikskassor, betallosningar
och/eller affarssystem. Dessa system tillampar stan-
dardiserade APl:er som tillater tredje part att fa tillgang
till information i systemen. Detta mojliggor for Touchtech
att skapa fardiga anslutningar sé att partnerns kunder
snabbare och mer kostnadseffektivt kan komma igang
med Touchtech Vendo. Bolagets erfarenhet ar att dessa
partners garna pratar gott om Touchtech Vendo d& den
foradlar funktionaliteten och informationen som redan
finns lagrad i deras system. Jetshop, en av sveriges le-
dande ehandelsplattformar, ar en nara plattformspartner.

4. Teknikpartner som tillhandahéller den tekniska
|6sningen i form av touchskarmar, PC, stativ med mera.
Dessa partner demonstrerar garna Touchtech Vendo pa
massor, kundmaoten och andra event eftersom det pa-
visar ett konkret anvandningsomrade och bidrar till dkad
forséljning av deras hérdvara. For Touchtech innebar
anvandandet av teknikpartner att Bolaget inte behover
lagerfora hardvara i namnvard utstrackning. Elo Touch ar
ett exempel pé nara teknikpartner.

Det bor noteras att vissa samarbetspartner kan férekom-
ma i flera av ovanstdende kategorier samt att de i vissa
fall ar underleverantorer till Touchtech. Touchtech erbju-
der en finders fee/rabatt/kick-back till partnern som &r
involverad i att mojliggora och leverera affaren.

Ovriga potentiella samarbetspartner ar konsulter inom
butiksinredning och arkitekter som utvecklar butikskon-
cept dar Touchtech Vendo ingér i koncepten.

Touchtech Vendo - Konkurrenter

Touchtech ar en tidig aktdr inom den produktkategori
som gar under benamningen "Endless-Aisle” eller "In-
Store OmniChannel”. Bolaget har identifierat tva typer av
konkurrenter:

A. Direkta konkurrenter

Dessa aktorer designar och utvecklar mjukvara inom
Endless-Aisle som kan integreras med valfritt e-han-
dels- och affarssystem och kan i vissa fall dven erbjuda
relevanta tjanster for att fa till en bra implementering av
I6sningen. | denna kategori finns idag valdigt fa aktorer.
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B. Indirekta konkurrenter

Dessa aktorer &r oftast de som ingér i partnerkategorin "Plat-
tformspartner” ovan. Ett exempel kan vara en e-handelsplat-
tform som anpassats for att handlaren ska kunna anvanda sin
webshop mer integrerat i sin fysiska butik. Touchtech ar dock av
asikten att denna typ av [dsningar ofta saknar en hel del vasent-
lig funktionalitet for att vara langsiktigt gdngbart och skalbart for
handlare med manga butiker eller med en aterforséljarstruktur.
Dessa aktdrer erbjuder inte heller tjanster, utbildningar och
know-how for att implementera l6sningen i butik p& motsva-
rande satt som Touchtech erbjuder. Aktdrerna ar dven ofta lasta
till sina egna plattformar och har darfor ett begransat antal
kunder de kan n&. Det innebéar att dessa fatal kunder far dela

pé utvecklingskostnaderna for 16sningen vilket medfor att den
blir kostsam och/eller att mjukvaran inte utvecklas i tillrackligt
snabb takt.

Touchtechs malsattning ar att alltid vara den aktor pa mark-
naden med mest innovation och nytankande kring mjukvarans
design och funktion. Touchtech Vendo ska alltid upplevas som
premium och bast i sin kategori. Det bor dock terigen betonas
att den storsta konkurrensférdelen ar att kunna erbjuda hand-
lare insikter, know-how och erfarenheter for att oka produktivi-
teten och darmed forbattra Ionsamheten. Exakt vilka tekniska
verktyg som behovs ar insikter som handlare idag ofta saknar
och foredrar darfér en partner som kan leverera l6sningar.

Touchtech Vendo - Tjanster som erbjuds

Bolaget har ett viktigt affarsomrade som benamns "Tjanster”
och som innefattar alla intakter som inte ar licensintakter.

Detta innefattar framfor allt konsultationstjanster som debiteras
per timme och hardvara som séljs eller leasas. Bland de tjanster
som erbjuds ingér foljande:

*  Forstudie dar Touchtech genomfor en teknisk, design-
och affarsmassig studie pa handlarens verksamhet i syfte
att rekommendera en lamplig plan for implementering av
Touchtech Vendo.

* Integration och uppstart dar Touchtech utvecklar en ny,
alternativt konfigurerar om, en befintlig anslutning for att
koppla samman handlarens system med Touchtech Vendo.

« Anpassningar som till exempel kan besté i att vissa
kunder behover kund- eller branschspecifik anpassning av
funktionaliteten i Touchtech Vendo.

¢  Site Survey vilket innebar att Touchtech besoker den fysis-
ka butiken for att sakerstalla att butiken har en infrastruktur
som ar val forberedd for installation.

* Konfiguration och installation innebarande att Touchtech
fardigstéller komponenter, installerar operativsystem och
Touchtech Vendo-mjukvara samt sakerstaller att allt ar ratt
konfigurerat fore installation i butik.

e Utbildningar av butikspersonal som sker i samband med
igdngsattning av Touchtech Vendo i butik. Bolaget tar dven
fram "lathundar” och videoklipp pa tips for hur personalen
bast anvander Touchtech Vendo i sin interaktion med
konsumenten.

* Utvardering och analys for varje touchskarm med forslag
pé forbattringsatgarder.

e Service Level Agreement ("SLA") for handlare med be-
hov av till exempel snabbare svartider pa supportarenden.
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TOUCHTECH
SHOWROOM

Touchtech har i ndra samarbete med Bestseller utvecklat
mjukvarulosningen Touchtech Showroom som digitaliserar och dkar
produktiviteten i ett showroom. Denna mjukvaruldsning anvdnds

pd touchskdrmar for att presentera kollektionerna digitalt samt
mojliggora en vdlgrundad forbestdllning tillsammans med inkdparen.

Bestseller,
Hamburg

o ; s/
V.1 &
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TOUCHTECH SHOWROOM

Wholesale

Varumarken som producerar egna varor kan valja att
distribuera/salja sina varor via sina egna kanaler likval
som via aterforsaljare. Egna kanaler kan vara egen-agda
butiker eller férsaljning via e-handel . Aterférsaljare kan
vara multi-brandbutiker eller e-handelsplattformar sdsom
till exempel Amazon och Zalando. De varumarken som
bedriver en wholesale-verksamhet har darmed en B2B-
forsaljningsorganisation som ansvarar for att presentera
den kommande kollektionen. Det handlar om cirka fyra till
atta kollektioner per ar. Kollektionerna finns endast som
provprodukter i ett showroom. Under inforsaljningstiden
for en kollektion, vilket kan variera mellan tre till sex veckor,
tréffas saljarna och inkdparna fran aterforsaljarna for att lagga
forbestallningar.

Ett traditionellt showroom ar utrustat med varuprover ur
den kommande kollektionen. Efter att alla forbestallningar
har gjorts borjar produktionen av de varor som har uppnéatt
bestallning for minimikvantiteten. Det ar inte ovanligt

att tva tredjedelar av den presenterade kollektionen inte
produceras. Det som inte produceras ersatts heller inte med
andra produkter. Darfor ar det helt avgérande att motet med
inkoparen i ett showroom leder till en optimal forbestallning.
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Utmaningar med showrooms

Nagra av de storsta utmaningar for ett varumarke som
bedriver wholesale forsaljning ar:

+  Att produktionskostnaden for kollektionerna for ett
showroom ar kostsamma och kan uppga till 500 — 1 000
TSEK per &r exklusive lokalhyrorna.

«  Detfinns ett begransat antal varianter (farg- och
storlekskombinationer) av produkterna och som ar
tillgangliga som varuprover.

+  Det kraver omfattande administrativt arbete av saljarna for
att hantera alla varuprover. Framfor allt ar det opraktiskt i
de fall saljaren behover ta med sig varorna till kunder eller
MAassor.

«  Detérinte mojligt att visualisera och bryta ner
forbestaliningen utifrén relevanta parametrar under tiden
som forbestaliningen skapas, det vill sdga att enkelt skapa
en overblick dver bestallningen.

«  Saljaren har ofta inte tid att valja ut relevanta varor ur
kollektionen utifrdn en given kund vilket leder till att hela
kollektionen presenteras for alla kunder vilket tar valdigt
lang tid

TOUCHTECH EMISSIONSMEMORANDUM

Touchtech Showroom

Touchtech har i nara samarbete med Bestseller utvecklat
mjukvaruldsningen Touchtech Showroom som digitaliserar
och Okar produktiviteten i ett showroom. Denna
mjukvarulosning anvands pé touchskarmar for att presentera
kollektionerna digitalt samt maojliggdéra en valgrundad
forbestélining tillsammans med inkoparen.

Tack vare Touchtech Showroom kan varumarken erbjudas
foljande affarsvarde:

«  Stor kostnadsbesparing av varuprover
+  Effektivisering av administration for saljpersonalen

«  Saljpersonalen kan spendera mer tid med att skapa
en inspirerande presentation av kollektionen som ar
skraddarsydd for varje kund

«  Tillgang till forsaljningsdata och annan relevant statistik
som bidrar till en valgrundad forbestalining som inte
kraver efterarbete nar forbestallningen har skickats in
via Touchtech Showroom

+  Enkelt for séljpersonalen att ta med sig Touchtech
Showroom till kunden pa en surfplatta

Precis som Touchtech Vendo har Touchtech Showroom
utvecklats med ett APl som mojliggor enkel integration med
kundens affarssystem.

Marknadspotential

Var beddmning, efter att ha fatt mojligheten att diskutera
med potentiella kunder och i samarbete med Bestseller, ar
att Touchtech Showroom &r ett verktyg som kan anvandas av
sméa som stor varumaérken pé den globala marknaden

Bestseller med sina ca 16 varumarken har cirka 60
showrooms-byggnader runtom i varlden dar varje showroom-
byggnad huserar ca 10 showroom. Darmed har Bestseller
totalt 600 showrooms dar Touchtechs |6sning kan nyttjas.
Dessutom har Bestseller minst lika ménga saljare som skulle
behdva anvanda ldsningen vid kundbesok. Initialt kommer de
storre varumarkena bearbetas som har internationell narvaro
med betydande forsaljning via wholesale. Nagra exempel pé
sadana foretag ar Puma, Nike och Ralph Lauren etc. Dessa
foretag ar dessutom potentiella kunder f6r Touchtech Vendo,
vilket Bestseller ar ett bevis p& med cirka 200 Jack & Jones-
butiker anslutna till Vendo.

TOUCHTECH EMISSIONSMEMORANDUM



TOUCHTECH
LIMA

Touchtech Lima dr ett allsidigt presentationsverktyg och kan anvdndas
foér manga dndamadl. Idag anvdnds den frdmst i showrooms, mdssor,
utstdllningar och konferensrum.

#,'
i
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Touchtech Lima

Touchtech Lima lanserades i oktober 2012 och har sitt
ursprung i ett utvecklingsprojekt for Goteborgs Hamn.
Kunden ville kunna presentera Goteborgs hamns kommande
satsningar pa ett lekfullt satt med hjalp av ett interaktivt
touchbord placerat i receptionen. Touchtech hade vid
tidpunkten cirka fem ars erfarenhet fran liknande projekt for
kunder som till exempel The Absolut Company, Electrolux,
Carlsberg, Ericsson och Volvo. | samband med projektet for
Goteborgs hamn bestamde sig Bolaget for att utveckla en
standardiserad mjukvara baserat pa erfarenhet fran tidigare
projekt.

Bolaget utvecklade en app med snygg interaktiv design, enkel
att anvanda och helt standardiserad. Med appens hjalp kunde
kunder ladda in sina bilder, filmer och dokument for att pa helt
egen hand skapa en interaktiv upplevelse for sina besokare.

Sedan 2012 har Touchtech salt dver 2 500 licenser for
Touchtech Lima till kunder dver hela varlden.

Funktionalitet i Touchtech Lima

Touchtech Lima ar en applikation for Microsoft Windows
och installeras som ett vanligt program pé en lokal PC som
ar kopplad till en touchskarm. Nedladdning av appen sker
frén Touchtechs hemsida och aktiveras med hjalp av en
licensnyckel som séljs via ett globalt aterforsaljarnatverk
(https://www.touchtech.com/en/lima-buy).

Anvandaren hanvisar Touchtech Lima till en mediakalla vars
media automatiskt omvandlas till interaktiva presentationer.
Dokument, bilder och filmer omvandlas till rutor i ett menyfalt
och anvandaren kan enkelt flytta runt, snurra och forstora
dessa rutor efter behov.

Applikationsomraden for Touchtech Lima

Touchtech Lima ar ett allsidigt presentationsverktyg och kan
anvandas for manga andamal. Ildag anvands den framst i
showrooms, massor, utstallningar och konferensrum.

Touchtech Lima anvands inom ett flertal olika branscher i
detaljhandeln. En mer framtradande bransch ar bilbranschen
dar saljpersonal i bilhallar anvander Touchtech Lima for att
presentera information om primart bilmodeller, tillval samt
olika tillbehor for besdkande kunder. Touchtech har inom
denna bransch sélt licenser till kunder sdsom Volvo Cars,

Mercedes, Volkswagen, Jaguar Land Rover, Ford och Hyundai.

Utdver bilbranschen aterfinns Touchtech Lima idag i mycket
varierande branscher. Bolaget har bland annat salt licenser till
Ericsson, Electrolux, AT&T, Schwarzkopf, Xerox, IKEA, Verizon,
Canon och Bank of America.

Touchtech Lima - Affarsmodell

Touchtech Lima séaljs som en perpetuell licens? med ett
rekommenderat marknadspris pa 11 000 SEK per licens. En
licens ar knuten till en specifik dator. Med varje licens ingar
att SLA-paket pé "Silver™niva innebarande att kunden har ratt
till bland annat emailsupport, uppdateringar och maojlighet
att flytta licensen mellan olika datorer upp till tre ganger. En

kund kan &ven uppgradera till SLA-paket pa "Guld"™-niva och

2En perpetuell licens ger anvdndaren rétten att anvdnda mjukvaran for evigt, till skillnad
fran till exempel en arslicens som maste uppdateras arligen for att anvéndaren ska kunna
fortsétta anvanda mjukvaran.

"Platinum”™niva innebarande hogre servicenivaer. Dessa
debiteras som arsavgifter.

Touchtech séljer endast licenser for Touchtech Lima via
aterforsaljarled bestdende av distributorer och aterforsaljare.
Mellan 20 till 40 procent av marknadspriset tillfaller
aterforsaljarledet. Touchtech valde dock tidigt att tillampa
denna strategi for att med minsta majliga egen insats kunna
vaxa globalt i snabb takt.

Eftersom att Touchtech Lima séljs via aterforséljare har
Bolaget inte full insyn i vem slutkunden ar som anvander
touchskarmen, om inte aterforsaljaren eller slutkunden véljer
att registrera licensen hos Touchtech.

TOUCHTECH EMISSIONSMEMORANDUM
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Business Case: Mercedes

For mer information om referensprojektet med Hedin Bil/Mercedes var god besdk:

https://www.touchtech.com/en/lima

Touchtech erbjuder aven konsultationstjanster kopplade
till Touchtech Lima i form av till exempel workshops och
utbildning. Det bor dock poangteras att Touchtech Lima
ar en mycket enkel och anvandarvanlig l[6sning att komma
igdng med vilket innebar att &terforsaljare brukar kunna
tillhandahéalla dessa tjanster till slutkunden pé egen hand.

Touchtech Lima - Samarbetspartner

Det ar av stor vikt for Touchtech att halla goda relationer

till samarbetspartner da Touchtech Lima endast saljs via
aterforsaljare. Goda relationer dkar deras benagenhet att vilja
presentera och sélja in Touchtech Lima aven fortsattningsvis.
Dessa aterforsaljare ar oftast aterforsaljare av touchskarmar
och touchbord samt annan audio/video-utrustning men
behover en mjukvara i form av exempelvis Touchtech Lima for
att produkten ska bli relevant for kunden att kopa.

Flera av Bolagets aterforséljare erbjuder ockséd méjligheten
att hyra en touchskarm eller touchbord med Touchtech Lima
forinstallerad i syfte att gora produkten mer kostnadseffektiv
att anvanda vid tillfalliga event som till exempel massor.

Touchtech Lima - Konkurrenter

Marknaden for multi-touch presentationsmjukvara har
historiskt sett varit uppdelad mellan Touchtech, Nuiteqg (www.
nuiteg.com) och Omnitapps (Www.omnitapps.com). Pa senare
tid har Nuiteq utvecklats mer mot att bli ett teknikbolag inom
utbildningssektorn (EdTech), medan OmniTapps utvecklats
mot underhallningslosningar.

Touchtech Lima &r den mjukvara som av ménga uppfattats
som mest premium inom kategorin presentationsmjukvara
vilket ocksa aterspeglas i Bolagets prisséattning vilken ligger
relativt hogt jamfort med andra aktorer.
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Konsumentens behov

For en konsument ar det i dagens jéktade samhalle manga ganger en anstrangning
att ta sig tiden att ga till en fysisk butik. Darfor galler det att val i butik tillgodose
konsumentens behov om handlaren ska kunna Overtyga konsumenten om att

kopa i butiken och sedan aterkomma i framtiden. Nagra viktiga aspekter kring
konsumentens férvantningar i butik ar:

MARKNADSOVERSIKT

Trender

Svensk e-handel fortsatter att vaxa. Totalt kommer svenskar handla for omkring
310 miljarder via natet under 2019. Det ar en okning om cirka 40 miljarder,
motsvarande 16%, jamfort med foregaende ar. Av total e-handel star resor for
47 procent, detaljhandel for 37 procent och tjanster for 16 procent.®

i

+ Att kunna se, kanna, klamma och prova varorna
« Att de produkter som konsumenten vill kdpa finns tillgangliga direkt i butik.
« Att kunna fa kvalificerad och personlig service.

Ser man till detaljhandeln enskilt s& visar dven det segmentet pa fortsatt * Att fa inspiration och miljsombyte.

tillvaxt. Total konsumtion uppgar till 116 miljarder for 2019, en 6kning med 7

procent.* En handlare med intressanta produkter och som uppfyller konsumentens

forvantningar enligt ovan har goda forutsattningar for att lyckas med sin verksamhet.

Tredje kvartalet 2019 véxte detaljhandeln p& natet med 11 procent. Historiskt Detta ar dock lattare sagt an gjort

sett ar det en nagot lagre niva for ett isolerat kvartal, men dé har e-handeln
pavisat stark tillvaxt i over 30 kvartal i foljd. Konjunkturavmattning paverkar
handeln men k6pmaonstret hos konsumenterna visar att e-handeln fortsatter
Oka. | snitt handlade 69 procent av svenskarna pa natet under tredje kvartalet.
Det ar hogre an vad tidigare har pavisats, vilket visar att e-handelns framfart
fortsatter. De olika delbranscherna uppvisar olika hag tillvaxt vilket framst beror
pa att de &r olika mogna.®

Var det béttre forr?
En relevant frdga &r om det kanske inte var béttre forr?

Historiskt sett har konsumenterna endast kant till

och haft tillgéng till varor via sin lokala handlare.

Varje handlare var oftast specialiserad och kunnig
inom sitt omrade. Konsumenten blev bemott pé ett
personligt satt da handlaren ofta kande till sina kunder
och deras behov. Genom att presentera ett mindre,
men mer relevant, urval av produkter att diskutera

E-handelns tillvaxt for olika delbranscher tredje kvartalet 2019¢:

Dagligvaror 30 procent kring blev sjalva kopbeslutet for konsumenten relativt

Mébler/heminredning 13 procent enkelt. Eftersom handlaren hade en nara forankring
. till trenderna i det lokala samhallet kunde sortimentet

Sport/fritid 13 procent begransas men utan att tappa i relevans vilket

Hemelektronik 10 procent lockade konsumenten att komma tillbaka. | en tid utan

Klader/skor 9 procent internet hade darmed handlaren mer inflytande pé

konsumenten an idag.
Byggvaror 7 procent
Bécker/media 1 procent For fysiska butiker innebér den vikande

forsaljningstrenden ett dilemma. Nar det inte langre
finns pengar att tjéna blir det allt svarare att investera i
butikerna, och i férlangningen innebar det att handlare
i sarskilt konkurrensutsatta branscher tvingas lagga
ner sina butiker.

De varorna som har storst omsattning inom e-handeln ar fortsatt klader/
skor/accessoarer, hemelektronik, livsmedel/dagligvaror, heminredning och
kropp/halsa. Men som tabellen pavisar ar mobler och inredningshandeln den
delbransch inom séllankdpshandeln som nu vaxer mest. Det &r ocksa den
bransch som ar digitalt minst utvecklad. Aven kategorin byggvaror dkar pa
natet och omsatte 7,1 miljarder under 2019, dar flyttas handeln alltmer fran
fysiska butiker till natet. Detta visar att vi blir mer bekvama med att handla fler
typer av varor via e-handel.” Det kan samtidigt noteras att den tidigare starka
varukategorin bocker/media tappar tillvaxt, vilket kan forklaras av ett forandrat
kopbeteende hos konsumenten dar aktorer som erbjuder digitala tjanster tar
marknadsandelar och ritar om kartan for hur svenskarna konsumerar denna
typ av produkt.®

Den vikande forsaljningen i fysiska butiker ar i grunden
en fraga om konsumentens upplevda butiksupplevelse,
vilket kan sammanfattas enligt foljande:

«  Trots allt stdrre butiksytor och fler produkter i dagens butiker jamfért med
tidigare upplever konsumenten ofta att médnga produkter saknas. Konsumenten
far ofta kdnnedom om handlarens fulla sortiment via web-shopen och sociala
medier, inklusive alla web-exklusiva produkter och rea-varor. | fysiska butik finns
oftast bara ett fatal av varje produkt (till exempel farg/storlek-kombination) vilket
medfor en hog sannolikhet for att en viss storlek ar slut trots en automatiserad

Intresset att e-handla fran utlandet star sig, &ven om en viss avmattning kan . . -
pafyliningslogistik.

noteras under det tredje kvartalet 2019. Den minskade andelen kan bero pa
att utbudet inom Sverige ar mer komplett, ett storre hallbarhetstank samt
en historiskt svag krona. De fem mest populéra lander att e-handla ifrén ar
Tyskland, Storbritannien, Kina, USA och Danmark.®

«  Konsumenten upplever ofta att det ar svart att fa personlig service da
personaltatheten ar allt lagre i butiker pa grund av kostnadsskal. Personalen
arbetar i hog grad med att ta betalt i kassan eller med pafylinad. Dessutom

Det kan konstateras att konsumenter har omfamnat e-handelns férdelar ar det allt mer tillféllig personal, med mindre kunskap om produkterna, for att

sasom tillganglighet, bekvamlighet och lagre priser, och det har under samma
tid inte hant sarskilt mycket i den fysiska butiksmiljon. Utvecklingen av nya

butikskoncept och format sker I1d&ngsamt medan nya digitala koncept lanseras ¢ https://info.nets.se/svensk-ehandel-2019, 7 https://info.nets.se/svensk-ehandel-2019,
i snabb takt. Konsumenten hamtar idag snarare inspiration fran internet an i hamtad 12 december 2019 hamtad 12 december 2019
R P “ https://info.nets.se/svensk-ehandel-2019, 8 https://www.postnord.se/vara-losningar/e-handel/e-handel-
fySISka butiker. hamtad 12 december 2019 srapporter/e-barometern, hamtad 12 december 2019
® https://www.postnord.se/vara-losningar/e-handel/e-handelsrap-  https://www.postnord.se/vara-losningar/e-handel/e-handel-
porter/e-barometern, hamtad 12 december 2019 srapporter/e-barometern, hamtad 12 december 2019

5 https://www.postnord.se/vara-losningar/e-handel/e-handelsrap-
porter/e-barometern, hamtad 12 december 2019
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tacka upp for langre dppettider. En samre kundservice, dar konsumenten inte far tillfalle att radfrdga personalen,

har en direkt negativ paverkan pa konverteringen i butik. Med fler och storre butikskedjor dar beslut tas mer The Flttmg Room 1 Nordstan, Goteborg Overtraffade forvanmmgarna genom attforena

centralt blir produktutbudet i butik mer homogent och férankringen till lokala trender gér forlorad. Dessutom det bdsta av fysisk och digital handel. Okad onlinefdrsdljning med 43% och minskad andel

blir butikskoncepten mer rigida och svérare att forandra och anpassa pé lokal niva. Det ar inte ovanligt att returer med 89% dr né’gra av hc')'jdpunkterna lelg projektet nu summeras.

konsumenten under flera manaders tid upplever mer eller mindre samma produktutbud och butiksmiljo hos en

handlare, vilket paverkar konsumentens nyfikenhet och vilja att komma tillbaka till butiken negativt. Mojligheten till " . s

standig forandring av till exempel utbud, koncept och grafisk utformning ar avsevart mycket enklare att genomfora The Fitting Room var en arena dar kunden kunde ta hand om flera kunder samtidigt utan att

digitalt. prova det fulla sortimentet av klader frdn Wacay ldmna ndgon da jag hade alla provprodukter,

och skor frdn Sneaky Steve pé en butiksyta om lagersaldo och information om produkterna

Utmaningar inom fysisk detaljhandel endast 63 kvadratmeter. Bestallningarna lades av tillgangligt pa butiksgolvet. Till en bérjan trodde
E-handelns snabba framfart har fatt den fysiska detaljhandeln att prioritera digitalisering som en av de absolut mest kunderna pé interaktiva touchskarmar. P4 sa satt Jjag att konceptet framforallt skulle tilltala den
prioriterade punkterna pa dagordningen. Digitalisering innefattar att butikskoncept ska vara integrerad med e-handel, kunde personalen spendera all sin tid med att serva yngre konsumenten men har nu helt dndrat
sociala medier samt andra aktiviteter pa ett satt s att konsumenten upplever varumarket och erbjudandet p4 samma kunderna. Bestallningen levererades hem till kunden uppfattning.” — sager Bernth Carning, butiksséljare
sétt oavsett vilken kanal konsumenten véljer att handla igenom. Inom branschen har under senare ar fragor kring fran respektive varumarkes egna webblager. pé The Fitting Room.

digitalisering och integration diskuterats flitigt under begreppet "OmniChannel” och "Unified Commerce”.

| The Fitting Room var alla produkter taggade for

att kunden enkelt skulle kunna ta del av storyn om
produkten och varumarket. Det handlade om allt
frdn designerns tankar till information om hallbarhet
och konkreta egenskaper som adderar varde till
produkten. | provrummet speglade sig kundeni en
valbar virtuell miljo dar musik, ljus och bild bidrog till
att satta ratt stamning och atmosfar.

"Vi ar valdigt imponerade med utfallet av The Fitting
Room som Gkade var totala e-handelsférséljning
Hur kan handlaren f& in hela sitt butikssortiment p& en begransad butiksyta? Att utdka butiksytan ar oftast mycket med 43%. Eftersom vi sjélva ansvarat for utbud
kostsamt, i synnerhet i attraktiva lagen, och darfor inte ett alternativ. och lager har en stérre andel salts till fullpris, vilket
skapat utrymme for béttre marginal for alla parter.” -
Hur ska personal frigdras fran butikskassan for att hoja servicenivan, gora kundbemdétandet mer personligt, och sager Mans Mansson, VD och grundare Sneaky Steve.
darmed Oka konverteringen i butik? Att anstalla fler butikssaljare ar kostsamt.

De utmaningar som handlarna har att I6sa avseende digitaliseringen av fysiska butiker innefattar:

Kvadratmeterforsaljningen for The Fitting Room,

Hur kan handlaren pé ett snabbt och flexibelt satt administrera budskap och kampanijer fran central niva som &r Ol G i 3 R L . .
p p pan) som holl 6ppet 11 oktober till 11 november, var néra "Resultatet frén The Fitting Room &r ett bevis

mer relevant pa lokal niva? Att uppdatera tryckmaterial med hog frekvens ar kostsamt. dubbelt s& hog som referenssnittet i Nordstan. | linje . rant fosi i
} ) ) ) _ 3 o . . med forvantningarna l&g andelen returer p& mindre pa aft korr;bmattonen av ys'{f och d/g/ta/ handel
Hur Kan varumarken sgkerstalla att ratt"produkter av den k%mmande kollektionen bestalls av inkdpare till butiker an en procent, tack vare att kunderna fick mojlighet att ar bade lonsammare och grorjare. Vi ser fram
samtidigt som produktionskostnaden for prover reduceras? prova produkterna fére bestalining. Feedbacken fran Qmot att d(?'/a med oss av alla ln.?/kter och
) - _ . ) . ) N . kunderna var genomgéende positiv. lardomar for att skapa trygghet i det omfattande
For han_dlare som vill d|g|ta||s§r§ sina k_)uuker raocker det inte langre mec_zl t_raql_|t|one|°|a hyllor, afﬁscher och kassgsystem. féréndringsarbete som véra kunder befinner sig
Ska butlkskonoepot anamma d|g|.‘.ta||s“er|ngen maste e-hand.elrj qch teknik |nforas pglett helt nytt satt och framforallt "am#srt med mer traditionella butikskoncept i.” - konstaterar Deniz Chaban och Johan Lind, VD
implementeras pa ratt satt. Det ar har Touchtech kommer in i bilden. Bolaget vill hjalpa handlare att skapa en battre L. ) . . och grundare, Touchtech respektive Vertiseit.
kundupplevelse och 6ka konverteringen i butik och showrooms, genom att tillhandahélla tjanster och know-how som som jag jobbat i kunde jag i The Fitting Room '
ar inkorporerade i Bolagets egna mjukvaruplattform och som knyter samman skyltning, e-handel och kassa i butik.
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BOLAGETS HISTORIK

Touchtech har varit verksamt sedan 2008 och mycket har hant under de 12 aren. Det startade med en interaktiv
bardisk infor den forsta arliga pubrundan pa Chalmers i januari 2008. Dar fAngade Carlsberg upp idén och

kort darefter bestalldes tva portabla touchbord till 6I- och whiskeyméssan i april 2008. Dar och d& grundades
Touchtech AB.

Touchtech var pionjarer inom multi-touch-teknologin och de kommande fem ar, fram till 2012, skulle visa
sig vara en valdigt larorik tid dar Bolaget tillsammans med sina kunder utvecklade banbrytande teknik och
larde sig designa presentationsappar for multi-touchskarmar i stora format. Bolaget vaxte organiskt till tolv
anstallda och genererade ett positivt resultat for varje ar.

Touchtech var da en innovativ digital byrd med fokus pé interaktiva I6sningar. Bolaget hade dock stérre
ambitioner och sag en tydlig potential i den interaktiva storskarmsteknologin for flera olika branscher. Med
samlad erfarenhet fran fem &rs hart arbete bestdmde sig grundarna att det var dags att ta nasta steg |
Bolagets utveckling och utveckla en standardiserad interaktiv presentationslésning. Idag har Touchtech
bevisat en affarsnytta med tre produkter, Touchtech Lima (2012), Touchtech Vendo (2016) och Touchtech
Showroom (2019), och mobiliserar och investerar i att bygga upp en organisation som kan ta en ledande
position inom digitalisering av fysisk detaljhandel.

En konstant har alltid varit Bolagets hangivenhet att med hjalp av interaktiv teknologi forbattra
forutsattningarna for det sociala samspelet mellan manniskor i fysiska miljoer.

Bolaget noterades pé Spotlight Stock Market den 22 november 2017. For ytterligare information om Bolagets
bakgrund och historik hanvisas till det memorandum som offentliggjorde i samband med noteringen.

Nedan anges viktiga handelser sedan Bolagets notering.

December 2017

Touchtech tecknar ett tva-arsavtal med
modebolaget Stutterheim, som designar Maj 2018
snygga och funktionella regnklader. Touchtech ingér avtal med Coop Norge for utvarder-
ing av Touchtech Vendo under 12 manader for
byggvarukedjan OBS Bygg i den nyoppnade butiken
i Moss, Norge. Malsattningen ar att kunna erbjuda
golv som inte ar tillgangligt i butiken. Projektet har

Juli 2018 genomforts i samarbete med Avensia.

Touchtech tecknar ett tvaarsavtal med
skoféretaget Bergqvist skor

till ett varde av drygt 500 000 kr. Augusti 2018

Bolaget starker forsaljningsorganisationen och an-
staller Peter Thorngren som KAM. Peter besitter 16 ars
erfarenhet inom retail.

Touchtech oppnar det nya unika butikskonceptet "The
Fitting Room” i Nordstan. Konceptet har utvecklats
tillsammans med Vertiseit. Okad onlineférsaljning med
43% och minskad andel returer med 89% var nagra av
hojdpunkterna nar projektet summerades.

Touchtech tecknar ett nytt avtal med Clas Ohlson som
avser implementering av Touchtech Vendo i den nya
konceptbutiken Lab Store i Stockholm.

Touchtech ingar avtal med Junkyard om Touchtech
September 2018 Vendo i Junkyards nya flaggskeppsbutik i Stockholm.
Touchtech tecknar ett tvaarsavtal med
moderbolaget Svea Simplicity Improved AB
till ett vérde av drygt 280 000 kr. Oktober 2018
Touchtech forstarker leveransorganisationen med
Henrik Fasth som kommer ansvara for projektering och

leverans av kundspecifika integrationer och projekt.
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December 2018

Bolaget rekryterar Paulina Freiholtz, som har éver 10
ars erfarenhet som Visual Merchandiser pd H&M.
Paulina kommer ansvara for att utbilda,

motivera och coacha butikspersonalen till att
standigt tanka kommersiellt.

Februari 2019

Touchtech kommunicerar avtal med Stenstroms vart
750 000 kr. Den svenska skjorttillverkaren Stenstroms
avser erbjuda sitt fulla lagersortiment i sina butiker
med hjalp av Touchtech Vendo.

April 2019

Eytys tecknar ett 24 ménaders avtal vart ca 250 000
SEK med Touchtech. Avtalet galler Touchtech Vendo i
deras tva egna butiker, Stockholm och London.

Juni 2019

Simon Saneback forstarker Touchtechs styrelse.
Simon ar en prisbeldnt serieentreprendr och en
valkand e-handelsprofil

Touchtech har fatt en bestélining pé licenser av
Touchtech Lima fran den israeliska partnern MTTech
till ett varde av 400 000 kr. Bestallningen, som efter en

langre tids utvardering, avser ett storre projekt for att
digitalisera forsaljnings-processen i bilhallar genom att
anvanda Touchtech Lima i interaktiva bord.

Modemarket Jascha Stockholm lanserar Vendo i tva av
deras butiker i Stockholm. Avtalet ar vart drygt 370 000
SEK och stracker sig over 36 manader.

Modemarket A Day’s March avtalar om Touchtech
Vendo i butiken pé& Kungsgatan 3 i Stockholm. Avtalet
ar vart 180 000 SEK och stracker sig 6ver 24 manader.

Oktober 2019
Bestseller utokar budget med 1 MSEK
som betalas under 2019.

December 2019
Touchtech intaktsfor 4,2 MSEK for leverans av
Touchtech Showroom v1.0 till Bestseller.

Bestseller utokar budget med 2,5 MSEK for utveckling
av Touchtech Showroom version 2.0.

Januari 2019

Clas Ohlson valjer efter pilotperiod att fortsatta med ett
12 ménaders standardkontrakt avseende Touchtech
Lima pa butiken pa Drottninggatan, Stockholm.

Efter utvarderingsperiod bestaller Coop Norge
Touchtech Vendo till sju nya butiker.

Mars 2019

Modekedjan JOY som ags av MQ, har lanserat
kortbetalning med Touchtech Vendo i JOY-butikerna
pa Kungsgatan 45 i Goteborg och Galleria Duvan i
Karlstad.

Touchtech ingér partneravtal med Visma Digital
Commerce vilket innebér att Touchtech Vendo kan
erbjudas som en del i en helhetslosning for Vismas
kunder.

Touchtech ingar partneravtal med Cenera AS i Norge,
som bland annat ansvarar for leverans av touchs-
karmar till EIkjop. Cenera har som avsikt att erbjuda
Touchtech Vendo och kringtjanster som en del i en
helhetsldsning for sina retail-kunder.

Maj 2019

Touchtech har tecknat ett tredrsavtal med Bestseller,
ett av varldens storsta modebolag, avseende licenser
till ett varde av 3,6 MSEK. Uppdraget avser utveckling
och leverans av Touchtech Showroom som ar en ny
produkt dar delkomponenter fran Touchtech Vendo
och Lima kombineras.

Initiala licensinbetalningarna betalas i forskott fram
till sista september 2019. Avtalet tillsammans med en
utdkad checkkredit hos SEB till 1 MSEK innebar att
bolaget har sakrat finansiering for 2019.

September 2019

Touchtech tecknar ett globalt ramavtal med Bestseller
som avser att tillgangliggora det fulla produktutbudet

i butik med hjalp av Touchtech Vendo. | ett forsta steg
avser Bestseller att rulla ut minst 100 installationer
med Touchtech Vendo per sista januari 2020 for Jack
& Jones.

November 2019
Norska skoféretaget Kastel dppnar en obemannad sko-
butik med sjalvbetjaning i samarbete med Touchtech.

Januari 2020

Touchtech redovisar en preliminar omsattning for 2019
om 11,9 MSEK vilket &ar en 0kning med 95,1 procent
jamfort med foregaende ar (6,1 MSEK).
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RESULTATRAKNING

2019-01-01 - 2018-01-01-- 2018-01-01 -- 2017-01-01 --
oo 2019-09-30 2018-09-30 2018-12-31 2017-12-31
FINANSIELL OVERSIKT
Alla belopp i tusentals kronor (ej reviderad)  (ej reviderad) (reviderad) (reviderad)
Nedan &terges den historiska finansiella utvecklingen for Touchtech fran 2017 till 2019. Informationen Rorelsens intakter
ar hémtgd frén E}olgggts reyiderade arsredovisningar for ?017 O.Ch 201.8 samt publicerade kvartalsrap- Nettoomsattning* 5071 3 459 6126 4 255
porter, vilka har inforlivats i detta memorandum genom hanvisning enligt nedan. Bolagets kvartalsrap- Akt bete f2 sk 88 g 1907 | e
porter har inte varit féremal for granskning av Bolagets revisor. ) tiverat arbete for egen rakning 5
Ovriga rorelseintakter 13 23 23 75
. 5672 4969 8 056 6 027
Arsredovisningar
Arsredovisning 2017- Rorelsens kostnader
https://mb.cision.com/Main/16339/2513312/835439.pdf Handelsvaror 63 -62 -334 -769
Ovriga externa kostnader -2 462 -3 701 -4 947 -3711
Arsredovisning 2018: Personalkostnader -6 184 5124 7175 -4.901
. - _ _ 0] [0) -
h.ttprs.//touchtech corporate.s3.eu-north-1.amazonaws.com/TouchtechAB_A%CC%8Arsredo Avskrivningar 1409 962 1 351 1021
visning2018.pdf .
Ovriga rorelsekostnader -22 -14 -24 -31
-10014 -9 863 -13 831 -10433
Delarsrapporter
. Rorelseresultat -4 342 -4 894 -5775 -4 406
Delarsrapport Q1 2018 (2018-01-01 - 2018-03-31): .
https://touchtech-corporate.s3.eu-north-1.amazonaws.com/Q1TouchtechAB2018.pdf
Ranteintakter - = - =
Delarsrapport Q2 2018 (2018-04-01 - 2018-06-30): Rantekostnader -93 -100 132 -110
https://touchtech-corporate.s3.eu-north-1.amazonaws.com/Q2TouchtechAB2018.pdf 93 100 132 110
Delarsrapport Q3 2018 (2018-07-01 — 2018-09-30):
https://touchtech-corporate.s3.eu-north-1.amazonaws.com/Q3TouchtechAB2018.pdf Resultat efter finansiella poster -4 435 -4994 -5 907 -4516

https://touchtech-corporate.s3.eu-north-1.amazonaws.com/Q4TouchtechAB2018.pdf

* Viktig handelse efter tredje kvartalets utgang ar att Bolaget intaktsfor 4,2 MSEK for leverans av Touchtech Showroom pé Q4, vilket informerades i
foljande pressmeddelande den 17 december 2019: https://www.spotlightstockmarket.com/sv/market-overview/nyheter//nyhets-artikel?id=54765

Delarsrapport Q1 2019 (2019-01-01 - 2019-03-31):
https://touchtech-corporate.s3.eu-north-1.amazonaws.com/Q1TouchtechAB2019.pdf

Kommentar till resultatrakningen

Nettoomsattningen uppgick under de tre forsta kvartalen till 5 071 TSEK, vilket ar en 6kning med 1 612 TSEK,
motsvarande 47 %, jamfort med motsvarande period forra &ret. Okningen beror framst pa dkade licensintékter och
delvis pa 6kning av konsultationstjanster. Per den sista september 2019 har totalt 3 942 TSEK fakturerats Bestseller
som avser forskottsbetalningar for Touchtech Showroom-licenser. Detta var per 30 september inte intaktsfort, men
har senare under Q4 2019, dvs. efter periodens utgang, intaktsforts om totalt 4 230 TSEK d& Touchtech fullgjort det
som parterna avtalat om avseende leverans av Touchtech Showroom v1.0.

Delarsrapport Q2 2019 (2019-04-01 — 2019-06-30):
https://touchtech-corporate.s3.eu-north-1.amazonaws.com/Q2TouchtechAB2019.pdf

Delarsrapport Q3 2019 (2019-07-01 — 2019-09-30):
https://touchtech-corporate.s3.eu-north-1.amazonaws.com/Q3TouchtechAB2019.pdf

Informationen som aterges nedan ska lasas tillsammans med 6vriga delar av memorandumet. Fordju-
pad information avseende fluktuationer mellan perioderna aterfinns i respektive arsredovisningar och
kvartalsrapporter. Den finansiella 6versikten i detta avsnitt gor inte ansprak pé att ge en heltackande
bild av Bolagets finansiella stallning.

Personalkostnader uppgick under de forsta kvartalen till 6 184 TSEK, vilket &r en dkning med 1 060 TSEK jamfort
samma period forra aret. Detta ar hanforligt till nyrekryteringar. Ovriga externa kostnader uppgick till 2 462 TSEK,
en okning med 1 239 TSEK jamfort samma period forra aret. Detta beror framst p att man under féregéende ar
satsade stort pa saljstodjande aktiviteter sdsom ny kommunikationsplattform, deltagande p& massor samt butik-
Touchtech tillampar arsredovisningslagen och Bokforingsnamndens allmanna rdd BFNAR 2012:1 skonceptet The Fitting Room.
Arsredovisning och koncernredovisning (K3). Fordjupad information om Bolagets redovisningsprinciper
finns i Bolagets &rsredovisningar. Totalt uppgick rorelsens kostnader exklusive avskrivningar under januari till september 2019 till 8 605 TSEK vilket &r

en minskning med 296 TSEK jamfort samma period foregdende ar.

Avskrivningar de forsta tre kvartalen uppgar till 1 409 TSEK. Det ar en 6kning med 447 TSEK, motsvarande 46 %,

jamfort foregadende period forra aret. | posten ingar 940 TSEK avskrivning av balanserade utvecklingskostnader.
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https://mb.cision.com/Main/16339/2513312/835439.pdf
https://touchtech-corporate.s3.eu-north-1.amazonaws.com/TouchtechAB_A%CC%8Arsredovisning2018.pdf
https://touchtech-corporate.s3.eu-north-1.amazonaws.com/TouchtechAB_A%CC%8Arsredovisning2018.pdf
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https://www.spotlightstockmarket.com/sv/market-overview/nyheter//nyhets-artikel?id=54765 

BOLAGETS BALANSRAKNINGAR - TILLGANGAR BOLAGETS BALANSRAKNINGAR- EGET KAPITAL OCH SKULDER

2019-09-30 2018-09-30 2018-12-31 2017-12-31 2019-09-30 2018-09-30 2018-12-31 2017-12-31
Alla belopp i tusentals kronor (ej reviderad) (ej reviderad) (reviderad) (reviderad) Alla belopp i tusentals kronor (ej reviderad) (ej reviderad) (reviderad) (reviderad)
.. . A EGET KAPITAL OCH SKULDER
Anlaggningstillgangar
Immateriella anldggningstillgangar
AL . . . I Eget kapital
Ovriga immateriella anlaggningstillgangar 5013 3638 3871 2 847
. . . . - Bundet eget kapital
Summa immateriella anlaggningstillgangar 5013 3638 3871 2847
Aktiekapital 723 723 723 723
, .. . S o Fond for utvecklingskostnader 4 693 2 666 3283 1875
Materiella anléggningstillgangar .
Inventarier, verktyg och installationer 735 536 703 274 Summa bundet eget kapital 5416 3389 4006 2598
Summa materiella anlaggningstillgdngar 735 536 703 274
Fritt eget kapital
Summa anlaggningstillgangar 5748 4174 4574 3121 Overkursfond 22 566 22 566 22566 22 566
Balanserat resultat -21 866 -13 933 -14 549 -8 626
ST Arets resultat -4 435 -4.994 5907 -4516
Omsattningstillgangar
Summa fritt eget kapital -3735 3639 2110 9424
Varulager m.m.
Fardiga varor och handelsvaror 325 160 298 249 ]
Summa varulager 325 150 298 249 Summa eget kapital 1681 7 028 6116 12 022

Kortfristiga fordringar Langfristiga skulder

Kundfordringar 1439 1025 1756 459 Ovriga Iarlgfnst-lg:-:) skulder 1533 2 500 1983 1950
Aktuell skattefordran i i i o4 Summa langfristiga skulder 1533 2500 1983 1950
Ovriga fordringar - - - 367 o
Forutbetalda kostnader och upplupna intakter 675 218 309 105 Kortfrlstluga skulder
Summa kortfristiga fordringar 2114 1243 2 065 955 Leverantorsskulder 610 304 486 a4
Skatteskulder 27 - 3 -
Kassa och bank 1607 5742 3585 10 864 Ovriga skulder 837 033 1034 873
Upplupna kostnader och forutbetalda intakter 5107 944 900 404
Summa omséttningstillgangar 4047 7135 5948 12 068 Summa kortfristiga skulder 6581 1781 2423 1217
SUMMA TILLGANGAR 0795 11 309 10522 15189 SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER 9795 11 309 10522 15189
Kommentar till balansrakningen
Immateriella anlaggningstillgangar har 6kat med 1 142 TSEK per 30 september 2019 jamfort 31 december 2018,
vilket framst &r hanforligt till egenupparbetade utvecklingskostnader f6r Touchtech Showroom.
Bolaget har under de senaste aren gatt med forlust. FOr innevarande rakenskapsar uppgar resultatet till -4 435
TSEK per 30 september 2019. Det egna kapitalet har darmed minskat till 1 681 TSEK jamfort 31 december 2018.
Ingen nyemission har genomforts sedan noteringen i november 2017.
Kortfristiga skulder per 30 september 2019 uppgar till 6 581 TSEK, vilket ar en 6kning under dret med 4 1568 TSEK. |
beloppet ingar forskottsbetalningarna fran Bestseller om 3 942 TSEK som per 30 september inte ar intaktsfort, men
som senare under Q4 2019 intaktsfordes om totalt 4 230 TSEK d& Touchtech fullgjort det som parterna avtalat om
avseende leverans av Touchtech Showroom v1.0.
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BOLAGETS KASSAFLODESANALYSER

Alla belopp i tusentals kronor

Den I6pande verksamheten

Resultat efter finansiella poster

Justeringar for poster som inte ingar i kassaflodet:
Betald inkomstskatt

Kassaflode fran den I6pande verksamheten fore
forandringar av rérelsekapital

Kassaflode fran forandring av rorelsekapitalet
Okning (-) resp minskning (+) av varulager
Okning (-) resp minskning (+) av rorelsefordringar
Okning (+) resp minskning (-) av rorelseskulder

Kassaflode fran den I6pande verksamheten

Investeringsverksamheten

Forvarv avimmateriella anlaggningstillgangar
Forvarv av materiella anlaggningstillgdngar
Kassaflode fran investeringsverksamheten

Finansieringsverksamheten

Nyemission

Emissionskostnader

Upptagna 1&n

Amortering av l&n

Kassaflode fran finansieringsverksamheten

Okning/minskning av likvida medel
Likvida medel vid arets boérjan

Likvida medel vid arets slut

2019-01-01 --
2019-09-30
9 méan

(ej reviderad)

-4435
821

-3614

-1 504
-491
-1 995

-450
-450

-1 978

3585

1607

2018-01-01 -
2018-09-30
9 man

(ej reviderad)

-4.994
-526

-5 520

99
-305
580

-5 146

-441
-526

700
-150
550
-5 122

10 864

5742

TOUCHTECH EMISSIONSMEMORANDUM

40

2018-01-01 --
2018-12-31
12 man
(reviderad)

-6 907
-b56
27

-6 436

-1134
802

-6 817

-171

-724
-895

700
-267
433
-7279

10 864

3585

2017-01-01 --
2017-12-31
12 man
(reviderad)

-4516
-676

-5 223

-617
-1 657

-7 477

-389
-389

17 684
-1 536
11560
17 298
9432

1432

10 864

BOLAGETS NYCKELTAL

Alla belopp i tusentals kronor om

inget annat angivet

Nettoomsattning
Rorelsens intakter
Rorelsekostnader
Rorelseresultat
Rorelsemarginal, %
Arets resultat

Likvida medel

Varulager

Ovriga omsattningstillgdngar
Justerat eget kapital
Langfristiga skulder
Kortfristiga skulder
Balansomslutning
Soliditet (%)
Kassalikviditet (%)

Antal utestdende aktier, st
Resultat per aktie, SEK

2019-01-01 --
2019-09-30
9 man

(ej reviderad)
5071

5672
-10014
-4.342

Neg

-4 435

1607
325
2114
1681
1533
6 581
9795
17%
57%
7231000
-0,61

2018-01-01 --
2018-09-30
9 mén

(ej reviderad)
3459

4969

-9 863

-4.894

Neg

-4.994

5742
150
1243
7028
2500
1781
11 309
62%
392%
7231000
-0,69

2018-01-01 --
2018-12-31
12 man
(reviderad)

6126

8 056
-13 831
-5 775
Neg

-5 907

35856
298

2 065
6116
1983
2423
10522
58%
233%
7231000
-0,82
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2017-01-01 --
2017-12-31
12 man
(reviderad)

4 255

6 027
-10 433
-4 406
Neg
-4516

10 864
249
955

12 022

1950
1217
15189
79%
971%
7231000
-0,62



STYRELSE, LEDANDE
BEFATTNINGSHAVARE OCH REVISOR

Gosta Blomqvist, f. 1954, Styrelseordforande

Civilingenjor fran Chalmers tekniska hogskola. Gosta har mer an 20 ars erfar-
enhet av ledande befattningar inom olika ICT-bolag. Gdsta har varit VD for IFS
Sverige, Vehco, Outsmart, Minerva Learning Partner samt Touchtech. Gosta
ar idag verksam inom eget konsultbolag med uppdrag for flera tillvaxtbolag.

Aktieinnehav: 36 000 (per 30 dec 2019) aktier genom bolaget Gadvise AB,
vilket motsvarar 0,5 procent av det totala antalet aktier i Touchtech fore
foreliggande foretradesemission.

Bengt Nilsson, f. 1955, Styrelseledamot

Bengt ar medgrundare till IFS som saldes till EQT ar 2015. Bengt &r idag VD
for Pagero, och ar darutdver verksam i ett flertal styrelser inom foretradesvis
lovande mjukvarubolag.

Aktieinnehav: 730 000 (per 30 dec 2019) aktier genom bolaget Greenfield
AB, vilket motsvarar 10,1 procent av det totala antalet aktier i Touchtech fore
foreliggande foretradesemission.

Jorgen Weiss, f. 1961. Styrelseledamot

Civilekonom fr&n Orebro universitet. Jérgen har mer an 30 &rs erfarenhet av
olika kommersiella chefsroller i naringslivet. Branscherfarenheten ar framst
fokuserad mot konsumentvaror men aven inom tjansteproducerade
B2B-foretag. Jorgen har bland annat arbetat for ABB, Partena, Nike, Helly
Hansen, Peak Performance och PelleP. Jorgen har lang internationell erfaren-
het frdn varumarkespositionering, distribution och egen retail. Han har bland
annat varit stationerad utomlands i 15 &r for Nike (Holland) och Helly Hansen
(Tyskland). Jorgen ar idag chef dver EMEA (Europa, Mellanostern och Afrika)
for Grundéns.

Aktieinnehav: 15 000 (per 30 dec 2019) aktier, vilket motsvarar 0,2 procent
av det totala antalet aktier i Touchtech fore foreliggande foretradesemission.
Jérgen Weiss anses vara oberoende i forhallande till Bolaget.
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Simon Saneback, f. 1985. Styrelseledamot

Simon ar en prisbeldnt serieentreprendr som har arbetat inom retail och on-
lineindustrin under hela sin karriar och ar idag medgrundare till innovations-
gruppen Wellstreet. Utbver detta sitter han i styrelserna for Wetail, Qleara och
Textual. Simon har tidigare varit rddgivare i e-handelsfragor for bland annat
Klarna, PostNord, Posten Norge (Bring), OKQ8 och Hemtex. Simon har tillde-
lats utmarkelsen "Supertalang” av Veckans Affarer 2019, samt blivit utnamnd
till arets startupinvesterare under Swedish Startup Gala 2018, samt Nordic
Startup Awards 2019.

Aktieinnehav: 8 000 (per 30 dec 2019) aktier, vilket motsvarar 0,1 procent
av det totala antalet aktier i Touchtech fore foreliggande foretradesemission.
Simon Saneback anses vara oberoende i forhallande till Bolaget.

Deniz Chaban, f. 1985. VD

Deniz studerade Software Engineering pa Chalmers tekniska hogskola mellan
2004 till 2009 och grundade under denna period Touchtech. Ar 2014 tillde-
lades han utmarkelsen "Arets unga entreprendr” av entreprendrsorganisa-
tionen Founders Alliance.

Aktieinnehav: 1 092 763 (per 30 dec 2019) aktier, vilket motsvarar 15,1
procent av det totala antalet aktier i Touchtech fore foreliggande
foretradesemission.

Bolagets styrelse och ledning kan nds genom Bolaget pa: Touchtech AB, Korsgatan 7, 411 16 Goteborg.

Ingen styrelseledamot eller ledande befattningshavare har forekommit i bedrégerirelaterade mal, innehaft narings-
forbud eller motsvarande. Bengt Nilsson har forekommit i en konkurs (Proxio AB) under den senaste femarsperi-
oden. Inga omstandigheter har framkommit i samband med konkursen som indikerat att Bengt Nilsson inte skulle
ha fullgjort sina forpliktelser som styrelseledamot p4 ett fullgott satt.

Bolagets revisor

Revisor i Touchtech AB ar Zlatan Mitrovic, verksam vid Grant Thornton Sweden AB. Zlatan Mitrovic ar auktoriserad
revisor och medlem i Foreningen Auktoriserade Revisorer, FAR. Zlatan Mitrovic nas pé zlatan.mitrovic@se.gt.com
eller 031-701 37 00.

TOUCHTECH EMISSIONSMEMORANDUM
43



AKTIEKAPITAL OCH

AGARFORHALLANDE

Allman information

Aktiekapitalet i Bolaget innan foretradesemissionen
uppgar till 723 100 SEK fordelat p& 7 231 000 aktier, envar
med ett kvotvarde om 0,10 SEK. Aktierna har emitterats
enligt svensk lag och ar denominerade i SEK. Samtliga
aktier ar fullt betalda.

Enligt bolagsordningen ska aktiekapitalet vara lagst 500
000 SEK och hogst 2 000 000 SEK. Antalet aktier ska vara
lagst 5 000 000 och hdgst 20 000 000 stycken.

Det foreligger inga begransningar i aktiernas
Overlatbarhet. Bolagets aktier ar inte heller foremal for
erbjudande som lamnats till foljd av budplikt, inlésenratt
eller 16sningsskyldighet. Bolagets aktier har inte

varit foremal for offentligt uppkopserbjudande under
innevarande eller foregdende rakenskapsar.

Vissa rattigheter forenade med aktierna

Aktierna i Touchtech ar utgivits i enlighet med
aktiebolagslagen (2005:551) och de rattigheter som

ar forenade med aktier som ar emitterade av Bolaget,
inklusive de rattigheter som f6ljs av bolagsordningen, kan
endast andras i enlighet med de forfaranden som anges i
aktiebolagslagen.

Rostratt vid bolagsstamma

Vid bolagsstamma far varje rostberattigad rosta for fulla
antalet av aktieagaren agda och foretradda aktier utan
begransning i rostratten.

Foretradesratt till nya aktier m.m.

Om Bolaget emitterar nya aktier, teckningsoptioner

eller konvertibler vid en kontantemission eller en
kvittningsemission har aktiedgarna som huvudregel
foretradesratt att teckna sddana vardepapper i forhallande
till antalet aktier som innehas fore emissionen.

Ratt till utdelning, andel av Bolagets vinst och
behallning vid likvidation

Samtliga aktier i Bolaget ger lika ratt till utdelning

samt till Bolagets tillgdngar och eventuella Overskott i
handelse av likvidation. Beslut om vinstutdelning fattas av
bolagsstamman och utbetalning ombesdrjs av Euroclear.
Ratt till utdelning tillkommer den som &r registrerad

som aktiedgare i den av Euroclear forda aktieboken

péa den avstdamningsdag for utdelning som beslutas av
bolagsstamman. Utdelning, i den mén det beslutas om
sé&dan, utbetalas normalt som ett kontant belopp per aktie
genom Euroclears forsorg, men kan dven bestd av annat
an kontanter. Om aktiedgare inte kan nas genom Euroclear,
kvarstar aktiedgarens fordran pa Bolaget avseende
utdelningsbeloppet och s&dan fordran ar foremal for

en tiodrig preskriptionstid. Vid handelse av preskription
tillfaller utdelningsbeloppet Bolaget.

Bolaget tillampar inte nagra restriktioner eller sarskilda
forfaranden vad avser kontant utdelning till aktiedgare

bosatta utanfor Sverige. Med undantag for eventuella
begransningar som foljer av bank- och clearingsystem
sker utbetalning pd samma satt som for aktiedgare
bosatta i Sverige. For aktieagare som inte ar skatterattsligt
hemmahdrande i Sverige utgar dock normalt svensk
kupongskatt.

Utdelningspolicy

Touchtech ar fortfarande ett bolag under uppbyggnad
vilket innebar att allt kapital for narvarande behdvs i
verksamheten. Bolaget har under tidigare ar inte lamnat
utdelning till aktieagarna. Framtida utdelningspolicy
bestams nar verksamheten genererar positiva kassafléden
och Bolaget har resurser att lamna utdelning till
aktiedagarna. | det fall utdelning blir aktuell kommer
Bolagets styrelse infor forslaget till beslut att beakta ett
flertal faktorer sdsom t.ex. finansiell stallning, Ionsamhet,
tillvaxt och investeringsbehov. En investerare som
Overvager en investering i Touchtech bor utgé fran att
aktieutdelning inte kommer att ldmnas under dtminstone
kommande tre ar.

Andring av aktiedgares rattigheter

Bolagsstamman har mdjlighet att fatta beslut om andring
av bolagsordningen, vilket kan medfora andringar av
aktiedagarnas rattigheter. | aktiebolagslagen uppstalls vissa
majoritetskrav for att sddana beslut vid bolagsstdmman
ska aga giltighet. Om ett beslut om andring av
bolagsordningen medfor att aktiedgarnas ratt till Bolagets
vinst eller dvriga tillgdngar minskas genom att syftet for
Bolagets verksamhet helt eller delvis ska vara annat an att
ge vinst till aktiedgarna, att ratten att dverlata eller forvarva
aktier i Bolaget inskranks genom samtyckes-, forkops- eller
hembudsforbehall eller annars medfor att rattsforhallandet
mellan aktier rubbas, kravs att beslutet bitrads av samtliga
narvarande aktieagare samt att dessa tillsammans
foretrader mer an nio tiondelar av samtliga aktier i Bolaget.

Om ett beslut om andring av bolagsordningen medfor
att det antal aktier for vilka aktiedgarna far rosta vid
bolagsstamman begransas, att nettovinsten efter avdrag
for tackning av balanserad forlust till viss del ska avsattas
till bunden fond eller att anvandningen av Bolagets

vinst eller dess behallna tillgangar vid dess upplésning
begransas pa annat satt an genom andring av Bolagets
syfte till att helt eller delvis vara annat an att ge vinst

till aktiedgare, kravs att beslutet bitrads av minst tva
tredjedelar av de avgivna rosterna och nio tiondelar av de
aktier som ar foretradda vid stamman.

De ovan namnda majoritetskrav galler dock inte om ett
beslut bitrads av aktiedgare med minst tva tredjedelar av
saval de avgivna rosterna som de aktier som ar foretradda
péa bolagsstamman, om andringen endast medfor att viss
eller vissa aktiers ratt forsamras och samtycke lamnas

av samtliga vid bolagsstamman narvarande agare av
sadana aktier och dessa agare tillsammans foretrader
minst nio tiondelar av alla aktier vars ratt forsamras eller
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om andringen forsamrar endast ett helt aktieslags ratt och
agare till halften av alla aktier av detta slag och nio tiondelar
av de vid bolagsstamman foretradda aktierna av detta slag
samtycker till andringen.

Central vardepappersforvaring

Bolaget ar ett avstamningsbolag och Bolagets aktier ska vara
registrerade i ett avstdmningsregister enligt lagen (1998:1479)
om vardepapperscentraler och kontoforing av finansiella
instrument. Bolaget och dess aktier ar anslutna till VP-
systemet med Euroclear som central vardepappersforvarare
och clearingorganisation. Aktiedgarna erhaller inte nagra
fysiska aktiebrev, utan transaktioner med aktierna sker pa
elektronisk vag genom registrering i VP-systemet av behoriga
banker och andra vardepappersforvaltare.

Handelsplats och handelsbeteckningar

Touchtechs aktie ar upptagen for handel pa Spotlight sedan
den 22 november 2017. Aktien handlas under kortnamnet
TOUCH och har ISIN-kod SE0010414482. CFl-koden ar
ESVUFR och FISN-koden &r TOUCHTECH/SH.

For teckningsratterna med handelsbeteckningen TOUCH TR,
med handel under perioden 17 — 29 januari 2020, ar ISIN-
koden SE0013647617. CFl-koden ar RSSXXR och FISN-koden
ar TOUCHTECH/SUBS RTS NL PD.

Betalda tecknade aktier ("BTA") med handelsbeteckningen
TOUCH BTA, med handel under perioden 17 januari 2020
fram till dess att emissionen ar registrerad hos Bolagsverket
vilket beraknas ske i mitten av februari 2020, har ISIN-koden
SE0013647625. CFl-kod ar ESNUFR och FISN-koden ar
TOUCHTECH/SH.

Aktiekapitalets utveckling
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Nedanstaende tabell visar den historiska utvecklingen for Bolagets aktiekapital sedan Bolagets bildades, samt de forandringar i
antalet aktier och aktiekapital som kommer genomféras i samband med forestdende foretradesemission (vid full teckning).

Registrerings-datum Handelse

2008-01-16 Bolagsbildning

2014-10-13 Nyemission

2016-03-07 Nyemission

2017-03-01 Nyemission

2017-04-28 Konvertering av konvertibellan
2017-08-17 Fondemission

2017-08-17 Split 3000:1

2017-12-12 Nyemission

Foretradesemission 2020

Okning

antal aktier

1000
2560
140
450

87

5779073

1450 000
723 100

Totalt
antal aktier
1000
1250
1390
1840
1927
1927
5781 000

7231000
7954100
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Okning av
aktiekapital
100 000
25000

14 000

45 000
8700
385400

145 000
72310

Totalt
aktiekapital
100 000
125 000
139 000
184 000
192 700
578 100
578 100

723100
795410



AKTIEKAPITAL OCH AGARFORHALLANDE

Agarforhallanden

Bolaget hade enligt utdrag fran Euroclear cirka 1 180 aktiedgare per den 30 december 2019. Enligt Spotlights regelverk ska
Bolaget vid vissa angivna granser, den lagsta 5,0 procent, verka for att marknaden informeras nar en aktieagares innehav av
aktier dver- eller underskrider ndgon av de angivna granserna. Eftersom Bolagets aktie handlas pa en MTF-plattform foreligger
det ingen lagstadgad skyldighet for &gare att flagga for innehavsforandringar. Nedanstdende tabell visar Bolagets storsta
aktiedgare enligt uppgift fran Euroclear den 30 december 2019. Bolaget kanner inte till nagra forandringar som intraffat efter
den 30 december 2019 som forvantas paverka tabellen.

For uppgifter om styrelseledamaoters och ledande befattningshavares aktuella innehav i Bolaget, se avsnittet "Styrelse, ledande
befattningshavare och revisor”.

Aktiedagare per den 30 december 2019

Antal aktier Agarandel
Deniz Chaban 1092 763 15,1%
Greenfield AB 730 000 10,1%
Sebastian Hartman 682 000 9,4%
Andreas Bergstrom 338953 4.7%
Iman Habib 318137 4,4%
Sebastian Clausin 277 559 3,8%
Jon Svantesson 154 957 2,1%
SEB Life Int. Assurance 135 000 1,9%
Sonny Johansson 118 893 1,6%
Andy Holmstrom 100410 1,4%
Ovriga 3282328 45,4%
SUMMA 7 231 000 100,0%

1: Greenfield AB &gs till 100 procent av styrelseledamot Bengt Nilsson.

Aktiedagare efter genomford foretradesemission vid full teckning

Andel av kapital
Antal aktier Nya aktier Antal aktier och roster (%)
fore emission som tecknas efter emission efter emission

Deniz Chaban 1092 763 - 1092 763 13,7%
Greenfield AB 730000 - 730000 9,2%
Sebastian Hartman 682 000 - 682 000 8,6%
Andreas Bergstrom 338953 - 338 953 4,3%
Iman Habib 318137 - 318137 4,0%
Sebastian Clausin 277 559 - 277 559 3,5%
Jon Svantesson 154 957 - 154 957 1,9%
SEB Life Int. Assurance 135 000 - 135 000 1,7%
Sonny Johansson 118 893 - 118 893 1,5%
Andy Holmstrom 100410 - 100410 1,3%
Ovriga 3282328 723100 4005 428 50,4%
SUMMA 7 231 000 723 100 7954 100 100,0%

Tabellen ovan inkluderar dven lédmnade teckningsforbindelser fér vilka redogors for pa sid. 48. Tabellen
inkluderar teckningsférbindelser som ldmnats i samband med férestaende féretrddesemissionen. Tabellen
tar dock inte hdnsyn till att vissa av &garna pé listan kan (utan Bolagets kdnnedom) vélja att teckna for hela,
eller delar av, sin andel | féretrddesemissionen.
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OVRIGA UPPLYSNINGAR OM BOLAGET

Allman information om Bolaget

Touchtech AB ar ett publikt aktiebolag och

dess associationsform regleras av den svenska
aktiebolagslagen (2005:551). Bolaget har
organisationsnummer 556749-5006 och styrelsen har sitt
sate i Goteborg.

Bolaget registrerades hos Bolagsverket den 16 januari
2008. Bolagets bolagsordning antogs, i sin nuvarande
lydelse, vid rsstdmma den 19 juni 2017. Bolagets
huvudkontor har adress Korsgatan 7,411 16 Goteborg.
Bolagets hemsida ar www.touchtech.com. Bolaget kan nas
pa telefon 031-75 73 250.

Vasentliga avtal

Bolaget hyr kontorslokaler pa adressen Korsgatan 7 i
Goteborg. Bolaget erlagger en manadshyra pa 39 075
SEK for en lokalyta p& 161 kvm, vilket aven inkluderar
uppvarmning. Hyrestiden 16per 36 méanader fran den
7 december 2019, med nio manaders uppsagningstid.
Hyreskontraktet reglerar sedvanliga hyresvillkor.

Bolaget har darutdver endast sedvanliga affarsavtal med
leverantdrer och distributorer som inte bedoms ha en
kritisk paverkan pa Bolagets verksamhet pé langre sikt.

Loner och ersattningar

Deniz Chaban ar sedan januari 2017 anstalld som VD i
Touchtech. Han har dessforinnan varit styrelseledamot
i Bolaget sedan bolagets grundande 2008. Deniz
erhaller en manadsl|on pa 68 TSEK. Darutover erlagger
Bolaget mé&nadsvis en pensionsavséattning motsvarande
4.5 procent av manadslonen. Vid uppsagning

galler en dmsesidig uppsagningstid om sex (6)
manader. Anstallningsavtalet innehaller sedvanliga
sekretessklausuler.

Styrelsens arbetsformer

Styrelsen valjs pa ordinarie arsstamma for ett ar i taget.
Nuvarande styrelse bestar av ordférande Gosta Blomqyvist,
Bengt Nilsson, Simon Saneback och Jérgen Weiss.

Styrelsens ordférande erhéller ett arligt arvode om tva
(2) prisbasbelopp. Ovriga styrelseledaméter erhaller
ett arligt arvode om ett (1) prisbasbelopp. For ar 2020
uppgar ett prisbasbelopp till 47 300 SEK. Efter avslutat
styrelseuppdrag utgér ingen erséttning.

Under kommande verksamhetsér planerar styrelsen att ha
cirka sex protokollforda sammantraden.

Uppforandekoden

Bolaget tillampar inte Svensk Kod fér Bolagsstyrning da
Bolagets aktie inte handlas pé en reglerad marknadsplats.
Bolaget har inte nagon kommitté for att behandla
revisions- och erséattningsfrdgor och har inte heller ndgon
valberedning. Dessa fragor handlaggs istéllet av styrelsen.

Tvister och rattsliga forfaranden

Bolaget har inte varit part i nagra rattsliga forfaranden eller
skiljeforfaranden (inklusive annu icke avgjorda arenden
eller sddana som Bolagets styrelse &r medveten om

kan uppkomma) under de senaste tolv manaderna, som
nyligen haft eller skulle kunna fa betydande effekter pé
Bolagets finansiella stallning eller IdGnsamhet.

Transaktioner med narstadende

Bolaget har kopt in tjanster under 2019 per 31 december
2019 fran foljande nérstdende for operativa aktiviteter
relaterade till férsaljning, forhandling med kunder och
mentorskap:
Gosta Blomqvist, styrelseordforande, 53 815 SEK
Jorgen Weiss, styrelseledamot, 14 400 SEK

Utover de forhallanden som redogors for inom detta avsnitt
forekommer inga andra transaktioner med narstdende till
Bolaget.

Forsakringsskydd
Styrelsen beddmer att Bolaget har férsakringar som ar val
anpassade till Bolagets verksamhet och &ndamal.

Teckningsforbindelser

| samband med foretradesemissionen har Bolaget ingatt
avtal om teckningsforbindelser och emissionsgarantier
med tre befintliga aktiedgare. Huvudagarna Deniz
Chaban, Greenfield AB och Sebastian Hartman har
vederlagsfritt dverlatit teckningsratter till teckningsatagare
i syfte att tillforsakra leverans av aktier enligt ingdngna
teckningsforbindelser.

Totalt uppgar teckningsforbindelserna till cirka 3,2 MSEK
motsvarande cirka 38,6 procent av foretradesemissionen.
Det utgar ingen erséattning for de parter som ingatt
teckningsforbindelser.

Totalt uppgér emissionsgarantierna till cirka 5,1 MSEK
motsvarande cirka 61,4 procent av foretradesemissionen.
Garantiteckning avser teckning uppifrédn och ner (s.k.
"toppgaranti”), innebarande att om foretrddesemissionen
inte fulltecknas aktiveras garantiteckning for hogst det
avtalade garantibeloppet. Garantitecknaren kommer da
att tilldelas aktier i foretradesemissionen i det fall den
inte blir fulltecknad och ar darmed bunden att teckna
aktier for hogst motsvarande sitt avtalade garantibelopp.
Garantitecknarna erhaller en kontant ersattning om

tre (3) procent pé garanterat belopp, oavsett om
emissionsgarantin aktiveras eller inte.

Totalt uppgar teckningsforbindelser och
emissionsgarantier till hela féretradesemissionen, dvs.
cirka 8,3 MSEK. Avtal om teckningsforbindelser och
emissionsgarantier och ingatts under december 2019.
Garantikonsortiet har samordnats av Bolaget och kan nas
genom Bolaget pé foljande adress: Korsvagen 7,411 16
Goteborg.
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OVRIGA UPPLYSNINGAR OM BOLAGET

Teckningsforbindelserna och emissionsgarantierna ar inte sakerstéllda pa forhand genom pantséattning, sparrmedel eller
liknande arrangemang, varvid det finns en risk att &tagandena, helt eller delvis, inte kommer infrias. | ingangna avtal aterfinns
dock vitesklausuler i syfte att tdcka eventuell ekonomisk skada for Bolaget.

Teckningsforbindelse

Andel av

Antal erbjudandet

Namn aktier Belopp (%)

Petter Wingstrand 96 992 1115408 13,4%

Stromberg Consulting AB 91108 1047 742 12,6%

Ip40xx AB 83492 960 158 11,5%

Magnus Nyman 7548 86 802 1,0%
NEW Restaurang i Gbg AB

SUMMA 279140 3210110 38,6%

RISKFAKTORER

En investering i vardepapper ar alltid forenad med risk. Det
ar darfor viktigt att infor ett eventuellt investeringsbeslut
noggrant analysera de riskfaktorer som bedéms vara av
betydelse for Touchtech och Bolagets aktieutveckling.
Nedan beskrivs de risker som av styrelsen bedoms vara

av betydelse for Touchtech. Dessa aterges utan inbordes
rangordning och ar inte heller uttommande. Det kan finnas
andra riskfaktorer, som inte identifierats vid upprattandet
av detta memorandum, som har minst lika stor betydelse.
Det ar av naturliga skal aven behaftat med stor osakerhet
att idag forutse risker som i framtiden kan ha visat sig fa
en negativ inverkan pa Touchtech finansiella stéllning
och/eller resultat. Styrelsen uppmanar varje investerare
som Overvager att delta i foreliggande nyemission att
noggrant begrunda nedanstdende risker och gora en
samlad bedémning som aven innefattar dvrig information

i memorandumet, tidigare lamnad information fran
Bolaget i form av t.ex. pressmeddelanden samt en allman
omvarldsbedoémning.

Bolags- och branschrisker

Begrénsade resurser

Touchtech ar ett litet bolag med begransade resurser
vad galler ledning, administration och kapital. For
genomforandet av strategin ar det av vikt att resurserna
disponeras pa ett for Bolaget optimalt satt. Det finns en
risk att Bolagets resurser inte racker till och att Bolaget
darmed drabbas av finansiellt saval som operativt
relaterade problem. Styrelsen beddmer dock att Bolaget
har tillrackligt goda resurser och forutsattningar for

att genomfdra den strategi som redogors for i detta
memorandum och som stracker sig ett ar fram i tiden.

Beroende av nyckelpersoner och medarbetare
Bolaget baserar sin framgang pa ett fatal personers

Emissionsgaranti Totalt dtagande

Andel av Andel av

Antal erbjudandet Antal erbjudandet
aktier Belopp (%) aktier Belopp (%)
96992 1115408 13,4%

91108 1047742 12,6%

83492 960 158 11,5%

7 548 86 802 1,0%

443960 5105540 614% 443960 5105540 61,4%
443960 5 105540 61,4% 723100 8315650 100,0%

kunskap, erfarenhet och kreativitet. Bolaget ar beroende
av att i framtiden kunna finna kvalificerade medarbetare.
Bolaget arbetar med att minska beroendet genom en
god dokumentation av rutiner och arbetsmetoder. Kritiska
handlingar forvaras pa en extern server.

Intjaningsforméaga och kapitalbehov

Det kan inte uteslutas att det tar 1angre tid an forvantat
innan Bolaget uppnar en kontinuerlig stabil Idonsamhet.
Det kan inte heller uteslutas att Bolaget i framtiden har
ett storre kapitalbehov an vad som idag bedoms som
nodvandigt. Det finns inga garantier for att ett sddant
utodkat kapitalbehov kan anskaffas pa for aktiedgarna
fordelaktiga villkor. En forsamrad I6nsamhet kan aven
paverka Bolagets marknadsvarde negativt.

Utvecklingsrisk

Bolaget bedriver teknisk utveckling vilket till sin natur ar
snabbrorlig och tar séval finansiella som operativa resurser
i ansprak. Bolagets framgang ér till stor del beroende

av att driva och anpassa sig den tekniska utvecklingen

och kundernas behov. D& utvecklingsarbete kan vara
omfattande och komplex, kan forseningar i tidplaner

inte uteslutas. Allvarliga férseningar, storningar eller
oférutsedda handelser i utvecklingsprocesser kan paverka
Bolagets framtida verksamhet och Idnsamhet negativt.

Foérséljiningsrisk

Det gér inte att med sékerhet fastsla att de produkter

och tjanster som Bolaget utvecklar och saljer far det
kommersiella genomslag pa marknaden som forespeglas
i detta memorandum. Omsattningen kan bli lagre och
marknadsetableringen kan ta langre tid an vad Bolaget
idag har anledning att forvanta sig.
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Samarbetspartners

Bolaget bedomer att strategiska samarbetspartner

kan bidra till att n& en snabbare och bredare
marknadsetablering. Om Bolaget inte lyckas na
produktiva samarbeten med partner kan det medfora att
marknadsetableringen tar langre tid, vilket kan paverka
Bolagets framtida forsaljning och marknadsposition
negativt.

Konkurrens

Det finns idag ett fatal direkta konkurrenter till Touchtech.
Daremot finns ett flertal potentiella indirekta konkurrenter.
Touchtech ar en tidig aktor pa en ny marknad med

nya produkter, vilket bidrar medfor att Bolaget idag

har ett forsprang pa marknaden. Det &ar dock trolig att
konkurrenssituationen kommer hardna i takt med att
marknaden mognar i framtiden. Okad konkurrens kan leda
till minskad marknadsandel vilket kan f& negativ effekt

pa Bolagets verksamhet, framtida tillvaxt, resultat och
finansiella stallning.

Aktierelaterade risker
Aktiens utveckling

Investeringar i aktier ar forenat med risktagande. En aktiekurs,
i synnerhet i ett mindre bolag, kan fluktuera kraftigt over tid
vilket innebar att en investerare utsatts for en risk att inte

fa tillbaka sitt investerade kapital. Saval aktiemarknadens
generella utveckling som aktiekursen i specifika bolag
paverkas av ett flertal faktorer, av vilka ett flertal star utanfor
Bolagets kontroll. En investering i Touchtech aktie ska darfor
alltid foregas av en noggrann analys.

Aktiens likviditet

Bolagets aktie &r idag noterad pa Spotlight Stock Market.
Handeln i aktien varierar kraftigt Over tid, framst drivet av
Bolagets nyhetsflode kring operativa framsteg, men aven
av andra faktorer sdsom t.ex. det allmanna borsklimatet.
Det finns en risk att en aktiv och likvid handel i Bolagets
aktie inte kommer att foreligga, vilket kan medfora
svarigheter for innehavaren att sélja storre aktieposter
under vissa tidsperioder.

Foérsélining av stérre aktieposter och ytterligare
nyemissioner

Bolagets aktiekurs kan paverkas negativt av storre
aktieforsaljningar som genomfors av storre aktieagare,
som i vissa fall har relativt sett ldga anskaffningsvarden.

Bolagets aktiekurs kan dven paverkas negativt av en
allman marknadsforvantan om att ytterligare nyemissioner
kommer att genomforas. Sddana nyemissioner av aktier
medfor en utspadning av dgandet for aktiedgare som inte
deltar i emissionen. Det galler dven vid sa kallade riktade
emissioner, dar erbjudandet enbart ar tillgangligt for en
begransad krets av investerare och inte till samtliga av
Bolagets befintliga aktieagare.

RISKFAKTORER

Ej sékerstéllda teckningsforbindelser och
emissionsgarantier

Bolaget har erhallit teckningsforbindelser och
emissionsgarantier om cirka 8,3 MSEK, motsvarande

100 procent av foreliggande emission. Dessa
teckningsforbindelser och emissionsgarantier ar inte
sakerstallda genom pantsattning, sparrmedel eller liknande
arrangemang, varvid det finns en risk for att en eller flera
ataganden inte fullfoljs.

Marknadsplats

Spotlight Stock Market ar en s.k. MTF-plattform och har

inte samma juridiska status som en reglerad marknad.

Bolag vars aktier handlas p& Spotlight Stock Market ar inte
skyldiga att folja samma regler som bolag vars aktie handlas
pa en reglerad marknad, utan omfattas istallet av ett mindre
omfattande regelverk anpassat till foretradesvis mindre bolag
och tillvaxtbolag. En placering i ett bolag som handlas pa
Spotlight Stock Market ar darmed, allt annat lika, mer riskfylld
an en placering i ett bolag som handlas pa en reglerad
marknad.
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BOLAGSORDNING FOR TOUCHTECH

Organisationsnummer: 556749-5006

§ 1 Firma
Bolagets firma ar Touchtech AB. Bolaget ar
publikt (publ).

§ 2 Styrelsens site
Styrelsen skall ha sitt sate i Goteborgs kommun,
Vastra Gotalands 1an.

§ 3 Verksamhet

Bolagets verksamhet ar att utveckla, salja och
licensiera mjukvara och relaterade produkter
och tjanster samt bedriva darmed forenlig
verksamhet.

§ 4 Aktiekapital
Aktiekapitalet skall vara lagst 500 000 kronor och
hogst 2 000 000 kronor.

§ 5 Antal aktier
Antalet aktier skall vara lagst 5 000 000 och hogst
20 000 000.

§ 6 Styrelse

Styrelsen, som valjs arligen pé arsstamman for
tiden intill nasta &rsstamma avhallits, skall besta
av lagst fyra (4) och hogst atta (8) ledamoter, med
lagst 0 och hogst atta (8) suppleanter.

§ 7 Revisorer

For granskning av Bolagets arsredovisning jamte
rakenskaperna samt styrelsens och verkstallande
direktorens forvaltning utses en eller tva revisorer,
alternativt ett registrerat revisionsbolag med

en huvudansvarig revisor, som ska valjas pa
arsstamman.

§ 8 Kallelse

Kallelse till bolagsstamma skall ske genom
annonsering i Post- och Inrikes Tidningar och
genom att kallelsen halls tillganglig pa Bolagets
webbplats. Samtidigt som kallelse sker ska
Bolaget genom annonsering i Dagens Industri
upplysa om att kallelse har skett.

Kallelse till arsstamma samt kallelse till extra
bolagsstamma dar fraga om andring av
bolagsordningen kommer att behandlas skall
utfardas tidigast sex veckor och senast fyra
veckor fore stamman.

Kallelse till annan extra bolagsstamma skall
utfardas tidigast sex veckor och senast tva veckor
fore stamman.

§ 9 Anmalan till stamma

Rétt att delta i stamman har sddana aktiedgare som
upptagits i aktieboken pé satt som foreskrivs i 7 kap 28§ 3
stycket aktiebolagslagen och som anmalt sig hos Bolaget
senast den dag som anges i kallelsen till stamman. Denna
dag far inte vara séndag, annan allman helgdag, l6rdag,
midsommarafton, julafton eller nyarsafton och inte infalla
innan den femte vardagen fore stamman.

§10 Arsstimma
P& arsstamman skall f6ljande arenden férekomma:

1. Val av ordforande och sekreterare vid stamman

2. Upprattande och godkannande av rostlangd

3. Framlaggande och godkannande av dagordning

4. Val av en eller tva protokolljusterare

5. Fraga huruvida stamman blivit behdrigen sammankallad
6. Framlaggande av arsredovisning och
revisionsberattelsen samt, i forekommande fall,
koncernredovisning och koncernrevisionsberattelse

7. Beslutom

a. faststallande av resultatrakningen och balansrakningen
samt, i forekommande fall, koncernresultatrakningen och
koncernbalansrakningen

b. dispositioner betraffande bolagets vinst eller forlust
enligt den faststéllda balansrakningen

c. ansvarsfrihet gentemot bolaget for styrelseledamaéterna
och den verkstallande direktoren

8. Faststallande av styrelse- och revisionsarvoden
9. Val av styrelse samt revisorer

10. Annat arende, som ska tas upp pa arsstamma enligt
aktiebolagslagen (2005:551) eller bolagsordningen

§ 11 Rakenskapsar
Bolagets rakenskapsér skall omfatta tiden 1 januari - 31
december.

§ 12 Avstamningsforbehall

Bolagets aktier skall vara registrerade i ett
avstamningsregister enligt lagen (1998:1479) om
vardepapperscentraler och kontoforing av finansiella
instrument.

Antagen vid arsstdmma den 19 juni 2017
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